1. Діти вивчають бізнес-серії
Повна серія
2. Маленький бізнесмен Бен
[bookmark: _GoBack]Попит і пропозиція
3. Настав час заробити трохи грошей!
Привіт, Джейкобе, готовий заробити трохи грошей?
4. Джейкоб прокидається
Звичайно, я нарешті взявся за роботу зі своїм старшим братом!
5. Початок дня  
Тож куди ви збираєтеся сьогодні?
6. Розпродаж на пошті 
Скоро літо, тому на пошті розпродаж зимового одягу. 
Ми збираємося знайти деякі пропозиції.
7. Чому на пошті розпродаж?
Чому на пошті зараз розпродаж зимового одягу?
8. Попит і пропозиція
Надворі стає спекотно і зимовий одяг людям не потрібен. 
Це означає, що люди купуватимуть лише зимовий одяг, якщо він буде на розпродажі.
9. Навіщо купувати зараз?
Тоді навіщо ми сьогодні купуємо зимовий одяг?
10.  Скористайтеся перевагами низького попиту
Ми будемо купувати светри за дешевими цінами, тому що зараз ніхто цього не хоче. 
Тоді взимку ми добре продамо светри за більше грошей, тому що люди їх захочуть.
11.  Похід до торгового центру.
Зараз ми йдемо в торговий центр. Бувай мамо! 
Повеселіться вдвох!
12.  Закупівля інвентарю.
Я куплю ці 20 светрів за 100 доларів.
13.  100 доларів на 20 светрів…
Хм... 100 доларів, поділені на 20 светрів, дорівнюють 5 доларів за светр.
Проте ми продаємо їх по 7 доларів за штуку.
14.  Переговори.
Так, але якщо я куплю їх усі зараз, вам не доведеться турбуватися про їх продаж пізніше.
15.  Менеджер приймає.
Це хороша думка. Гаразд, у вас є угода!
16.  Похід додому.
Це було круто, як ти заплатив лише 5 доларів за кожен светр.
Так, я знав, що менеджер хотів швидко продати їх із магазину.
17.  Зберігання інвентарю.
Ми будемо тримати їх тут, поки людям не знадобляться светри на зиму.
18.  Через шість місяців...
Джейкобе, майже зима.
Давай продамо ці светри!
19.  Розміщення светрів для продажу.
Зараз люди купують светри по 15 доларів за штуку, тому що на вулиці холодно.
Я продам ці светри по 10 доларів за штуку.
20.  Тиждень потому...
Гей, Бене, ми продали всі 20 светрів.
21.  Всі светри продано!
Чудово! Ми продали 20 светрів по 10 доларів кожен, тобто заробили 200 доларів.
22.  Хороший прибуток.
І ти можеш повірити, що ми заплатили лише 100 доларів за светри?
Це вірно. Ми отримали прибуток у 100 доларів.
23.  Економіка.
Коли люди чогось не хочуть, ціна падає.
Однак коли люди дійсно чогось хочуть, ціна зростає.
24.  Попит і пропозиція.
Ми заробляли гроші, купуючи дешеві светри, коли їх ніхто не хотів, і ми продали їх за вищу ціну, коли всі їх хотіли.
25.  Братська справа.
Ти справді розумний брат. Мені подобається мати з тобою справи.

26.  Продавець лимонаду Лукас
Підприємництво
27.  Лукас хоче відеогру.
Гей, тату, ти можеш купити мені ту відеогру, яку я так хотів?
28.  ... Але це дорого.
Це дорога  гра. Чому я повинен використовувати свої гроші, щоб купити її?
29.  Чому тато повинен купити гру?
Гм... тому що це весело?
30.  Заробляйте гроші, щоб купити гру
Я дам тобі грошей, щоб почати власну справу.
Ти можеш купити гру за гроші, зароблені від бізнесу.
31.  Лукас вирішує створити лимонадний кіоск.
Круто! Я хочу відкрити лимонадний кіоск.
32.  Низька вартість матеріалів
Важливо отримати матеріали якомога дешевше.
Ось чому ми збираємо лимони, а не купуємо їх.
33.  Яка угода краще?
Лукас, який мішок цукру кращий?
34.  Дешевше за фунт
Хм... це сумка на 3 фунти.
Отримуємо 3 фунти  за 3 долари, що становить (3 фунти/3 долари) = 1 долар за фунт.
Інший мішок коштує 1,50 долара за фунт.
35.  Ще один інгредієнт.
Це вірно. Тепер нам знадобиться ще один інгредієнт - джерельна вода.
36.  Матеріал вищої якості
Ми не можемо взяти воду з крану вдома?
Так, але джерельна вода якісніша.
37.  Чому якість має значення?
Чому вища якість має значення?
38.  Люди платять більше за кращу якість.
Люди будуть платити більше грошей за кращу якість.
Крім того, більше ніхто не продає лимонад, виготовлений на джерельній воді.
39.  На касі
6 доларів за цукор і 10 доларів за воду ($6+$10)=16 доларів
Податок 10% становить ($16*0,1)=1,60 доларів
Отже, 16 доларів + 1,60 доларів = 17,60 доларів – це ваша сума.
40.  Вартість Лимонаду
Ми купили достатньо інгредієнтів для 64 маленьких чашок лимонаду.
Це коштувало нам 17,60 доларі, отже, наша вартість становить (17,60 доларів /64 чашки) = 27,5 центів за чашку лимонаду.
41.  Отримання прибутку
Це означає, що нам потрібно брати понад 27,5 цента, щоб отримати прибуток.
Хороша робота! Це правильно!
42.  Прибуток на чашку
Давай брати 1 долар за чашку.
Ми матимемо (1$-0,275$)=0,725 долара за чашку.
43.  Рекламуйте свої сильні сторони
Люди повинні знати, що в лимонаді ми використовуємо воду високої якості.
Я зроблю вивіску!
44.  Останні штрихи.
Виглядає добре! Готуймося до продажу.
45.  Перші клієнти.
Нічого собі, я ніколи не куштувала лимонад на джерельній воді!
Куплю 2!
46.  Люди люблять лимонад!
Чудовий лимонад! Я хочу ще три!
47.  Розпродано!
Вау! Ми продали багато лимонаду!
Так, тепер давай підрахуємо наш прибуток.
48.  Підрахунок доходу.
Ми продали 64 чашки лимонаду по 1 долару кожна, що становить (1*64 чашки) = 64 долари.
Отже, 64 долари – це наш дохід.
49.  Підрахунок вартості товару
Ми витратили 17,60 долари на інгредієнти.
Отже, 17,60 доларів  — це вартість товару.
50.  Підрахунок прибутку
Отже (64$-17,60$)=46,40 долари - наш прибуток.
Це вірно.
51.  Наша винагорода.
Ми сьогодні добре попрацювали. Тепер давай купимо цю гру та порозважаємось!
Ура!

52.  Сем, менеджер із постачання
Стратегії ланцюга поставок
53.  У майстерні по ремонту айфонів (iPhone)...
Привіт, Семе, цього року ми відремонтували 50 айфонів (iPhone).
54.  Поточна кількість 
Чудово! Над якою кількістю айфонів (iPhone) ми зараз працюємо?
55.  Більше в дорозі
Зараз ми працюємо над 5, але незабаром буде ще 10.
56.  Залишкові рівні запасів?
Скільки у нас деталей?
Нам вистачить ще на 5 телефонів.
57.  Дата закінчення запасів
Цього вистачить ще близько трьох тижнів.
58.  Час виконання переобліку
Оскільки запчастини надходять за два тижні, замовляй ще.
Добре!
59.  Поговоріть зі своїми працівниками
60.  Кевін працює в ремонті айфонів (iPhone)
Привіт, Кевіне, як справи?
61.  Більше замовлень, ніж ми можемо виконати!
Ми отримуємо більше замовлення швидше, ніж ми можемо виконати!
62.  Кожна людина працює окремо
Хм... Ти працюєш з різними телефонами?
Так.
63.  Спеціалізуйтесь на одній навичці
Спробуймо це, кожен з нас зосередиться на ремонті певної частини телефону.
64.  Спеціалізація = Ефективність
Якщо всі стануть хорошими в одній справі, телефони полагодяться швидше.
Це має сенс!
65.  Джим кличе Сема
Сем!
66.  Пропозиція знижки
Наша транспортна компанія пропонує знижку 10%, якщо ми доставимо набагато більше!
67.  Скільки коробок, щоб отримати знижку?
Скільки коробок нам потрібно відправити одночасно?
Десять ящиків.
68.  10% від 3 доларів це...
Зараз ми платимо 3 долари за коробку, тому знижка 10% заощадила б нам ($3*0,10) = 30 центів за коробку.
69.  30 центів, помножених на 200 доларів, це...
Якщо ми ремонтуватимемо 200 телефонів на рік, ми заощадимо ($200* ,30) = 60 доларів на рік.
70.  Угода укладена!
Ми приймаємо угоду!
Добре!
71.  Менеджер ланцюга поставок
Я так багато вчуся у тебе!
Одного разу я хочу стати менеджером ланцюга із постачання.
72.  Великі переваги
Ти маєш чудову роботу і заробляєш багато грошей!
73.  Весело!
І це весело!

74.  Джеймс юнацький лідер
Взяття на себе відповідальності за групу
75.  Час для занять
Добре, клас, сьогодні вранці у нас проєкт!
76.  Заходьте в групи
Об’єднайтеся в групи. Я хочу, щоб ви були креативними і створили щось із паличок від ескімо. Команда-переможець матиме велику перерву! У вас є 10 хвилин.
77.  Давайте почнемо!
Я думаю, що ми повинні побудувати будинок!
Ні, давайте побудуємо літак!
78.  Думай наперед
Хлопці, у нас всього 10 хвилин. Нам потрібно побудувати щось просте.
79.  Бери на себе відповідальність
Гаразд, а що нам тоді будувати?
80.  Нехай інші допоможуть вибрати
Будиночок на дереві – це швидко та просто. Що ви думаєте?
Звучить добре!
81.  Почніть із плану
Зачекайте, давайте спершу сплануємо.
82.  Розгляньте доступні інструменти
Маємо 25 паличок. Якщо ми використовуємо 5 для дерева, то залишиться у  нас 20 для будиночка на дереві.
83.  Закінчити план
Тоді, якщо ми використаємо 18 для підлоги та стін, у нас залишиться 2.
84.  Прислухайтеся до ідей кожного
Ми можемо запропонувати цим двом дітям погратися в будиночку на дереві!
Класна ідея Мейсон!
85.  Одна людина не працює
86.  Тримайте групу зосередженою
Джеку, нам справді знадобиться твоя допомога. А як щодо гри на перерві?
87.  Дайте кожному роботу
Джеку, ти можеш попрацювати над деревом? Мейсоне, ти можеш побудувати підлогу?
Я зроблю стіни.
88.  Сильний фініш
Гаразд, давайте склеїмо!
89.  Готово!
Сподіваюся, ми виграємо!
Виглядає добре!
Готово!
90.  Час остаточного оцінювання
Добре клас! Давайте подивимося на проєкти!
91.  Ця група не планувала свій час
Перша група намагалася побудувати будинок, але не закінчила.
    92. Ця група не планувала свої інструменти
Друга група намагалася побудувати стіл, але не вистачило паличок від ескімо.
    93. Група Джеймса виконала чудову роботу!
Третя група будує великий будиночок на дереві. 
    94. Будиночок на дереві перемагає!
Дуже хороша робота. Як ви це зробили?
   95. Відповідь Мейсона 
Ну, я хотів побудувати будинок, але Джеймс сказав мені, що це займе надто багато часу.
   96. Відповідь Джека
І Джеймс сказав мені, що краще грати  після того, як закінчимо проєкт.
    97. Додаткова перерва!
Браво, Джеймс! Ти був чудовим лідером. Тож розважайся з додатковою перервою!
Ура!

98. Томас Командний Гравець
Перемога завдяки командній роботі
    99. Перерва! Обирайте свої футбольні команди! 
Добре! Обирайте свої футбольні команди!
   100. Я обираю…
Я обираю Джона!
    101. Ніхто не обирає Томаса…
Боббі!
    102. Ще не вибрано...
Карлос!
    103. Ой, неприємно... Томаса вибрано останнім
Добре, мабуть, я візьму Томаса.
     104. Схоже, важка гра для команди Томаса
Хлопці, це буде важка гра.
     105. Почніть футбольну гру!
Я заб'ю!
    106. Команда Томаса пропускає гол
О, чорт забирай!
    107. О ні! Інша команда забила!
Занадто легко!
    108. Ще одна спроба
Дай мені м'яч. Зараз я спробую забити!
    109. Команда Томаса знову промахується
Ні! Я знову схибив!
     110. Вони занадто жорсткі...
Ха-ха! Ми занадто хороші для вас!
    111. Як ми виграємо?
Вони дуже жорсткі. Як нам їх перемогти?
     112. У Томаса є ідея
Хлопці, нам потрібно грати як одна команда. Йдіть за мною!
    113. Грати в м'яч!
    114. Томас краде м'яч!
Що?
    115. Томас передає м'яч
Ось тобі!
   116. М'яч повернувся до Томаса
Твій м'яч Томасе!
   117. Томас забив!
Так!
   118. Ні в якому разі!
Ні в якому разі!
   119. Ой, це виглядає погано
А ось і я!
  120. М'яч заблоковано!
Не так швидко!
  121. Команда Томаса має м'яч
Давай, Томасе!
  122. Над Його Головою!
Оце так!
  123. Томас знову забиває!
Оце так!
  124. Ой. Він виглядає божевільним!
Добре! Ось і все!
  125. Ось вони прийшли!
Заряджай!
  126. Томас блокує м'яч!
Ага!
  127. Томас проходить!
Тут!
  128. Передайте Томасу!
Тепер твій!
  129. Томас знову проходить!
Йде до тебе!
   130. Інша команда не встигає!
Вони занадто швидкі... Не можу... дихати...
   131.Забивай!
Так!
  132. Ми всі любимо командного гравця Томаса!
Томас командний гравець, який виграв для нас гру!

133. Зробіть все правильно з першого разу
Важливість планування

  134. Свято міста
Запрошуємо на свято міста!
У нас для вас конкурс.
  135. Конкурс продажів
Команда, яка перша продасть 10 батончиків, виграє цього ведмедя!
  136. Джейкоб і Олівія змагаються за ведмедя
О, я б хотіла мати цього ведмедя.
  137. Генрі та Софія також змагаються...
Тобі потрібно виграти для мене цього ведмедя...
  138. Джейкоб і Олівія спочатку планують
Нам потрібно знайти найшвидший спосіб продати батончики.
Добре, давай складемо план.
  139.  Генрі та Софі не планують
Давай почнемо продавати зараз!
Так, ми не маємо марнувати час!
  140. Продаж не тій аудиторії
Гей, Ви! Купіть у нас цей батончик.
Ні, дякую, я не їм багато батончиків.
  141. Знайдіть клієнтів, яким потрібен ваш продукт
Що ж, головні на фестивалі зараз люди похилого віку.
Правильно. Вони не будуть купувати цукерки.
  142. Спланували та знайшли цільову аудиторію
Нам потрібно знайти молодих людей. 
Так, які теж голодні.
Давай спробуємо парк.
  143. Джейкоб і Олівія добре ставляться до клієнтів
Привіт. Ми продаємо ці батончики 1 долар за штуку.
Ти хотів би один?
  144. Все ще поспішаєш і не плануєш
Ну, це не спрацювало.
Давай збігаємо в магазин і продамо їх там.
  145. Погане обслуговування клієнтів
Ви купите наші батончики по 1 долару за штуку?
  146. Магазини купують продукти за низькими цінами та продають за вищими
Вибачте, але ми продаємо батончики за 1 долар.
Це означає, що нам потрібно купувати їх за 50 центів, щоб отримати прибуток.
  147. Генрі та Софія вирішують спробувати парк
Знову відмова!
Почекай, у мене є ідея. Давай спробуємо парк!
  148. Клієнти парку вже купили цукерки...
  149. Хто продав усі ці цукерки?
Що?
Хто продав усі батончики цим людям?
  150. Це Джейкоб і Олівія...
Тримай!
Дякую!
  151. Все розпродано!
Що ж, це все! 
Чудово! Ходімо забирати приз.
  152. Приз дістається Джейкобу та Олівії!
Ого, це було швидко!
Ось ваш приз!
  153. Головний приз
О, я люблю це!
  154. Невелике планування часу заощадило багато часу пізніше...
Як ти їх так швидко продав?
Ми спланували і зробили все правильно з першого разу.
Тож ми не гаяли часу на невдачу.
  155. Генрі та Софія поспішили на змагання та програли...
О, чому ти не подумав про це?
Гей, ти мене підганяла!



156. Айзек Інвестор
Вкладайте свої гроші в роботу
  157. Вітаємо Айзека з днем ​​народження!
Відкрий свої подарунки, Айзек!
  158. Подарунки Айзека
Вау, я отримав 65 доларів на день народження!
  159. Що купити?
На що ти збираєшся їх витратити?
Класні нові туфлі?
Новий блискучий велосипед?
160. Інвестування
Ні. Я їх інвестую.
  161. Що таке інвестування?
Що це означає?
Так, чому б тобі не зробити з ними щось веселе?
  162. Інвестиції краще, ніж витрати
Це буде весело. Після того, як я інвестую, у мене буде достатньо, щоб купити нове взуття та новий велосипед!
  163. Інвестиції можуть принести вам більше грошей
Вау справді? Але у тебе є лише 65 доларів. Як можна купити обидва?
Дозвольте мені показати вам...
  164. Тиждень потому...
Айзеку, у мене закінчуються лимони, і не маю достатньо грошей, щоб купити більше!
Я позичу тобі 10 доларів. Все, що тобі потрібно зробити, це повернути мені 5 доларів за тиждень до кінця літа.
  165. Перша інвестиція Айзека
Чудово, дякую!
  166. Пізніше того ж дня...
Гей, маленький брате, чи можу я позичити 20 доларів на бензин?
Я дам тобі 20 доларів, якщо ти погодишся повертати мені по 5 доларів щодня наступного тижня.
  167. Друга інвестиція Айзека
Гаразд, мабуть.
  168. Кілька днів потому...
Айзеку, чи можу я позичити 35 доларів на нову гру? У мене не вистачає грошей, але я хочу її зараз.
  169. Це багато грошей
Це багато грошей, але добре. Ти повинен будеш повертати мені 10 доларів зі своїх грошей щотижня до кінця літа.
  170. Пропозиція Айзека
До літа залишилося 5 тижнів, тож це означає, що ти винен мені 50 доларів.
  171. Третя інвестиція Айзека
Угода! Я хочу гру зараз!
  172. Джилл повертає Айзеку
Ось твої гроші, Айзек! П’ять доларів, помножені на п’ять тижнів, дорівнює  25 доларів.
  173. Старший Брат повертає гроші Айзеку
Тримай, братику. П’ять доларів, помножені на сім днів, дорівнює 35 доларів.
  174. Тодд повертає гроші Айзеку
Як і обіцяв, ось 50 доларів, які я тобі винен.
  175. Нові іграшки Айзека
Вау Айзек! Подивися на свій новий велосипед і взуття!
Як ти все це купив?
  176. Стратегія Айзека
Ну, я тричі позичав людям, які потребували грошей, і щоразу переконувався, що вони повернули мені більше, ніж я позичав.
  177. Позичені гроші для підтримки бізнесу
Спочатку я позичив Джилл 10 доларів на її лимонадний бізнес, а вона повернула мені 25 доларів.
  178. Позичені гроші на оплату автомобіля
Тоді я позичив своєму братові 20 доларів, щоб купити бензин, і він повернув мені 35 доларів.
  179. Позичив гроші людині, яка зараз щось хотіла
Нарешті я позичив Тодду 35 доларів, щоб купити гру, і він повернув мені 50 доларів.
  180. Загальний прибуток
Тож загалом я позичив 65 доларів, але мені повернули 110 доларів!
  181. Інвестуйте свої гроші
Це називається інвестуванням, і саме тому я маю достатньо грошей, щоб купити всі іграшки, які я хотів!

182. Кріс, касовий менеджер
Процес грошового потоку
  183. Ми отримали прибуток
Хороші новини! Цього року наш бізнес отримав прибуток у розмірі 490 доларів.
  184. Визначте бюджет на наступний рік
Ми вирішити, як витратити ці гроші.
  185. Оборотний капітал
Нам потрібно витратити 100 доларів, щоб купити додаткові матеріали.
  186. Бізнес використовує оборотний капітал для роботи
Ти правий Сем. Нам потрібні обігові кошти для ведення бізнесу.
  187. Маркетингова кампанія
Ми повинні витратити 200 доларів на запуск цільової маркетингової кампанії.
  188. Маркетингові кампанії залучають
Правильно. Ми могли б збільшити наші продажі, якби більше людей дізналися про продукт.
  189. Інвестиційні можливості
Ми повинні витратити 150 доларів на деякі інвестиційні можливості.
  190. Інвестиції примножують ваші гроші з часом
Хороша ідея. Зараз є чудові інвестиційні можливості.
  191. Бюджет на наступний рік
Отже, у нас є 100 доларів на оборотний капітал + 200 доларів на маркетинг + 150 доларів на інвестиції = 450 доларів в бюджеті на наступний рік.
  192. Виплата дивідендів
Оскільки у нас залишилося (490–450 доларів) = 40 доларів, я оголошу, що частина 40 доларів буде виплачена.
  193. Дивіденд розподіляє прибуток між акціонерами
Дивіденд означає, що кожен акціонер (кожний з нас) отримує частину прибутку.
  194. Кожен акціонер отримає 10 доларів дивідендів
Правильно Айзек. 40 доларів  дивідендів на 4 людей = 10 доларів для кожного з нас.
  195. Дивіденди сприяють розвитку бізнесу
Це означає, що кожен з нас отримує по 10 доларів? Приємно!
  196. Конкурент справляється добре
В інших новинах я вважаю, що цього року наш конкурент заробив 1000 доларів.
  197. Однак... Конкурент виплатив увесь прибуток у вигляді дивідендів
Так, це набагато більше, ніж ми заробили, але вони виплатили все це у вигляді дивідендів.
  198. Не інвестувати в бізнес небезпечно
Оскільки вони не інвестують назад у бізнес, я думаю, що наступного року вони матимуть проблеми з роботою.
  199. Через 3 місяці – щоквартальна зустріч
Хороші новини для нас!
Наш конкурент вийшов з бізнесу.
  200. Конкурент вийшов з бізнесу
Ми були праві. Вони не інвестували у свій бізнес і не могли продовжувати роботу.
