
Команда
продаж

ФИНАНСОВОЕ
мотивация

ВНУТРЕННЯЯ
управление
талантами

КЛИЕНТ
стандарты

ОБУЧЕНИЕ И
РОСТ

Перспектива

Команда отдела
продаж- построение
системной работы

Разработка
положений и

регламентов для
команды отдела

продаж.
Внедрение единых

стандартов.
Подбор команды,

оценка компетенций.
Разработка

методических
материалов для

работы: скрипты,
отработка

возражений,
обучение


