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Marketing:

SMM in Instagram, Facebook, Telegram, Pinterest, Behance, Linkedin (повне ведення акаунтів: створення

гармонійної стрічки, підбір фотографій, написання текстів, постинг, відповіді на коментарі, консультація

підписників у повідомленнях, збір контактів, створення tone of voice бренду)

targeting in ads manager (instagram + facebook + створення крреативів)

analytics (аналіз та сегментація ЦА, ефективності реклами та активностей користувачів, конкурентів, цін

та інше)

marketing strategy (написання стратегії та її реалізація)

Creativity:

copywriting/writing/rewriting (написання абсолютно усіх текстів: для соцмереж, статей для змі, seo-текстів,

описів на сайт і т.д.)

photo & video (створення контенту для соцмереж, а також для stories)

design (створення обкладинок для актуального, логотипів, розробка розробка загального унікального

стилю сторінок та банерів для соцмереж, ілюстрації для публікацій, наприклад, для конкурсів та акцій)

PR:

PR-активності (створення та впровадження, написання прес-релізів, відгуків, PR статей для друкованих та

інтернет-видань)

collaboration (співпраця з брендами, лідерами думок та блогерами, відгуки, взаємо-PR)

Else:

допомога у фото- та відеозйомках для бренду

постановка завдань копірайтерам та редактура текстів, написання завдань PPC- та SEO-фахівцям,

перевірка їх роботи

адміністрування сайтів на платформі WordPress, Tilda (наповнення контентом та взаємодія з командою

розробників, написання ТЗ по роботі над сайтом)

Привіт! Я Альона Ярош, спеціаліст з

маркетингу у соціальних мережах.

У сфері меркетингу працюю з 2011 року.

Я вважаю, що SMM є одним із

найпотужніших інструментів digital

просування і за його допомогою можна

не тільки підвищити впізнаваність та

лояльність до бренду, але й збільшити

кількість клієнтів, а також продажів.

Я у соціальних мережах

https://www.instagram.com/alena_larosh/

https://www.facebook.com/alenalarosh

https://www.linkedin.com/in/alena-yarosh

about



Decorazzio. Період - липень 2017 - серпень

2018, (Комплектація преміальних інтер'єрів,

B2C)

Основні KPI: приріст підписників, збір

контактів потенційних клієнтів,

продаж товарів через продаючі публікації,

бустинг та таргетовану рекламу.

FB https://www.facebook.com/Decorazzio/

приріст підписників: було - 1300, стало -

3960 (без накруток та масфолловінгу)

Inst https://www.instagram.com/decorazzio/

приріст підписників: було - 580, стало -

3700 (без накруток та масфолловінгу)

Контакти із соцмереж в середньому 10 на

тиждень, кількість продажів через

соцмережі в середньому 2 на тиждень

my works
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Profimport. Період - липень 2017 - серпень

2018, (Надійний партнер у галузі імпорту

готових інтер'єрів та комплектуючих, B2B)

Основні KPI: оперативне висвітлення всіх

новин від фабрик-партнерів, приріст

підписників, збір контактів потенційних

клієнтів.

FB

https://www.facebook.com/profimport.com.

ua/

приріст підписників: було - 200, стало -

2100 (без накруток та масфолловінгу)

Inst https://www.instagram.com/profimport/

приріст підписників: було - 420, стало -

1920 (без накруток та масфолловінгу)

Контакти із соцмереж у середньому 6 на

тиждень
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XO Design. Період - вересень 2018 -

грудень 2020, (Студія інтер'єрного дизайну,

B2C)

Основні KPI: приріст підписників, збір

контактів потенційних клієнтів, продаж

послуг через публікації, бустинг і

таргетовану рекламу.

FB https://www.facebook.com/xodesign2015

приріст підписників: було - 720, стало -

2910 (без накруток та масфолловінгу)

Inst

https://www.instagram.com/_xodesign_/?

fbclid=IwAR2uuyCzkpej4iFxTrADMMUgZ6FzW

kx2SfHl-CNkhO8zecMi-VrL8Kppf24

приріст підписників: було - 2300, стало -

5000 (без накруток та масфолловінгу)

Контакти із соцмереж у середньому 12 на

тиждень

Підписані договори на розробку дизайн-

проєкту – 3-4 на місяць
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посилання на статтю

https://issuu.com/megapolis_magazine/docs/megapolis_kiev_december_2018

https://issuu.com/megapolis_magazine/docs/megapolis_kiev_december_2018


RIM Group. Період - травень 2020 - жовтень

2020

(Офіційний представник європейських

меблевих фабрик в Україні, B2C, B2B)

Основні KPI: збір контактів потенційних

клієнтів, продаж товарів через публікації,

бустинг і таргетовану рекламу.

FB https://www.facebook.com/rim.group.ua

 

Inst https://www.instagram.com/rim.group/?

fbclid=IwAR3X-o_nJf-QFYqpuhn-

H43Oma5Wjjbl9PfKpixZtyseafm8czZvRe2zqiA

 

Контакти із соцмереж у середньому 20 на

тиждень

Кількість продажів через соцмережі в

середньому 2 на тиждень
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NK Interior. Проєктна робота, створення

фірмового стилю та контенту соцмереж на

період - грудень 2020

(Студія інтер'єрного дизайну, B2C)

 https://www.instagram.com/nk__interior__/ 
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https://www.instagram.com/nk__interior__/


Asset Disposal. Проєктна робота,

створення фірмового стилю та контенту

соцмереж на період - лютий-березень

2021

(one of the UK's market-leading providers of

secure and ethical IT equipment disponl and

data sanitization services)

FB https://www.facebook.com/DisposalAsset

 

Inst

https://www.instagram.com/assetdisposal/ 
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https://www.facebook.com/DisposalAsset
https://www.instagram.com/assetdisposal/

