
КЕЙС
Вид рекламы:

КЕЙС: Постельное белье 

Facebook + Instagram

Цели проекта: 200 заявок

стоимость заявки до 3$

Прокопенко НикитаАвтор кейса: 



КЕЙСКампания Охват Результаты Клики по

ссылке

Цена за

клик

КликабЕЛЬН

ОСТЬ

Цена за

результат

Всего

потрачено

Данные по рекламе

Конверсии 145 049 228 4 436 0,09 $ 1,66 % 1,7 $ 387,33 $



КЕЙС
Вывод о работе кампаний:
За отчётный период работа велась с такими кампаниями:



1. Ремаркетинг. 

     2. Конверсии



В работе использовались целевые аудитории женщин которые имееют непосредственный интерес к постельному 
белью. Самая эффективная аудитория принесла 189 заявок, по стоимости 1,68 $ за заявку.



В группы объявлений тестировались разные креативы: 3 баннера, 2 галерии и 3 текста. Каждый креатив вёл 
наобщую страницу лендинга где люди отдавали свое предпочтения подходящему для них комплекту постельного 
белья.



В результате при потраченных 387,33 $ мы получили 228 заявок по стоимости 1,70 $. 





КЕЙСПримеры результативных объявлений:


