
Представлення продукту My 
Vodafone
My Vodafone – це новий продукт, розроблений для зручного 
керування мобільним зв’язком. Завдяки цьому продукту клієнти 
Vodafone можуть легко контролювати свої тарифи, баланс та 
отримувати доступ до ексклюзивних пропозицій.

by Катя Николаевская

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma


Етап 1: Впровадження
1 Планування

Визначити цільову аудиторію та її потреби.

2 Розробка
Створення функціонального та зручного інтерфейсу.

3 Тестування
Перевірка продукту перед запуском на ринок.

4 Запуск
Офіційний реліз продукту на ринок.
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Етап 2: Зростання та вихід на ринок
1 Маркетинг

Просування продукту 
через різні канали.

2 Розширення функціоналу
Додавання нових функцій 
та покращення існуючих.

3 Збільшення користувачів
Приваблювати нових клієнтів, пропонуючи цінність.
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Етап 3: Формування обізнаності та інтересу до нового продукту
Рекламні кампанії
Створення ефективних рекламних 
кампаній, що привертають увагу.

Партнерство
Співпраця з іншими компаніями та 
організаціями.

PR-активності
Розповсюдження інформації про 
продукт через ЗМІ.
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Етап 4: Набуття популярності та підкреслення переваг перед конкурентами
Перевага Опис

Інтуїтивний інтерфейс Простий і зрозумілий для всіх 
користувачів.

Широкий функціонал Доступ до всіх необхідних 
функцій, від контролю 
балансу до управління 
тарифами.

Ексклюзивні пропозиції Привабливі знижки та бонуси 
для користувачів.
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Етап 5: Зрілість
Стабільність
Продукт набув популярності і 
має високу стабільність.

Лояльність
Багато користувачів стали 
вірними клієнтами.

Конкуренція
З'являються нові конкуренти з схожими продуктами.
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Етап 6: Досягнення максимальних продажів та підтримка клієнтської бази
1

Оновлення
Регулярні оновлення та покращення продукту.

2
Підтримка
Надання якісної підтримки клієнтам.

3
Залучення
Проведення акцій та заходів для утримання 
користувачів.
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Етап 7: Спад та втрата популярності
Зниження активності
Зниження кількості активних користувачів.

Зміни на ринку
З'являються нові технології та потреби.

Стратегія відновлення
Перегляд стратегії та внесення змін для відновлення популярності.
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