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EN:
Advertising in Google Ads.
Conversion - Purchase.
Connected: Google Analytic, GMC and GTM
The goal was to increase conversions and profitability. I had a very bad structure and sales were falling because of it. After making the changes, the main source of conversions was just the shopping campaign. Through further optimization of the shopping campaign and search engine optimization we have managed to increase the ROAS from 300% to 800%.
1-4 position in search engine ranking
Budget: 55 504 UAH (20 000 per month)
Revenue: UAH 453 934
ROAS: 817%
Conversion rate: 0,17%
Price per conversion: 770 UAH
Price per Click: 1,21 UAH
UTM tags are inserted.
Types of advertising campaigns: Search, Shopping
Setting Objectives.
Campaigns breakdown for each category and brand
Working with feeds and GMC
Dynamic search campaigns
Remarketing
A/B Test
Optimize
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RU:
Реклама в Google Ads.
Конверсия - Покупка.
Подключены: Google Analytic, GMC и GTM
Задача была такой, что бы увеличить число конверсий и рентабельность. После того как получил доступ к аккаунту, сразу был передела фид данных, так как имел очень плохую структуру, от чего напрямую падали продажи. После внесения правок основмым источником конверсий стала как раз таки шопинг кампания. Благодаря дальнейшей оптимизации шопинг и поисковых кампаний удалось увеличить показатель ROAS с 300% до 800%
1-4 позиция в выдаче
Бюджет: 55 504 UAH (20 000 в месяц)
Доход: 453 934 UAH
ROAS: 817%
Коэффициент конверсии: 0,17%
Цена конверсии: 770 UAH
Цена за Клик 1,21 UAH
Проставлены UTM метки.
Типы рекламных кампаний: Search, Shopping
Настройка Целей.
Разбивка кампаний под каждую категорию и бренд
Работа с фидами и GMC
Динамические поисковые кампании
Ремаркетинг
А/Б Тест
Оптимизация
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