34

Київський фаховий коледж туризму та готельного господарства
Відділення бакалаврату
Кафедра права


	

КУРСОВА РОБОТА
з освітнього компонента Цивільне право (особлива частина)
на тему: «Цивільно-правове регулювання договору купівлі-продажу: проблеми теорії і практики»


Виконав:
здобувач(ка) освіти 3 курсу групи 31ПВ(б)
галузі знань 08 Право
спеціальності 081 Право 
денної/заочної форми навчання
Ірина МАЗУРЕНКО

Керівник:
к.ю.н., доцент, спеціаліст вищої категорії
Юлія КОРОСТАШИВЕЦЬ

Оцінка                     ______________________
Члени комісії   ______________     Віталій ЗАРОСИЛО

                       ____________    Лариса МАКСИМОВА

                       ____________    Юлія КОРОСТАШИВЕЦЬ                                             



Київ – 2025
ЗМICТ
ВСТУП………………………………………………………………………….....3
РОЗДІЛ І. ЗАГАЛЬНА ХАРАКТЕРИСТИКА ДОГОВОРУ КУПІВЛІ-ПРОДАЖУ………………………………………………………………………..5
0. Поняття та ознаки договору купівлі-продажу……………………………...5
0. Класифікація договору купівлі-продажу……………………………….…..6
0. Предмет договору купівлі-продажу……………………………………...…8
Висновки до Розділу І…………………………………………………………...10
РОЗДІЛ ІІ. ГОЛОВНІ АСПЕКТИ УКЛАДЕННЯ ДОГОВОРУ КУПІВЛІ-ПРОДАЖУ……………………………………………………………………....12
0. Правовий статус сторін договору купівлі-продажу……………...……….12
0. Форма договору купівлі-продажу……………………………………….....14
0. Зміст договору купівлі-продажу…………………………………………...17
Висновки до Розділу ІІ…………………………………………………………..20
РОЗДІЛ ІІІ. ОСОБЛИВОСТІ ПРИПИНЕННЯ ДОГОВОРУ КУПІВЛІ-ПРОДАЖУ………………………………………………………………………21
3.1. Підстави і порядок припинення договору купівлі-продажу…………….21
3.2. Правові наслідки припинення договору купівлі-продажу………………23
3.3. Аналіз судової практики щодо припинення договору купівлі-продажу…………………………………………………………………………..26
Висновки до Розділу ІІІ…………………………………………………………28
ВИСНОВКИ…………………………………………………………………….29
СПИСОК ВИКОРИСТАНИХ ДЖЕРЕЛ…………………………………….32 


ВСТУП
Актуальність теми. Цивільно-правове регулювання договору купівлі-продажу є однією з ключових сфер правової науки та практики, оскільки цей договір є найпоширенішим способом реалізації майнових прав. В умовах динамічного розвитку ринкової економіки, цифровізації господарської діяльності та інтеграції України до європейського правового простору, питання вдосконалення правового регулювання купівлі-продажу набувають особливої значущості.
Сучасні виклики, пов’язані з електронною комерцією, захистом прав споживачів, адаптацією національного законодавства до стандартів ЄС, а також проблеми, що виникають у судовій практиці, потребують ґрунтовного дослідження. Зокрема, дискусійними залишаються питання щодо правового статусу електронних договорів, відповідальності сторін у разі невиконання або неналежного виконання зобов’язань, а також ефективності механізмів захисту прав споживачів та підприємців.
Ступінь дослідження. Проблеми теорії і практики цивільно-правового регулювання договору купівлі-продажу досліджували такі науковці як Апопій В. В., Бахрієва З. Р., Бобошко О. О., Гончарова А. В., Гринько С. Д., Коваленко І. А., Мазур О. С., Міліщук Н. С., Мороз О. В., Надієнко О. І., Пастернак В. М., Патинко Ю. О., Полуніна О. О., Резникова М. О., 
Терещук Г. А., Труфанова Ю. В.,  Яворська О. С. та інші.
Об’єктом дослідження є суспільні відносини, які виникають в сфері цивільно-правового регулювання договору купівлі-продажу.
Предметом дослідження є проблеми теорії і практики цивільно-правового регулювання договору купівлі-продажу.
Метою курсової роботи є розкриття сутності та значення договору купівлі-продажу та його видів, а також формулювання пропозицій щодо удосконалення його правового регулювання.
Для досягнення поставленої мети у курсовій роботі вирішувалися наступні завдання: 
· визначити поняття та ознаки договору купівлі-продажу;
· висвітлити класифікацію договору купівлі-продажу;
· встановити предмет договору купівлі-продажу;
· охарактеризувати правовий статус сторін договору купівлі-продажу;
· визначити форму договору купівлі-продажу;
· висвітлити зміст договору купівлі-продажу;
· дослідити підстави і порядок припинення договору купівлі-продажу;
· встановити правові наслідки припинення договору купівлі-продажу;
· здійснити аналіз судової практики щодо припинення договору купівлі-продажу.
Методи дослідження. У дослідженні було використано як загальнонаукові, так і спеціальні методи пізнання правових явищ. За допомогою формально-юридичного методу дослідження було проведено аналіз змісту правових норм чинного цивільного законодавства України. Аналіз чинного законодавства та літератури проявився у виділенні відомостей про договір купівлі-продажу. Синтез застосовувався при виявленні закономірностей, які впливають на функціонування договору купівлі-продажу. Аналітичний метод допоміг здійснити загальне дослідження договору купівлі-продажу, визначити його особливості. Метод оцінки відомостей, викладених у різних джерелах, допоміг розкрити правову природу окремих аспектів договору купівлі-продажу. 
Структура курсової роботи. Курсова робота складається зі вступу, трьох розділів, що містять дев’ять підрозділів, висновків та списку використаних джерел (30 найменувань). Загальний обсяг роботи становить 34 сторінки.



РОЗДІЛ І.
ЗАГАЛЬНА ХАРАКТЕРИСТИКА ДОГОВОРУ КУПІВЛІ-ПРОДАЖУ
1.1. Поняття та ознаки договору купівлі-продажу
Договір купівлі-продажу є одним із найпоширеніших видів цивільно-правових угод, який регулює відносини між продавцем і покупцем щодо передачі майна у власність за певну грошову винагороду. Цей договір відіграє важливу роль у сфері товарообігу та забезпечує правову визначеність для учасників ринкових відносин. Його вивчення варто розпочати з поняття та ознак.
[bookmark: n3245]Так, відповідно до ч. 1 ст. 626 Цивільного кодексу України [1], договором купівлі-продажу є договір, за яким одна сторона (продавець) передає чи зобов'язується передати майно (товар) у власність другій стороні (покупцеві), а покупець приймає чи зобов'язується прийняти майно (товар) та сплатити за нього певну грошову суму.
[bookmark: n1148][bookmark: n1149]Аналізуючи Загальну частину Цивільного кодексу України в контексті дослідженя договору купівлі-продажу, варто звернути увагу на статті, які регулюють правочини. Так, згідно із ст. 202 вказаного вище Кодексу, правочин – це дія особи, що спрямована на набуття, зміну чи припинення цивільних прав і обов'язків. Правочини можуть бути односторонніми та дво- чи багатосторонніми (договори). Таким чином, можна говорити, що договір – це дво- чи багатосторонній правочин.
Загальну картину будь-якого юридичного поняття формують його ознаки. Поняття договору купівлі-продажу не є виключенням. Так, цей договір характеризують наступні ознаки: спрямований на передачу майна у власність; сторонами виступають продавець та покупець; головна мета – перенесення права власності на товар; характеризується як традиційний цивільно-правовий договір; є поіменованим договором, адже можливість його укладення прямо визначена Цивільним кодексом України.
Для того, щоб цілком розуміти правову природу досліджуваного договору, варто звернути увагу на його властивості. Так, А. В. Гончарова та Т. А. Кобзєва зазначають, що договір купівлі-продажу можна охарактеризувати як:
· [bookmark: n3115]двосторонній договір. У ч. 3 ст. 626 Цивільного кодексу України закріплено, що договір є двостороннім, якщо правами і обов'язками наділені обидві сторони договору; 
· консенсуальний договір. О. С. Яворська стверджує, що консенсуальні договори – це договори, які вважаються укладеними із моменту досягнення згоди сторін з усіх істотних умов в формі, необхідній за законом [30, с. 174];
· відплатний договір [15, с. 82]. У ч. 5 ст. 626 Цивільного кодексу України закріплено, що договір є відплатним, якщо інше не встановлено договором, законом чи не випливає з суті договору. У випадку договору купівлі-продажу законодавство чітко визначає, що він є відплатним.
У своїх роботах М. О. Резникова та А. К. Чепеленко наголошують, що договір купівлі-продажу відноситься до універсальних засобів регулювання правовідносин сторін. Це спричинене тим, що зазначений договір не обмежує суб’єктний склад та не залежить від форми власності, організаційно-правової форми тощо [27].
Отже, договір купівлі-продажу є однією з основних правових форм цивільного обороту, що регулює відносини між продавцем і покупцем щодо передачі товару у власність за певну грошову суму. Основною метою такого договору є забезпечення правової визначеності та захисту інтересів сторін, а також створення необхідних умов для реалізації товарообігу. 
1.2. Класифікація договору купівлі-продажу
Важливим аспектом договору купівлі-продажу є його видозміна як на законодавчому, так і на доктринальному рівнях. Окрім того, з огляду на розвиток ринкових відносин та інтеграцію України в міжнародний економічний простір, класифікація договорів купівлі-продажу має не лише теоретичне, а й практичне значення.
Так, Цивільний кодекс України закріплює такі види договору купівлі-продажу: договір роздрібної купівлі-продажу (параграф 2 глави 54); договір поставки (параграф 3 глави 54); договір контрактації сільськогосподарської продукції (параграф 4 глави 54); договір постачання енергетичними і іншими ресурсами через приєднану мережу (параграф 5 глави 54); договір міни (параграф 6 глави 54).
Окрім того, на основі положень Цивільного кодексу України можна виділити ще такі специфічні види договору купівлі-продажу як:
1) залежно від предмету договору: договір купівлі-продажу об’єктів незавершеного будівництва та майбутніх об’єктів нерухомості (ч. 1 ст. 656); договір купівлі-продажу майнових прав (ч. 2 ст. 656); договір купівлі-продажу права вимоги (ч. 3 ст. 656); договір купівлі-продажу земельної ділянки (ст. 657); договір купівлі-продажу єдиного майнового комплексу (ст. 657); договір купівлі-продажу житлового будинку (квартири) (ст. 657); договір купівлі-продажу валютних цінностей (ч. 4 ст. 656); договір купівлі-продажу фінансових інструментів (ч. 4 ст. 656);
2) залежно від способу оплати: договір купівлі-продажу за попередньою оплатою (ст. 693); договір купівлі-продажу товару у кредит (ст. 694);
3) залежно від специфічних умов реалізації: договір купівлі-продажу з умовою страхування товару (ст. 696); договір купівлі-продажу з умовою про прийняття покупцем товару у встановлений строк (ст. 701); договір купівлі-продажу, який укладається на основі ознайомлення зі зразками (ст. 702); договір купівлі-продажу, який укладається з використанням автоматів (ст. 703); договір купівлі-продажу з умовою про доставку товару покупцеві (ст. 704); договір найму-продажу (ст. 705);
4) залежно від місця укладення: договір купівлі-продажу, що укладається на організованих ринках капіталу (ч. 4 ст. 656); договір купівлі-продажу, що укладається на організованих товарних ринках (ч. 4 ст. 656); договір купівлі-продажу, що укладається на конкурсах (ч. 4 ст. 656); договір купівлі-продажу, що укладається на аукціонах (публічних торгах) (ч. 4 ст. 656).
[bookmark: n1731][bookmark: n1732][bookmark: n1733]Відповідно до ст. 263 Господарського кодексу України [2], залежно від ринку, у межах котрого здійснюється товарний обіг, господарсько-торговельна діяльність виступає як внутрішня торгівля чи зовнішня торгівля. Окрім того, у цій же статті визначено, що торгівля може бути як оптова, так і роздрібна. То ж, виходячи з цього положення, можна говорити про наявність договорів купівлі-продажу в сфері оптової чи роздрібної торгівлі.
Таким чином, класифікація договорів купівлі-продажу дозволяє систематизувати та зрозуміти різноманіття їх видів, що допомагає удосконалити правозастосовну практику, забезпечити правову визначеність та захист інтересів сторін, а також визначити особливості укладення, виконання та відповідальності за невиконання зобов’язань за договором.
Також хотілося б зазначити, що за останні 10 років віднайшлося дуже мало наукових напрацювань, які б характеризували класифікацію договору купівлі-продажу, що зумовлює підставу для детальнішого дослідження цього питання. Сьогодні, в період розвитку технологій, ми формуємо все більше нових видів цивільно-правових договорів, включаючи види договору купівлі-продажу. Серед них – договір купівлі-продажу, який укладається в мережі Інтернет, який можна поділити на два підвиди – договір купівлі-продажу, який укладається на офіційному сайті продавця, та договір купівлі-продажу, який укладається в соціальних мережах чи месенджерах. Проблематика таких договорів полягає у доказовій базі у випадку порушення умов досліджуваного договору.
1.3. Предмет договору купівлі-продажу
Важливими є питання визначення предмета договору, його характеристик, правового статусу об'єктів купівлі-продажу та особливостей їх передання. Правильне розуміння предмета договору купівлі-продажу має суттєве значення для забезпечення належного виконання зобов’язань сторонами та уникнення правових спорів.
Як зазначають С. Д. Гринько та С. В. Заверуха, оскільки предмет договору становить істотну його умову (це передбачено у ст. 638 Цивільного кодексу України), договір із невизначеним предметом може бути визнано неукладеним. Якщо предметом зобов’язання виступають речі, зокрема гроші та цінні папери, вони повинні бути індивідуально визначеними чи визначені родовими ознаками [16, с. 325]. То ж предмет договору купівлі-продажу має бути чітким та зрозумілим для всіх сторін цього договору.
[bookmark: n3247]Відповідно до ст. 656 Цивільного кодексу України, предметом договору купівлі-продажу може бути:
1) [bookmark: n3248][bookmark: n1045]товар, котрий є в продавця на момент укладення договору чи буде створений, придбаний чи набутий продавцем в майбутньому. Товаром є певне майно, яким, згідно із ч. 1 ст. 190 Цивільного кодексу України, є річ, сукупність речей, а також майнові права і обов'язки. Відповідно до ст. 179 Цивільного кодексу України, річ – це предмет матеріального світу, щодо котрого можуть виникати цивільні права і обов'язки.
[bookmark: n3256]У ст. 658 Цивільного кодексу України закріплено, що право продажу товару, окрім випадків примусового продажу і інших випадків, встановлених законом, належить власникові товару. Якщо продавець товару не є його власником, покупець набуває право власності лише у випадку, якщо власник не має права вимагати його повернення;
2) [bookmark: n3249][bookmark: n1087]майнові права. До договору купівлі-продажу майнових прав застосовуються загальні положення про купівлю-продаж, якщо інше не випливає зі змісту чи характеру цих прав. У ч. 2 ст. 190 Цивільного кодексу України закріплено, що майнові права є неспоживною річчю та визнаються речовими правами. Окрім того, у ст. 3 Закону України «Про оцінку майна, майнових прав та професійну оціночну діяльність в Україні» [6] закріплено, що майновими правами, котрі можуть оцінюватися, є будь-які права, пов'язані із майном, відмінні від права власності, в тому числі права, котрі є складовими частинами права власності, а також інші специфічні права і права вимоги;
3) право вимоги, якщо вимога не має особистого характеру. До договору купівлі-продажу права вимоги застосовуються положення про відступлення права вимоги, якщо інше не встановлено договором чи законом.
[bookmark: n3250][bookmark: n6507][bookmark: n3251]За твердженням О. О. Полуніної, особливим предметом договору купівлі-продажу є земля. Ці особливості полягають в тому, що предметом договору купівлі-продажу є не земля взагалі як фізичний об’єкт матеріального світу, а земельна ділянка як правова категорія, із чітко окресленими межами [26, с. 169]. Земельний кодекс України [3] визначає два правових режими земельної ділянки:
1) [bookmark: n609][bookmark: n610][bookmark: n613]земельна ділянка як об'єкт права власності. Земельна ділянка – це частина земної поверхні із установленими межами, певним місцем розташування, із визначеними щодо неї правами (ст. 79);
2) [bookmark: n2323][bookmark: n614][bookmark: n615][bookmark: n620][bookmark: n626]земельна ділянка як об’єкт цивільних прав. Формування земельної ділянки полягає у визначенні земельної ділянки як об'єкта цивільних прав. Формування земельної ділянки передбачає визначення її площі, меж і внесення інформації про неї до Державного земельного кадастру (ст. 791).
Вище зазначене підтверджує твердження О. О. Полуніної, адже земля має не лише особливий правовий режим, а й специфічний порядок формування (у вигляді земельної ділянки).
Таким чином, предмет договору купівлі-продажу є однією з його істотних умов. Важливо, щоб предмет договору був чітко визначений, адже його відсутність або неконкретність може призвести до визнання договору недійсним. 
Висновки до Розділу І
Отже, договір купівлі-продажу – це дво- або багатосторонній правочин зобов’язального характеру, згідно із яким продавець передає чи зобов'язується передати товар у власність покупцеві, а останній приймає чи зобов'язується прийняти товар та сплатити за нього певну грошову суму.
Договір купівлі-продажу характеризують такі ознаки: спрямування на передання товару у власність; наявність сторін – продавця та покупця; мета – перенесення права власності на товар; є традиційним цивільно-правовим договором; є поіменованим договором. Окрім того, йому належать такі властивості: двосторонність; консенсуальність; відплатність.
Основними видами договору купівлі-продажу є договори роздрібної купівлі-продажу, поставки, контрактації сільськогосподарської продукції, постачання енергетичними та іншими ресурсами через приєднану мережу і міни. Окрім того, договори купівлі-продажу можна класифікувати за такими критеріями: залежно від предмету (договір щодо об’єктів незавершеного будівництва, майнових прав, права вимоги, земельної ділянки, єдиного майнового комплексу, житлового будинку чи квартири, валютних цінностей, фінансових інструментів тощо); залежно від способу оплати (договір, що укладається за попередньою оплатою чи на основі кредиту); залежно від специфічних умов реалізації (договір з умовою страхування товару, з умовою про прийняття товару у встановлений строк, на основі ознайомлення зі зразками, з використанням автоматів, з умовою про доставку товару, договір найму-продажу); залежно від місця укладення (договір, що укладається на організованих ринках капіталу, на організованих товарних ринках, на конкурсах, на аукціонах). Специфічним видом договіру купівлі-продажу є договір купівлі-продажу, який укладається в мережі Інтернет.
Предметом договору купівлі-продажу можуть бути: товар (предмет матеріального світу, щодо котрого можуть виникати цивільні права і обов'язки), котрий є в продавця на момент укладення договору чи буде створений, придбаний чи набутий продавцем в майбутньому; майнові права (будь-які права, пов'язані із майном, відмінні від права власності, а також інші специфічні права і права вимоги); право вимоги, якщо вимога не має особистого характеру.
РОЗДІЛ ІІ.
ГОЛОВНІ АСПЕКТИ УКЛАДЕННЯ ДОГОВОРУ КУПІВЛІ-ПРОДАЖУ
2.1. Правовий статус сторін договору купівлі-продажу
Зміни в законодавстві, практика судових спорів та нові форми договорів, зокрема електронні угоди, вимагають ґрунтовного аналізу правового статусу сторін. Це дозволяє забезпечити баланс інтересів учасників, усунути можливі правові колізії та сприяти стабільності правозастосування. Окрім того, дослідження правового статусу сторін договору купівлі-продажу є важливим для вдосконалення договірного регулювання, підвищення правової визначеності та ефективного захисту прав учасників цивільного обігу.
У ч. 1 ст. 655 Цивільного кодексу України чітко визначено, що сторонами договору купівлі-продажу є продавець – сторона, котра передає чи зобов'язується передати товар у чужу власність, та покупець – сторона, котра приймає або зобов'язується прийняти товар у свою власність та сплачує за цей товар певну грошову суму. І. А. Коваленко та К. І. Кнороз стверджують, що умови участі кожного з названих суб'єктів у договорі купівлі-продажу не завжди однакові, що залежить від обсягу правоздатності і дієздатності конкретного суб'єкта цивільних правовідносин, форми власності відчужуваного майна, його правового режиму та інших обставин [17, с. 417].
Аналізуючи положення Цивільного кодексу України, можна говорити про відсутність особливих вимог до сторін договору купівлі-продажу, то ж, можна вважати, що ними можуть бути фізичні особи, юридичні особи, фізичні особи – підприємці, держава в особі державних органів, територіальні громади в особі органів місцевого самоврядування тощо, тобто всі учасники цивільних відносин. Виключення можливі лише на основі спеціальних правових норм, які закріплені в законодавстві.
Як вже зазначалось в попередньому розділі цієї курсової роботи, сьогодні відносини купівлі-продажу в більшій мірі реалізовуються на просторах мережі Інтернет. Тому буде доцільним хараетуризувати правовий статус сторін договору купівлі-продажу саме через призму дистанційних цивільно-правових відносин.
Так, Ю. О. Патинко стверджує, що продавець за дистанційним договором купівлі-продажу товарів виступає активною стороною договору, котра, як власник товару, на публічній основі пропонує придбати певний товар відповідної якості і за певну ціну. Тобто, якщо ми зазначаємо, що дистанційний договір купівлі-продажу є публічним, то до нього можна цілком застосовувати положення Цивільного кодексу України про публічну оферту. Таким чином, продавець за дистанційним договором купівлі-продажу товарів може надати пропозицію стосовно укладання договору у формі реклами, розмістити таку пропозицію на сайті мережі Інтернет, на вивісках, буклетах, телебаченні тощо, але така пропозиція має містити повну інформацію про товар, продавця та його реквізити. Тобто вимоги до такої оферти пред’являються такі ж самі, як і до будь-якої оферти відповідно до законодавства) [25, с. 243].
Продовжуючи розкривати питання правового статусу сторін договору купівлі-продажу в контексті сучасності, варто звернути увагу і на правове становище покупця. В. В. Апопій, І. П. Міщук та В. М. Робицький, оцінюючи права та обов’язки продавця, зазначають, що у разі оплати вартості товару, роботи, послуги із застосуванням платіжних інструментів покупець має право повідомити відомості, які надають змогу забезпечити здійснення оплати відповідним оператором платіжних систем, котрий несе відповідальність за їх збереження і використання в порядку, передбаченому законодавством. Покупець в такому випадку має надати інформацію про себе, яка є необхідною для вчинення електронного правочину, створення електронного підпису, ідентифікації у інформаційній системі суб’єкта електронної комерції тощо, шляхом введення (створення) ним спеціального набору електронних даних, а також вчинення інших дій в такій системі. У випадках, передбачених договором, покупець повинен повідомити адресу доставки товару [12].
Проаналізувавши функціональні особливості сторін договору купівлі-продажу, можна зазначити, що продавець є активною стороною договору, що грунтується на формуванні ним пропозиції придбати товар, а покупець свою активність проєвляє в більшій мірі лише при купівлі товару.
Таким чином, правовий статус сторін договору купівлі-продажу визначає їхні права, обов’язки та відповідальність у процесі укладення досліджуваного договору. Також правовий статус сторін забезпечує баланс інтересів учасників договору та гарантує дотримання правових норм у сфері купівлі-продажу.
2.2. Форма договору купівлі-продажу
Форма договору купівлі-продажу впливає на його дійсність, правові наслідки та можливість судового захисту в разі порушення умов угоди. Чинне законодавство передбачає різні вимоги до форми таких договорів залежно від їхнього предмета, суб’єктного складу та вартості. Недотримання встановленої форми може спричинити визнання угоди недійсною або ускладнити її виконання. Саме тому ми не можемо оминути дослідження цього питання.
Як стверджує В. М. Пастернак, форма правочину (договору) – це спосіб, за допомогою котрого фіксується волевиявлення сторін, що спрямоване на укладення угоди [24, с. 215].
Відповідно до ст. 639 Цивільного кодексу України, форма договору поєднує в собі такі аспекти:
· [bookmark: n3175][bookmark: n3176]договір може бути укладений в будь-якій формі (усній чи письмовій), якщо вимоги щодо форми договору не встановлені законом;
· [bookmark: n6172]якщо сторони домовилися укласти договір в певній формі, він вважається укладеним із моменту надання йому цієї форми, навіть якщо законом ця форма для даного виду договорів не вимагалася;
· [bookmark: n6171][bookmark: n3177]якщо сторони домовилися укласти договір за допомогою інформаційно-комунікаційних систем, він вважається укладеним в письмовій формі. Згадаємо, що, відповідно до ст. 1 Закону України «Про захист інформації в інформаційно-комунікаційних системах» [5], інформаційно-комунікаційна система – це сукупність інформаційних і електронних комунікаційних систем, котрі в процесі обробки інформації діють як єдине ціле;
· [bookmark: n3178]якщо сторони домовились укласти в письмовій формі договір, щодо якого законом не встановлена письмова форма, такий договір є укладеним із моменту його підписання сторонами;
· якщо сторони домовилися про нотаріальне посвідчення договору, щодо якого законом не вимагається нотаріальне посвідчення, такий договір є укладеним із моменту його нотаріального посвідчення.
[bookmark: n1174]Так як будь-який договір є за своєю правовою природою є правочином, то доцільно буде згадати ст. 207 Цивільного кодексу України, яка закріплює вимоги до письмової форми правочину. Такими вимогами є:
1) правочин вважається таким, що вчинений у письмовій формі, якщо: 
· [bookmark: n6170][bookmark: n1175]його зміст зафіксований у одному чи кількох документах (в тому числі електронних), в листах, телеграмах, котрими обмінялися сторони, чи надсилалися ними до інформаційно-телекомунікаційної системи, яка використовується сторонами;
· [bookmark: n1176]воля сторін виражена за допомогою телетайпного, електронного чи іншого технічного засобу зв'язку;
· він підписаний його стороною (сторонами);
2) [bookmark: n1177]правочин, котрий вчиняє юридична особа, підписується особами, уповноваженими на це її установчими документами, довіреністю, законом чи іншими актами цивільного законодавства;
3) [bookmark: n6125][bookmark: n6127][bookmark: n1178][bookmark: n1179][bookmark: n1180]використання при вчиненні правочинів факсимільного відтворення підпису за допомогою засобів механічного, електронного чи іншого копіювання, електронного підпису чи іншого аналога власноручного підпису допускається у випадках, встановлених законом, іншими актами цивільного законодавства, чи за письмовою згодою сторін, в котрій мають міститися зразки відповідного аналога їхніх власноручних підписів, чи іншим чином врегульовується порядок його використання сторонами.
Говорячи про форму договору купівлі-продажу, то Н. С. Міліщук під нею розуміє спосіб взаємоузгодженого вираження чи фіксації волевиявлення продавця і покупця щодо змісту договору, котре спрямоване на виникнення, зміну або припинення їхніх прав і обов’язків [21, с. 26].
В основному під час укладення договору в усній формі можлива помилка, адже в цьому випадку недостатня ясність вираження сторонами своїх дійсних намірів найбільш імовірна. Звідси цілком очевидно можна зробити висновок, що реалізація та захист прав сторін, зокрема під час укладення договору в усній формі, цілком і повністю залежить від сумлінності й порядності учасників цивільного обороту [20, с. 45].
У ст. 657 Цивільного кодексу України закріплено, що договір купівлі-продажу земельної ділянки, єдиного майнового комплексу, житлового будинку (квартири) чи іншого нерухомого майна укладається в письмовій формі та підлягає нотаріальному посвідченню, окрім договорів купівлі-продажу майна, яке перебуває у податковій заставі.
[bookmark: n1190][bookmark: n6429][bookmark: n1192][bookmark: n1193][bookmark: n1196][bookmark: n353][bookmark: n354]Відповідно до ст. 209 Цивільного кодексу України, правочин, котрий вчинений в письмовій формі, підлягає нотаріальному посвідченню лише у випадках, встановлених законом чи домовленістю сторін. Нотаріальне посвідчення правочину здійснюється нотаріусом чи іншою посадовою особою, котра відповідно до закону має право на вчинення такої нотаріальної дії, шляхом вчинення на документі, у котрому викладено текст правочину, посвідчувального напису. Так, у ст. 34 Закону України «Про нотаріат» [4] закріплено, що нотаріуси посвідчують правочини (договори, заповіти, довіреності, вимоги про нотаріальне посвідчення правочину тощо).
[bookmark: n1197][bookmark: n296][bookmark: n685][bookmark: n297][bookmark: n1198]Що ж до державної реєстрації, то, відповідно до ст. 210 Цивільного кодексу України, правочин підлягає державній реєстрації лише у випадках, встановлених законом. Такий правочин є вчиненим із моменту його державної реєстрації. Так, згідно із ст. 27 Закону України «Про державну реєстрацію речових прав на нерухоме майно та їх обтяжень» [8], державна реєстрація права власності і інших речових прав, окрім державної реєстрації права власності на об’єкт незавершеного будівництва, проводиться на підставі укладеного в установленому законом порядку договору, предметом котрого є нерухоме майно, речові права на котре підлягають державній реєстрації, або його дубліката. Вищезазначене говорить про те, що окремі договори купівлі-продажу підлягають державній реєстрації.
Таким чином, дотримання встановлених вимог щодо форми договору купівлі-продажу сприяє зниженню ризиків, уникненню спорів та забезпеченню стабільності цивільного обороту.
2.3. Зміст договору купівлі-продажу
Важливу роль у процесі захисту інтересів сторін договору купівлі-продажу та стабільності економічного середовища відіграють норми цивільного законодавства, що визначають зміст такого договору.
Згідно із ч. 1 ст. 628 Цивільного кодексу України, зміст договору становлять умови, котрі встановлені на розсуд сторін та погоджені ними, і умови, котрі є обов'язковими згідно із актами цивільного законодавства.
[bookmark: n3171][bookmark: n6504][bookmark: n3172]У ч. 1 ст. 638 Цивільного кодексу України закріплено, що договір є укладеним, якщо сторони досягли згоди із усіх істотних умов договору. На думку О. В. Мороз, поняття змісту договору тут подано дещо у звуженому вигляді. Науковець вважає, що є необхідним доповнити ч. 1 ст. 628 Цивільного кодексу України та викласти у наступній редакції: «Зміст договору становлять умови (пункти), що визначені на розсуд сторін та погоджені ними, і умови, які є обов’язковими відповідно до актів цивільного законодавства та визначають взаємні права і обов’язки сторін договору» [22, с. 71].
[bookmark: n3173]Розглянемо детальніше умови, які можуть закріплюватися у змісті договору купівлі-продажу відповідно до положень Цивільного кодексу України. Окрім розглянутого предмету договору купівлі-продажу, ними можуть бути:
1) [bookmark: n3270]строк виконання обов'язку передати товар. Продавець зобов'язаний передати товар покупцеві в строк, встановлений договором купівлі-продажу, а якщо зміст договору не дає змоги визначити цей строк, – відповідно до положень ст. 530 Цивільного кодексу України (строк (термін) виконання зобов'язання) (ст. 663);
2) [bookmark: n3291][bookmark: n3292]кількість товару. Кількість товару, який продається, встановлюється в договорі купівлі-продажу у відповідних одиницях виміру чи грошовому вираженні (ст. 669);
3) [bookmark: n3298][bookmark: n3299]асортимент товару. Якщо за договором купівлі-продажу переданню підлягає товар в певному співвідношенні за видами, моделями, розмірами, кольорами чи іншими ознаками (асортимент), продавець зобов'язаний передати покупцеві товар у асортименті, погодженому сторонами (ст. 671);
4) [bookmark: n3312][bookmark: n3313][bookmark: n3314][bookmark: n3315]якість товару. Продавець повинен передати покупцеві товар, якість котрого відповідає умовам договору купівлі-продажу. У разі відсутності у договорі купівлі-продажу умов щодо якості товару продавець зобов'язаний передати покупцеві товар, придатний для мети, із котрою товар такого роду звичайно використовується (ст. 673);
5) [bookmark: n3369][bookmark: n3370][bookmark: n3371]комплектність товару. Продавець зобов'язаний передати покупцеві товар, який відповідає умові договору купівлі-продажу щодо комплектності. Якщо договором купівлі-продажу не встановлено умов щодо комплектності товару, продавець зобов'язаний передати покупцеві товар, комплектність котрого визначається звичаями ділового обороту чи іншими вимогами, які звичайно ставляться (ст. 682);
6) [bookmark: n3372][bookmark: n3373]комплект товару. Якщо договором купівлі-продажу встановлений обов'язок продавця передати покупцеві певний набір товару в комплекті (комплект товару), зобов'язання є виконаним із моменту передання продавцем усього товару, включеного до комплекту. Продавець зобов'язаний передати весь товар, котрий входить до комплекту, одночасно, якщо інше не встановлено договором чи не випливає з суті зобов'язання (ст. 683);
7) [bookmark: n3383][bookmark: n3384][bookmark: n3385]тара і упаковка товару. Продавець зобов'язаний передати покупцеві товар в тарі чи в упаковці, якщо інше не встановлено договором купівлі-продажу чи не випливає з суті зобов'язання. Обов'язок передання товару в тарі чи в упаковці не поширюється на товари, котрі за своїм характером не потребують застосування тари чи упакування (ст. 685);
8) [bookmark: n3409][bookmark: n3410][bookmark: n3414]ціна товару. Відповідно до ст. 1 Закону України «Про ціни і ціноутворення» [7], ціна – це виражений в грошовій формі еквівалент одиниці товару. Покупець зобов'язаний оплатити товар за ціною, встановленою в договорі купівлі-продажу, чи, якщо вона не встановлена в договорі та не може бути визначена виходячи із його умов, – за ціною, яка визначається відповідно до ст. 632 Цивільного кодексу України (ціна договору), а також вчинити за свій рахунок дії, котрі відповідно до договору, актів цивільного законодавства чи вимог, що звичайно ставляться, необхідні для здійснення платежу (ст. 691);
9) [bookmark: n3415][bookmark: n3416]оплата товару. Покупець зобов'язаний оплатити товар після його прийняття чи прийняття товаророзпорядчих документів на нього, якщо договором чи актами цивільного законодавства не встановлений інший строк оплати товару (ст. 692).
У своїх роботах Г. А. Терещук зазначає наступне щодо деяких із вказаних елементів змісту договору купівлі-продажу:
· ціна є істотною умовою для договорів роздрібної купівлі-продажу, контрактації, поставки для державних потреб (різновид договору поставки), біржових контрактів, договору аукціонного продажу. Для всіх інших видів договору купівлі-продажу ціна є звичайною умовою та якщо вона у договорі не зазначена та не може бути визначена виходячи із його умов, то визначається виходячи із звичайних цін, які склалися на аналогічні товари на момент укладення договору;
· строк є істотною умовою для біржових контрактів та договору поставки для державних потреб. Для інших видів договору купівлі-продажу строк є звичайною умовою;
· асортимент належить до звичайних умов договору купівлі-продажу. Під асортиментом слід розуміти певне співвідношення видів, моделей, сортів товару;
· якість товарів є звичайною умовою договору купівлі-продажу. Якістю називається сукупність властивостей, які визначають придатність товару для використання його за призначенням [28, с. 175].
Таким чином, зміст договору купівлі-продажу відображає його структурне наповнення та визначає межі дії такого договору.
Висновки до Розділу ІІ
Отже, правовий статус продавця характеризується наступними ознаками: продавцем може виступати будь-який учасник цивільних правовідносин, якщо інше не визначено законодавством України; головним обов’язком продавця є передача товару покупцеві; головним правом продавця є отримання оплати за переданий товар.
Правовому статусу покупця властиві наступні ознаки: покупцем може виступати будь-який учасник цивільних правовідносин, якщо інше не визначено законодавством України; головним обов’язком покупця є передача оплати за товар продавцю; головним правом покупця є отримання товару у власність.
Договір купівлі-продажу може мати усну чи письмову (електронну) форми, а в окремих випадках письмова форма такого договору підлягає нотаріальному посвідченню чи / та державній реєстрації.
Зміст договору купівлі-продажу – це умови, котрі визначені на розсуд сторін та погоджені ними (диспозитивні умови), і умови, котрі є обов'язковими для договору купівлі-продажу згідно із актами цивільного законодавства (імперативні умови). Імперативними або істотними умовами договору купівлі-продажу є умова про предмет, умова про ціну та умова про строк.
РОЗДІЛ ІІІ.
ОСОБЛИВОСТІ ПРИПИНЕННЯ ДОГОВОРУ КУПІВЛІ-ПРОДАЖУ
3.1. Підстави і порядок припинення договору купівлі-продажу
Договір купівлі-продажу є одним із найпоширеніших правочинів, що регулює передачу права власності на майно між сторонами. Однак існують ситуації, коли договір припиняється, що може бути спричинено як об’єктивними обставинами, так і порушенням зобов’язань однією зі сторін.
Як зазначає О. О. Бобошко, припинення договору – це вичерпання прав і обов’язків сторін за договором, втрата договірних відносин між сторонами договору на майбутнє із будь-яких причин і у будь-який час [14, с. 570].
На думку О. С. Мазур, правовий звʼязок, що існує між субʼєктами зобовʼязань, ніколи не може бути довічним, а тому, поставши одного разу з перебігом певного часу та за тих чи інших обставин, цей звʼязок має властивість зникати, і субʼєктивні права і обовʼязки, що становили зміст зобовʼязального правовідношення відпадають, у звʼязку з чим дія існуючого цивільно-правового зобовʼязання припиняється [18, с. 226].
[bookmark: n2645]Цивільний кодекс України не містить спеціальних норм, які б регулювали питання припинення договору купівлі-продажу, тому варто звернутися до загальних норм. Так, договір є різновидом зобов’язання, адже, відповідно до я. 1 ст. 509 згаданого вище Кодексу, зобов'язання – це правовідношення, у котрому одна сторона зобов'язана здійснити на користь другої сторони певну дію чи утриматися від вчинення певної дії, а кредитор має право вимагати від боржника виконання його обов'язку. То ж в такому випадку можна взяти до уваги правові норми, які регламентують підстави припинення зобов’язання.
[bookmark: n3010]Відповідно до положень Цивільного кодексу України, підставами припинення зобов’язання, в тому числі і договору купівлі-продажу, є:
1) [bookmark: n3011][bookmark: n3014][bookmark: n3017][bookmark: n3024][bookmark: n3028]припинення зобов'язання виконанням (ст. 599). У випадку договору купівлі-продажу, він припиняється виконанням, проведеним належним чином;
2) [bookmark: n3029][bookmark: n3030][bookmark: n3033][bookmark: n3035]припинення зобов'язання за домовленістю сторін (ст. 604). Договір купівлі-продажу може припинятися за домовленістю сторін;
3) [bookmark: n3036][bookmark: n3037]припинення зобов'язання поєднанням боржника та кредитора у одній особі (ст. 606). Так, договір купівлі-продажу може припинятися поєднанням боржника та кредитора у одній особі, іншими словами, поєднання продавця та покупця у одній особі. Наприклад, об’єднання двох юридичних осіб в одну, які перед цим хотіли укласти між собою договір купівлі-продажу;
4) [bookmark: n3038][bookmark: n3039]припинення зобов'язання неможливістю його виконання (ст. 607). Договір купівлі-продажу припиняється неможливістю його виконання у зв'язку із обставиною, за котра жодна із сторін не відповідає. Наприклад, квартира, яка була предметом договору, згоріла під час пожежі;
5) [bookmark: n3040][bookmark: n3041][bookmark: n3042]припинення зобов'язання смертю фізичної особи (ст. 608). Зобов'язання у вигляді договору купівлі-продажу припиняється смертю однієї із сторін (що є фізичною особою),  якщо воно є нерозривно пов'язаним з такою особою;
6) [bookmark: n3043]припинення зобов'язання ліквідацією юридичної особи (ст. 609). Зобов'язання у вигляді договору купівлі-продажу припиняється ліквідацією однієї із сторін (що є юридичною особою), окрім випадків, коли законодавством виконання зобов'язання ліквідованої юридичної особи покладається на іншу юридичну особу.
Припинення договору купівлі-продажу також можливе у разі, якщо ініціюється розірвання такого договору. Так, у ч. 2 ст. 653 Цивільного кодексу України закріплено, що у разі розірвання договору зобов'язання сторін припиняються. З. Р. Бахрієва наголошує, що можливість розірвання договору купівлі-продажу пов'язана із порушенням сторонами своїх договірних зобов'язань та реалізується шляхом звернення з позовом до іншої сторони договору [13, с. 141].
Підсумовуючи вище викладене, можна говорити про те, що підстави припинення договору купівлі-продажу охоплюють як добровільні, так і об’єктивні обставини.
У своїх роботах Ю. В. Труфанова зазначає, що на основі положень господарського та цивільного законодавства можна виділити такі види припинення договору: припинення договору вузькому значенні (об’єктивні підстави); розірвання договору; відмова від договору (суб’єктивні підстави) [29, с. 105].
Всі ці види властиві договору купівлі-продажу.
Якщо вести мову про порядок припинення договору купівлі-продажу, то його етапи варіюються залежно від підстав такого припинення, але якщо узагальнити, то основними етапами такого порядку є: аналіз умов договору та обставин, що склалися; встановлення підстав для припинення; ініціювання припинення; виконання розрахунків та повернення товару, якщо це можливо; юридичне оформлення припинення.
Таким чином, припинення договору купівлі-продажу є важливим правовим механізмом, який регулює завершення договірних відносин між сторонами. Ця діяльність є юридично значущою дією, що має бути здійснена відповідно до договірних умов та вимог законодавства.
3.2. Правові наслідки припинення договору купівлі-продажу
Розірвання або припинення договору може відбуватися за взаємною згодою сторін, унаслідок невиконання чи неналежного виконання зобов’язань, а також з інших підстав, передбачених законом. Це тягне за собою важливі юридичні наслідки, які можуть впливати як на права та обов’язки сторін, так і на третіх осіб.
Як стверджує О. І. Надієнко, зобов’язальні правовідносини займають певне місце в житті будь-якої фізичної особи і у діяльності будь-якої юридичної особи. В українських реаліях суб’єкти таких відносин часто стикаються із недобросовісністю, непорядністю, безвідповідальністю контрагентів, що призводить до порушень зобов’язань. Причини такого стану мають політичний, економічний, соціальний і правовий характер, а наслідками є порушення прав, свобод і законних інтересів фізичних та юридичних осіб [23, с. 45]. Все вище сказане стосується і договору купівлі-продажу.
Якщо говорити про розірвання договору як підставу припинення договору купівлі-продажу, то у ст. 653 Цивільного кодексу України закріплено наступне:
· [bookmark: n3233][bookmark: n3236]сторони не мають права вимагати повернення того, що було виконане ними за зобов'язанням до моменту розірвання договору, якщо інше не передбачено договором чи законом (частина 4)
· [bookmark: n3237]якщо договір з розірваний в зв'язку із істотним порушенням договору однією із сторін, друга сторона може вимагати відшкодування збитків, завданих розірванням такого договору (частина 5).
Ці положення спрямовані на забезпечення стабільності договірних відносин та захист прав учасників угоди. Вони дозволяють запобігти зловживанням та невиправданим фінансовим втратам, а також гарантують, що кожна зі сторін нестиме відповідальність за свої дії або бездіяльність. Таким чином, розірвання договору є важливим правовим механізмом, який дозволяє сторонам захищати свої інтереси у випадку недобросовісного виконання зобов’язань.
У випадку, якщо договір купівлі-продажу припиняється в результаті визнання його недійсним, то слідуватимуть наслідки, які передбачені у ст. 216 Цивільного кодексу України, а саме:
· [bookmark: n1228]у випадку недійсності правочину кожна з сторін зобов'язана повернути другій стороні в натурі усе, що вона отримала на виконання такого правочину, а у випадку неможливості такого повернення, зокрема тоді, коли отримане полягає в користуванні майном, виконаній роботі, наданій послузі, – відшкодувати вартість того, що отримано, за цінами, котрі існують на момент відшкодування;
· якщо в зв'язку з вчиненням недійсного правочину другій стороні чи третій особі завдано збитків та моральної шкоди, то вони підлягають відшкодуванню винною стороною.
[bookmark: n1229]Таким чином, визнання договору купівлі-продажу недійсним тягне за собою важливі правові наслідки, які спрямовані на відновлення справедливості між сторонами. Вважаю, що такі заходи є необхідними, оскільки вони забезпечують повернення отриманого за угодою або його грошову компенсацію, що дозволяє відновити баланс інтересів.
[bookmark: n3070][bookmark: n3071][bookmark: n3279][bookmark: n3280]Свою специфіку мають правові наслідки, котрі настають у випадку односторонньої відмови від виконання договору купівлі-продажу. У ч. 1 ст. 615 Цивільного кодексу України закріплено, що у випадку порушення зобов'язання однією стороною друга сторона має право частково чи в повному обсязі відмовитися від зобов'язання, якщо це передбачено договором або законом. Це ж положення траслюється законодавцем і в частині договору купівлі-продажу. Так, відповідно до ст. 665 названого вище Кодексу, у випадку відмови продавця передати проданий товар покупець має право відмовитися від договору купівлі-продажу. Якщо продавець відмовився передати річ, яка визначена індивідуальними ознаками, покупець має право пред'явити продавцеві вимоги відповідно до ст. 620 названого вище Кодексу, а саме:
a) має право витребувати цю річ у продавця та вимагати її передання відповідно до умов договору купівлі-продажу;
b) [bookmark: n3090][bookmark: n3091]утримати річ в себе у випадку витребування її продавцем за умови, якщо ця річ вже передана третій особі у власність чи в користування.
То ж одностороння відмова від виконання договору купівлі-продажу має чітко визначені правові наслідки, які регламентуються нормами Цивільного кодексу України. Законодавство забезпечує баланс інтересів сторін, надаючи покупцю право захистити свої інтереси у разі порушення зобов’язань продавцем. Це включає як можливість вимагати передачі товару, так і право відмовитися від договору
Таким чином, припинення договору купівлі-продажу тягне за собою низку правових наслідків для сторін. Передусім це означає припинення прав та обов’язків, що випливали з договору.
3.3. Аналіз судової практики щодо припинення договору купівлі-продажу
Аналіз судової практики щодо припинення договору купівлі-продажу є важливим аспектом дослідження правового регулювання договірних відносин. Судові рішення формують єдину правозастосовчу практику, яка допомагає сторонам договору орієнтуватися у своїх правах та обов’язках. З огляду на сучасні виклики та тенденції правозастосування, дослідження судової практики дозволяє визначити основні причини припинення договору купівлі-продажу, оцінити ефективність нормативного регулювання та виявити прогалини у законодавстві.
Так, як розірвання договору є однією із підстав його припинення, то доцільно буде звернути увагу на судову практику саме з цього ракурсу. Постанова Верховного Суду від 23.11.2022 року по справі № 344/10870/18 [9] є чудовим прикладом в цій сфері. Верховний Суд, досліджуючи обставини справи, зазначив, що розірвання договору належить до загальних способів захисту прав сторін договору. Окрім того, було визначено, що позовна вимога продавця про розірвання договору в судовому порядку задоволенню не підлягає, оскільки розірвання договору пов’язується законом із вчиненням одностороннього правочину, а не із судовим рішенням. На нашу думку, це підкреслює необхідність чіткого формулювання договірних умов та обґрунтування правових підстав при зверненні до суду з вимогою про розірвання договору.
Особливості припинення договору купівлі-продажу також можуть визначатися попереднім договором, що підтверджує судова практика. Так, у рішенні Світловодського міськрайонного суду Кіровоградської області від 19.10.2023 року по справі № 401/1086/23 [11] йдеться про те, що у пунктом 4.8. Попереднього договору від 21.12.2021 року було передбачено, що у випадку його припинення, в тому числі і дострокового в силу розірвання, ПрАТ «ХК «Київміськбуд» зобов’язується повернути позивачам грошові кошти у фактично сплаченому за цим договором розмірі, за вирахуванням штрафу в розмірі 5% від суми, внесеної за цим Договором. Це підкреслює необхідність уважного вивчення умов договорів перед їх укладенням, аби уникнути можливих фінансових ризиків у майбутньому.
Вагому думку на рахунок розірвання договору купівлі-продажу має Людмила Максименко. Адвокатка стверджує, що судова практика в сфері розірвання договору купівлі-продажу нерухомості, укладеного між фізичними особами, за відсутності факту оплати або неповної оплати склалася не на користь продавців, і факт недоплати чи несплати за нерухомість не завжди розцінюється судами як істотне порушення договору, що може слугувати підставою для розірвання таких договорів [19]. Таким чином, у випадках проблем з оплатою суди не завжди стають на бік продавців, що говорить про необхідність більш чіткого законодавчого регулювання даного питання.
Варто зазначити, що припинення договору купівлі-продажу залежить не лише від суб’єктивних, а й об’єктивних підстав. Так, у постанові Верховного Суду від 26.04.2023 року у справі №344/15442/19 [10] йдеться про позов щодо визнання недійсними договорів купівлі-продажу квартири, земельної ділянки та скасування державної реєстрації. Позовна заява мотивована тим, що позивачка є власницею квартири, за якою також закріплено сарай. На спільній земельній ділянці знаходиться інша квартира, яку відповідач разом з цією земельною ділянкою продав покупцю відповідно до оскаржених нею договорів купівлі-продажу. Суд першої інстанції позов задовольнив, а свою позицію мотивував тим що відповідач, завідомо знаючи про те що майно спірне, під час судового розгляду зробив продаж спірного майна покупцеві. Отже, припинення договору в подібних ситуаціях є не лише юридично обґрунтованим, а й необхідним для захисту прав добросовісних власників.
Таким чином, загалом судова практика підтверджує, що ефективне врегулювання спорів щодо припинення договору купівлі-продажу можливе за умови чіткого дотримання сторонами договірних положень і законодавчих норм. Це підкреслює важливість юридично грамотного оформлення договорів та належного виконання зобов’язань для мінімізації ризиків і захисту прав учасників договірних відносин.
Висновки до Розділу ІІІ
Отже, підставами припинення договору купівлі-продажу є: виконаня такого договору; взаємне погодження сторін про припинення такого договору; поєднання сторін такого договору у одній особі; неможливість виконання такого договору; смерть чи ліквідація однієї із сторін такого договору; розірвання такого договору. 
Порядок припинення договору купівлі-продажу поєднує в собі такі етапи: аналіз умов договору та обставин, що склалися; встановлення підстав для припинення; ініціювання припинення; виконання розрахунків та повернення товару, якщо це можливо; юридичне оформлення припинення.
Правові наслідки припинення договору купівлі-продажу залежать від підстав припинення такого договору. До основних наслідків припинення можна віднести: у разі недійсності договору передбачається повернення отриманого власнику та, за необхідності, відшкодування шкоди; у разі розірвання договору повернення отриманого обмежується тим, що було виконане до моменту розірвання договору; у разі односторонньої відмови від виконання договору зі сторони продавця передбачається відмова покупця від договору.
Аналіз судової практики щодо припинення договору купівлі-продажу дозволяє зрозуміти реальний стан припинення договору купівлі-продажу. Окрім того, трактування судами положень цивільного законодавства щодо припинення договору купівлі-продажу є важливим аспектом в процесі встановлення справедливості.


ВИСНОВКИ
Відповідно до поставлених завдань у курсовій роботі можна зробити наступні висновки.
1. Визначено, що договір купівлі-продажу – це дво- або багатосторонній правочин зобов’язального характеру, згідно із яким продавець передає чи зобов'язується передати товар у власність покупцеві, а останній приймає чи зобов'язується прийняти товар та сплатити за нього певну грошову суму.
Договір купівлі-продажу характеризують такі ознаки: спрямування на передання товару у власність; наявність сторін – продавця та покупця; мета – перенесення права власності на товар; є традиційним цивільно-правовим договором; є поіменованим договором. Окрім того, йому належать такі властивості: двосторонність; консенсуальність; відплатність.
2. Встановлено, що основними видами договору купівлі-продажу є договори роздрібної купівлі-продажу, поставки, контрактації сільськогосподарської продукції, постачання енергетичними та іншими ресурсами через приєднану мережу і міни. Окрім того, договори купівлі-продажу можна класифікувати за такими критеріями: залежно від предмету (договір щодо об’єктів незавершеного будівництва, майнових прав, права вимоги, земельної ділянки, єдиного майнового комплексу, житлового будинку чи квартири, валютних цінностей, фінансових інструментів тощо); залежно від способу оплати (договір, що укладається за попередньою оплатою чи на основі кредиту); залежно від специфічних умов реалізації (договір з умовою страхування товару, з умовою про прийняття товару у встановлений строк, на основі ознайомлення зі зразками, з використанням автоматів, з умовою про доставку товару, договір найму-продажу); залежно від місця укладення (договір, що укладається на організованих ринках капіталу, на організованих товарних ринках, на конкурсах, на аукціонах). Специфічним видом договіру купівлі-продажу є договір купівлі-продажу, який укладається в мережі Інтернет.
3. Доведено, що предметом договору купівлі-продажу можуть бути: товар (предмет матеріального світу, щодо котрого можуть виникати цивільні права і обов'язки), котрий є в продавця на момент укладення договору чи буде створений, придбаний чи набутий продавцем в майбутньому; майнові права (будь-які права, пов'язані із майном, відмінні від права власності, а також інші специфічні права і права вимоги); право вимоги, якщо вимога не має особистого характеру.
4. Визначено, що правовий статус продавця характеризується наступними ознаками: продавцем може виступати будь-який учасник цивільних правовідносин, якщо інше не визначено законодавством України; головним обов’язком продавця є передача товару покупцеві; головним правом продавця є отримання оплати за переданий товар.
Правовому статусу покупця властиві наступні ознаки: покупцем може виступати будь-який учасник цивільних правовідносин, якщо інше не визначено законодавством України; головним обов’язком покупця є передача оплати за товар продавцю; головним правом покупця є отримання товару у власність.
5. Встановлено, що договір купівлі-продажу може мати усну чи письмову (електронну) форми, а в окремих випадках письмова форма такого договору підлягає нотаріальному посвідченню чи / та державній реєстрації.
6. Доведено, що зміст договору купівлі-продажу – це умови, котрі визначені на розсуд сторін та погоджені ними (диспозитивні умови), і умови, котрі є обов'язковими для договору купівлі-продажу згідно із актами цивільного законодавства (імперативні умови). Імперативними або істотними умовами договору купівлі-продажу є умова про предмет, умова про ціну та умова про строк.
7. Визначено, що підставами припинення договору купівлі-продажу є: виконаня такого договору; взаємне погодження сторін про припинення такого договору; поєднання сторін такого договору у одній особі; неможливість виконання такого договору; смерть чи ліквідація однієї із сторін такого договору; розірвання такого договору. 
Порядок припинення договору купівлі-продажу поєднує в собі такі етапи: аналіз умов договору та обставин, що склалися; встановлення підстав для припинення; ініціювання припинення; виконання розрахунків та повернення товару, якщо це можливо; юридичне оформлення припинення.
8. Встановлено, що правові наслідки припинення договору купівлі-продажу залежать від підстав припинення такого договору. До основних наслідків припинення можна віднести: у разі недійсності договору передбачається повернення отриманого власнику та, за необхідності, відшкодування шкоди; у разі розірвання договору повернення отриманого обмежується тим, що було виконане до моменту розірвання договору; у разі односторонньої відмови від виконання договору зі сторони продавця передбачається відмова покупця від договору.
9. Доведено, що аналіз судової практики щодо припинення договору купівлі-продажу дозволяє зрозуміти реальний стан припинення договору купівлі-продажу. Окрім того, трактування судами положень цивільного законодавства щодо припинення договору купівлі-продажу є важливим аспектом в процесі встановлення справедливості.
На нашу думку, цивільно-правове регулювання договору купівлі-продажу є однією з основоположних тем у сфері цивільно-правової науки та практики. Цей договір відіграє ключову роль у забезпеченні стабільного товарообігу та захисту прав сторін. Однак, попри докладну законодавчу регламентацію, у реальній практиці виникають численні проблеми, пов'язані з тлумаченням норм, їх застосуванням та адаптацією до сучасних економічних умов.
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