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Starte Deine Idee!

StartUp München 09.05.2019

Michael Kriegel
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• Trainer entrepreneurship & social innovation

• Verlag „Aus dem Pott“ / innovativespirit

• 5 Euro StartUp / social startup days

Michael Kriegel
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“If you always do what 
you always did you will 
always get what you 
always got

Albert Einstein



4|

1. Entwickle eine Idee!

• Wahrnehmung

• Trends

• Problemdefinition

• Sichtweise
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2. Mach Deine Idee zum Projekt!

• Clustering

• Selektion / Bewertung

• Verdichtung

• Anpassung

Verstehen Beobachten Sichtweise
definieren

Ideen 
finden

Prototyp
entwickeln

Testen

Problem/Kontext
beschreiben, 
verstehen

„Personas“ 
definieren und 
skizzieren (Muster-
kunden/-nutzer)

Fragen & 
Hypothesen 
formulieren

Kunden / Nutzer 
beobachten und 
befragen

Empathie: Rolle der 
Kunden selbst 
einnehmen

Recherche (Internet, 
Experten, Statistik 
etc.)

Customer Journey 
(Tagesablauf der 
Kunden)

Problem richtig 
verstehen. 
Aufgabe zusammen 
neu formulieren.

Lösungsideen 
entwickeln

Kreativitätstechnike
n nutzen (Brain-
storming & Co.) 

Idee(n) auswählen, 
z.B. „sichere 
Lösung“ und „Dark 
horse“

Konzeptionellen 
Prototyp basteln, 
zeichnen, bauen

Papiermodelle
Rollenspiel
Bildergeschichte
Zeichnungen
Ablaufmodelle
Bausteine/Lego

Idee/Prototyp 
testen, diskutieren,
Kunden befragen, 
weiter entwickeln

Understand Observe Point of view Ideate Prototype Test
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3. Entwickele eine Umsetzungsstrategie!

• Projektplanung

• Zeit-/Maßnahmenplanung

• Team

Tätigkeit Funktion Ergebnis

Selbst malen/gestalten Künstler sein Kunstgegenstand

Service für Hobbykünstler
organisieren

Dienstleister/Organisator 
sein

Ausstellung, Katalog, 
Beratung

Plattform für Künstler/ 
Käufer aufbauen

Dienstleister/Vermittler 
sein

Internetplattform

Kunstworkshops (selbst 
oder mit Künstlern) als 
Events anbieten 

Dienstleister, Organisator, 
Workshopleiter

Workshop, Event

Über „Kunst“ 
berichten/schreiben

Journalist, Blogger, Autor Bericht, Blog, Buch
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4. Bring Deine Idee zur Umsetzung!

• Markt und Zielgruppe

• Finanzierung

• Organisation

Osterwalder/Pigneur:Business Model Generation

Schlüssel-

Partner/

-Lieferanten

Key Partners

Schlüssel-

Aktivitäten

Key Activities

Einnahmequellen

Revenue Streams

Wert-Angebote

Value 

Propositions

Kunden-

Beziehungen

Customer 

Relationships

Kunden-

Segmente

Customer 

Segments

Kanäle

Channels

Schlüssel-

Ressourcen

Key 

Ressources

Kostenstruktur

Cost Structure
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Idee

Planung

Realisierung
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Workshop „Ideenwerkstatt“

• Methoden: Design Thinking-Ansätze, 
World Café, Business Model Canvas
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5 Euro StartUp

• BAM ORIGINAL (2014) 
(Umweltpreis der Stadt München, 
Eurobike Award)

www.bam-original.com
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5 Euro StartUp

• JACKERLSACKERL (2014)

www.jackerlsackerl.com



12|

Michael Kriegel

michael@5eurostartup.com

www.5eurostartup.de

www.ausdempott.de
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