
ПРОДВИЖЕНИЕ
ЧАСТНОГО ДЕТСКОГО
ЭКО-САДИКА «HAPPY
RONY KONCHAZASPA»



К нам обратилась владелица частного садика
«Happy Rony».

Ёе главной целью было привлечение новых
клиентов через социальные сети (Instagram)
и повышение узнаваемости садика среди
высокоплатежеспособной аудитории.

Ссылка на Instagram садика:
https://instagram.com/sadik_happyrony_kon
chazaspa?utm_medium=copy_link
    



Поскольку это была франшиза,
нам необходимо было
придерживаться определенной
концепции. 

Задача усложнялась высоким
ценником места в саду и большой
конкуренцией в регионе, где
находится садик. 



Регион продвижения

Киев, Киевская область

Ключевые инструменты продвижения

комплексное ведение Instagram (разработка стратегии,
подготовка контент-плана, рекламных креативов,
таргетированная реклама)

О ПРОЕКТЕ



– создание контента;
– качественная работа копирайтеров; 
– знакомство потенциальных клиентов с садиком
через контент;
– поиск новых клиентов и увеличение продаж среди
платёжеспособной аудитории. 

С какими задачами пришел клиент



Для решения поставленых задач, мы определили
следующие  этапы нашей работы:

– разработка стратегии;
– создание рубрикатора и контент-плана;
– работа копирайтеров;
– создание креативов для рекламы;
– контроль своевременного постинга; 
– запуск таргетированной рекламы, анализ статистики. 



Мы проанализировали рынок конкурентов в регионе. Нашей
главной задачей было выделить нашего клиента среди
других. Главным преимуществом в садике было его
расположение, контроль за безопасностью и питанием деток,
индивидуальный подход к малышам. 

Страницы конкурентов
Наш клиент



Для систематизации постинга и повышения вовлеченности аудитории,
наши специалисты разработали рубрикатор для контент-плана.



После анализа рынка, в соответствии с рубрикатором и целями
бренда, наши специалисты  разработали контент-план. 



Работа
копирайтера
агенства 



После месяца работы и оформления ленты, приступили к
тестированию  таргетированной рекламы.

Протестировали следующие аудитории: 

– владельцы бизнеса (на мужчин и женщин);
– дошкольное образование  (широкая аудитория); 
– женщины в декрете;
– работающие мамы. 

Лучшие результаты по стоимости клика дала первая аудитория.



Для запуска таргетированной рекламы мы
разработали для клиента  готовые ответы
потенциальным покупателям, предложили
несколько креативов для привлечения клиентов,
выбрали самый оптимальный.



Примеры наших рекламных креативов:

https://youtube.com/shorts/Bq-EypuDzdc?feature=share

 https://www.instagram.com/p/CYtmjOLt7xL/?utm_medium=copy_link

https://www.instagram.com/tv/CZejBh6KWlA/?
utm_medium=copy_link

https://www.instagram.com/tv/CaR25n8j6Vp/?utm_medium=copy_link



новых подписчиков

Результаты работы за 2 месяца:
+678

77

взаимодействий с рекламой 

опубликованных постов

> 7300

+17
новых клиентов



Уже ждем ваше сообщение) 


