Совместные покупки
Как научиться зарабатывать на совместных покупках.

Для начала давайте разберем подробнее, что такое совместные покупки (далее СП) – это вид заработка, который включает в себя организацию оптовой закупки различных видов товаров. 
Сначала организатор СП должен придумать и выбрать группу товаров, с которой стоит начинать. Изучить потребительский спрос, а потом заняться поиском поставщиков той или иной категории товара. 
Какие товары, в основном, пользуются спросом для СП:
Одежда для детей.
Детские игрушки и аксессуары.
Женская и мужская одежда различных производителей.
Аксессуары: ремни, кошельки, зонты, сумки, клатчи, чемоданы.
Бижутерия.
Парфюмерия.
Косметика и т.д. 
Чтобы выбрать подходящую группу товаров, в первую очередь следует обратить внимание на интересные вам и вашему окружению вещи, так как начать свой бизнес всегда легче и проще в той сфере, в которой вы хорошо сможете ориентироваться.

Затем следует подобрать базу с поставщиками, ознакомиться с условиями сотрудничества.
Оформить банковскую карту, по которой и будут осуществляться операции с поставщиками и клиентами.
Зарегистрироваться в соцсетях, форумах, наполнить свои странички контентом продаж и разместить условия продаж.

Принимать заявки от покупателей с оплатой, обрабатывать, делать заказ у поставщика и оплачивать.
Получать товар, сортировать по заказчикам и отправлять удобным для них способом. 
Разница между стоимостью товара у поставщика и покупателя – это и есть Ваш доход.

Вот несколько советов для успешных продаж:

1. Очень важно иметь свободную сумму денег для выкупа товаров, которые продаются «ростовками» и может такое быть, что один размер завис в продаже, то добавив свою часть денег, вы сможете выкупить товар у поставщика. Тем самым, вы удовлетворите клиентов, а единицу товара, которую выкупили сами, сможете продать, выставив объявление о наличии.
2. Товар отправлять покупателю только после полной оплаты за него, чтобы не столкнуться с обманом и мошенничеством.
3. Репутация и положительные отзывы, это, пожалуй, одно из главных в этом бизнесе. Всегда будьте вежливыми и всегда находите компромисс.
4. Ежемесячный заработок организатора будет зависеть от оперативности в работе. Всегда вовремя отвечать на звонки покупателей, отвечать на смс, консультировать по товару и т.д.
Если придерживаться всех рекомендаций, то обязательно все получится. Удачи в начинающем бизнесе!!
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