


MANGOTRADE

1. Вашей компании уже больше 8 месяцев. Как Вы можете оценить успешность своих действий за этот небольшой срок?
2. Вы запустили свою компанию в новой пост-COVID эпохе. Стал ли сам кризис COVID-19 толчком к этому или здесь имеют места другие причины?
3. Как, по вашему мнению, кризис COVID-19 повлиял именно на рынок инвестиций, какие изменения произошли за это непростое время?
4. На персональной странице в соцсете Вы указали девиз Вашей компании: «Научить приумножать на собственном примере». Удалось ли действительно приумножить Вам и Вашим клиентам?
5. За эти 8 месяцев Вам удалось выйти в прибыль или эта цель пока в перспективе?
6. Официально Ваш бизнес действует под юрисдикцией Эстонии. Почему именно эта страна показалась Вам самой подходящей для регистрации бизнеса?
7. Какие страны, по вашему мнению, являются лучшими для ведения бизнеса в сфере инвестиций?
8. Если говорить про географию клиентов, жители какой страны имеют самое большое комьюнити в Mangotrade?
9. Как Вы считаете, на данный момент люди склонны пользоваться услугами Вашей и подобных компаний?
10. Опишите своего идеального клиента. 
11. Во что больше всего инвестируют сегодня и будут инвестировать завтра?
12. Вы активно развиваете социальные сети: Instagram, telegram, YouTube. Вы используете их для привлечения новых клиентов или для различной информации для тех, кто уже «в клубе»?
13. Безусловным фактор является то, что соцсети сегодня – это неотъемлемая часть любого бизнеса. Какие форматы контента стоит использовать компаниям в сфере инвестиций для поддержания заинтересованности со стороны клиентов?
14. Вы активно развиваете проект школы разума humanGo. С какой целью Вы решили заняться обучением людей и каковы Ваши успехи в этом проекте?
15. Можно ли назвать создание подобных образовательных курсов широко распространённым инструментом для бизнеса в сфере инвестиций?
16. Большинство учеников humanGo – это пользователи Фонда альтернативных инвестиций? Или люди используют школу разума отдельно от Фонда?
17. Если проанализировать Ваш 8-месячный путь с сегодняшнего дня, какие действия в ведении бизнеса Вы б не совершали?
18. Какие нововведения планируете имплементировать в Mangotrade в ближайшем будущем?
19. Стоит ли молодым и амбициозным пробовать себя в подобном бизнесе сегодня?
20. Что необходимо знать и применять, чтобы стать успешным на Вашей платформе?
21. Дайте пару советов тем, кто только собирается вести игры в инвестиции.



