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Карта Южного региона 



География региона 
(население, чел.) 

0

500 000

1 000 000

1 500 000

2 000 000

2 500 000

Николаевская Одесская Херсонская АР Крым 

1 177 779 

2 388 007 

1 082 832 

2 344 211 



География региона 
(площадь, кв.м.) 
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Выполнение плана 
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Планируемые отгрузки, валовый доход и  

рентабельность, млн.$ 
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Удельный вес препаратов 
 в общем плане 
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Доля филиала 
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Клиенты ЦГ 
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Доля клиентов ЦГ в потенциале филиала,  
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Кол-во активных клиентов 
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Выполнение целевых задач 
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ПРОБЛЕМЫ 

 
Когда в товарищах согласья 

нет, 

 На лад их дело не пойдет, 

 И выйдет из него не дело, 
только мука 

 

Отсутствие координации 
между департаментами 
компании: 

Сбыт-логистика-закупки 



ПРОБЛЕМЫ 

 

Складская логистика 

 1. Сборка товара 

 2. Недовозы 

 3. Пересорт 

 4. Длительное проведение 
рекламаций 

 

 



ИТОГИ 

  Выполнение общего плана продаж, плана по целевым 
задачам и активным продажам. 

 ПДЗ=0 

 Доля филиала в регионе – 35%. 

 Доля клиентов целевой группы – 20%. 

 Потери продаж – не более 5%. 

 Увеличение количества активных клиентов до 700. 

 Открытие склада в г. Херсон 

 Подписание договоров и работа со всеми клиентами в 
регионе 



Что изменить: 

 Оптимизация и совершенствование транспортной и 
складской логистики 

 Координация между департаментами 

 Подчинение региональных ОТЛ директору филиала 

 Количество поставленных задач должно соответствовать 
возможности их выполнения 

 Разработка индивидуальных условий работы для VIP-
клиентов в регионе 

 

 

 

 



Спасибо за внимание 


