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Навіть у найбільш сприятливих економічних умовах для будь-якого підприємства завжди зберігається можливість настання кризових явищ. Така можливість асоціюється з ризиком. Ризик притаманний будь-якій сфері людської діяльності, що пов’язано з безліччю умов і факторів, які впливають на позитивний результат прийнятих людьми рішень. Історичний досвід показує, що ризик недоодержання намічених результатів особливо став виявлятися при загальності товарно-грошових відносин, конкуренції учасників господарського обороту. Тому з виникненням і розвитком капіталістичних відносин з’являються різні теорії ризику, а класики економічної теорії приділяють велику увагу дослідженню проблем ризику.

Заперечуючи очевидні передумови, оголошувалися непридатними до соціалістичної системи дослідження і відомі розробки в галузі вивчення та аналізу ризику. Цей процес знайшов відображення в економічній літературі того часу. 

Проте досвід розвитку всіх країн показує, що ігнорування або недооцінка господарського ризику при розробці тактики і стратегії економічної політики, прийняття конкретних рішень неминуче стримує розвиток суспільства, науково-технічного прогресу, прирікає економічну систему на застій. Адже саме впровадження технологічних досягнень,
втілення нових ідей, несуть в собі величезні ризики, від яких може
залежати підприємницька діяльність.
Потрібно пам’ятати, що середовищем існування підприємців є
ринок, без підприємницької діяльності неможливе існування
сучасної ринкової економіки.
Існує насамперед економічна свобода. Над підприємцем стоїть тільки закон і встановлені ним обмеження. Державне регулювання в ринкових умовах зводиться переважно до встановлення норм здійснення підприємницької діяльності та до податкової системи. Все інше визначається виробником і споживачем, їх волею, а в деякій мірі складається випадково.
За економічну свободу доводиться платити. Адже свобода одного підприємця одночасно супроводжується і свободою інших підприємців, які вирішують, купувати чи не купувати його продукцію, пропонувати за неї свою ціну, продавати йому за встановленою ціною чи диктувати свої умови.
При цьому, зрозуміло, що ті, з ким доводиться вступити в господарські відносини, прагнуть перш за все вигоди, а вигода одних може стати збитком для інших. До того ж підприємець-конкурент взагалі спроможний витіснити свого опонента з ринку.
Отже, опановуючи підприємництво, доводиться мати справу з невизначеністю і підвищеним ризиком. Завдання справжнього підприємця полягає не в тому, щоб шукати справу зі свідомо передбаченим результатом, а у тому, щоб справа була без ризику. 

Як писав В.І. Даль, підприємництво – означає затівати, наважитись виконати будь-яку нову справу, приступити до здійснення чогось значного.

Підприємництво може виявитися ризикованим через те, що багато підприємців не володіють достатньою компетентністю. Аналіз досвіду роботи процвітаючих підприємницьких організацій (фірм, компаній, корпорацій) показує, що успіх в діяльності підприємницьких організацій багато в чому залежить від особистих характеристик підприємців, як власників компаній так і найманих менеджерів, які наділені підприємницьким талантом.
На даний час проблема ризику в підприємницькій діяльності особливо актуальна, адже в умовах сучасної економіки все більше додаткових елементів невизначеності вноситься в економічне середовище, що призводить до розширення зони ризикових ситуацій. В таких умовах виникає неясність та невпевненість в отриманні очікуваного кінцевого результату, а отже, і збільшується ступінь підприємницького ризику.

Підприємництво постійно розвивається і, вирішуючи одні проблеми підприємці завжди стикаються з новими.
Ризик у підприємницькій діяльності займає хоч і не головне але почесне і дуже важливе місце в курсі економічної теорії, адже підприємництво практично не може існувати у своїй діяльності без ризику. 
У курсовій роботі буде розглянуто сутність підприємницького ризику та умови його виникнення, види ризику та їх функції. Також буде досліджено особливості підприємницького ризику в Росії і методи, за допомогою яких
підприємці можуть знизити його ступінь. Крім того буде розкрито суть податкового навантаження як критерію ризику підприємницької діяльності в Україні та податкові ризики в системі управління економічною безпекою підприємницьких структур України.
1. Ризик як економічна категорія в діяльності підприємства

В умовах ринкової економіки ризик є ключовим елементом підприємництва. У Господарському Кодексі України зазначено, що підприємництво – це самостійна, ініціативна, систематична, на власний ризик діяльність, спрямована на виробництво продукції, виконання робіт, надання послуг і здійснення торгівлі з метою одержання прибутку. Однак процес прийняття відповідальності одночасно є й процесом прийняття на себе ризику. Отже, здатність і готовність до ризику – якість, що притаманна підприємцю. В умовах політичної й економічної нестабільності міра ризику значно зростає. У сучасних умовах розвитку економіки України проблема посилення ризиків дуже актуальна, що підтверджується даними про зростання збитковості підприємств промисловості. В економічній літературі спостерігається неоднозначність у трактуванні рис, властивостей і елементів ризику, у розумінні його змісту, у співвідношенні об’єктивних і суб’єктивних сторін. Розмаїтість думок про сутність ризику пояснюється, зокрема, багатоаспектністю цього явища, практично повним його ігноруванням в існуючому господарському законодавстві, недостатнім використанням у реальній економічній практиці й управлінській діяльності. Крім того, ризик – це складне явище, що має безліч не співпадаючих, а іноді протилежних реальних основ. [14, с. 54]
Можна розглянути деякі існуючі підходи до трактування категорії “ризик”. Походження терміна “ризик” має свої витоки із грецьких слів rіdsіkon, rіdsa – стрімчак, скеля. В італійській мові rіsіko – небезпека, погроза; rіsіcare – лавірувати між скель. У французькій мові rіsqoe – погроза, ризикувати (буквально – об’їжджати стрімчак, скелю). У словнику Вебстера “ризик” визначається як “небезпека, можливість збитку чи втрат”. У словнику Ожегова “ризик” визначається як “можливість небезпеки” чи як “дія на удачу, в надії на щасливий результат”. Як показали дослідження, у літературі значно поширеніше судження про ризик як про можливість небезпеки чи невдачі. Аналогічне положення склалося і в економічній літературі. У книзі “Фінансовий менеджмент” дається таке визначення: “Ризик – це імовірність виникнення збитків чи недоодержання доходів порівняно з прогнозованим варіантом”. У книзі “Ризик у сучасному бізнесі” відзначається: “Під ризиком прийнято розуміти імовірність (погрозу) втрати підприємством частини своїх ресурсів, недоодержання доходів чи появу додаткових витрат у результаті здійснення певної виробничої і фінансової діяльності”. Найповніше визначення ризику наведено в книзі “Ризик і його роль у суспільному житті”: “Ризик – це діяльність, пов’язана з подоланням невизначеності в ситуації неминучого вибору, у процесі якого існує можливість кількісно і якісно оцінити імовірність досягнення передбаченого результату, невдачі і відхилення від мети”. Таким чином, категорію “ризик” можна визначити як небезпеку втрати ресурсів чи недоодержання доходів порівняно з варіантом, розрахованим на раціональне використання ресурсів. Підходи до визначення поняття “ризик” наведено у Додатку А.
У зазначених визначеннях виділяється така характерна риса ризику, як небезпека, можливість невдачі. Однак усі ці визначення не охоплюють усього змісту терміна “ризик”. Для повнішої характеристики визначення “ризик” доцільно внести поняття “ризикова ситуація”, оскільки воно безпосередньо поєднане зі змістом терміна “ризик”. Поняття ризикової ситуації можна визначити як поєднання, сукупність різних обставин і умов, що створюють певну обстановку для того чи іншого виду діяльності. Іншими словами, саме сукупність умов і обставин створюють ризикову ситуацію і виступають причинами ризику.
Ризикова ситуація пов’язана зі статичними процесами. Її супроводжують три одночасних умови: 
- наявність невизначеності; 
- необхідність вибору альтернативи (при цьому варто мати на увазі, що відмова від вибору також є різновидом вибору); 
- можливість оцінити імовірність здійснення вибраних альтернатив.

Слід зазначити, що ризикова ситуація якісно відрізняється від ситуації невизначеності. Ситуація невизначеності характеризується тим, що імовірність досягнення результатів подій чи рішень стосовно цих подій у принципі не має одностайної альтернативи. Отже, ризикову ситуацію можна схарактеризувати як різновид невизначеності, коли настання подій імовірне і може бути визначене, тобто в цьому випадку об’єктивно існує можливість оцінити імовірність подій, що приблизно виникають внаслідок сумісної діяльності партнерів по виробництву, дій конкурентів чи супротивника, впливи природного середовища на розвиток економіки, впровадження науково-технічних досягнень і т. ін. 
Створення ризикової ситуації обумовлено наступними чинниками: 
- непередбачені зміни у внутрішніх і зовнішніх умовах діяльності; 
- наявність альтернативних рішень; 
- імовірність виникнення збитків; 
- імовірність одержання додаткового прибутку. 
Названі чинники є зовнішньою характеристикою виникнення ризикової ситуації. Але управління цією ситуацією здійснюється суб’єктом, який має певні особливості, а саме: 
- суб’єкт, що робить вибір з декількох альтернатив, має в розпорядженні об’єктивні імовірності одержання передбачуваного результату, що ґрунтуються, наприклад, на проведених статистичних дослідженнях; 
- імовірності настання очікуваного результату можуть бути одержані на підставі суб’єктивних оцінок, тобто суб’єкт має справу із суб’єктивними ймовірностями; 
- суб’єкт у процесі вибору і реалізації альтернативи володіє як об’єктивними, так і суб’єктивними ймовірностями. 
Для того щоб зняти ризикову ситуацію, суб’єкт робить вибір і прагне реалізувати його. Цей процес знаходить своє вираження в понятті “ризик”, що існує як на стадії вибору рішення (плану дій), так і на стадії його реалізації. І в тому і в іншому випадку ризик представляється моделлю зняття суб’єктом невизначеності, способом практичного вирішення протиріччя при неясному (альтернативному) розвитку протилежних тенденцій за конкретних обставин.
 

1.1. Поняття ризику в підприємницькій діяльності та умови його виникнення

Законодавчо встановлено, що підприємницька діяльність є ризиковою, тобто дії учасників підприємництва в умовах ринкових відносин, що склалися, конкуренції, функціонування всієї системи економічних законів не можуть бути з повною визначеністю розраховані і здійснені. Багато рішень в підприємницькій діяльності доводиться приймати в умовах невизначеності, коли необхідно вибирати направлення дій з декількох можливих варіантів, здійснення яких складно передбачити.
Під підприємницькими ризиками розуміють такі, що виникають при будь-яких видах підприємницької діяльності, пов’язаних з виробництвом продукції, товарів і послуг, їх реалізацією; товарно-грошовими і фінансовими операціями; комерцією, а також здійсненням науково-технічних проектів.  Підприємець може зазнавати втрат через ушкодження або знищення засобів виробництва, невиконання контрагентами умов договорів. Окрім цього, можливі значні фінансові втрати через  зниження заздалегідь обумовленого рівня рентабельності, через необхідність компенсувати шкоду, заподіяну найманим робітникам внаслідок нещасного випадку на виробництві, також споживачам продукції цього підприємства.

Ризик складає об’єктивно неминучий елемент ухвалення будь-якого господарського рішення внаслідок того, що невизначеність – неминуча характеристика умов господарювання. У економічній літературі часто не робиться відмінностей між поняттями “ризик” і “невизначеність”. Насправді перше характеризує таку ситуацію, коли настання невідомих подій досить ймовірне і може бути оцінено кількісно за допомогою економіко-математичних, статистичних методів, а друге – коли вірогідність настання таких подій оцінити наперед неможливо. У реальній ситуації рішення, що приймається підприємцем, майже завжди зв’язане з ризиком, який обумовлений наявністю ряду чинників невизначеності, що наперед не передбачаються. 
Для розуміння природи підприємницького ризику фундаментальне значення має зв’язок ризику і прибутку. Адам Сміт в “Дослідженнях про природу і причини багатства народів” відзначав, що досягнення навіть звичайної норми прибутку завжди пов’язане з великим або меншим ризиком. Відомо, що отримання прибутку підприємцем не гарантовано, винагородою за витрачені їм час, зусилля і здібності можуть бути як прибуток, так і збитки.

П. Хейне в своїй роботі “Економічний образ мислення” відзначає, що прибуток виникає “унаслідок невизначеності, у відсутність якої все, що відноситься до отримання прибутку, було б широко відомо, всі можливості його отримання були б повністю використані і, отже, прибутки скрізь дорівнювали б нулю”. Таким чином, за відсутності невизначеності будь-які розбіжності між виручкою і витратами будуть усунені в процесі конкуренції і прибуток стане рівним нулю. У реальному, постійно змінному і тому завжди невизначеному світі такого не відбувається. [2, с. 58]
Підприємець проявляє готовність йти на ризик в умовах невизначеності, оскільки разом з ризиком втрат існує можливість додаткових доходів. И. Шумпетер в книзі “Теорія економічного розвитку (Дослідження підприємницького прибутку, капіталу, відсотка і циклу кон’юнктури)” пише про те, що якщо ризики не враховуються в господарському плані, тоді вони стають джерелом, з одного боку, збитків, а з іншої – прибутків. Можна вибрати рішення, що містять менше ризику, але при цьому меншим буде і отримуваний прибуток.

Варто зазначити, що підприємець в праві частково перекласти ризик на інших суб’єктів економіки, але повністю уникнути його він не може. Іншими словами, для отримання економічного прибутку підприємець повинен свідомо згодитись на прийняття ризикового рішення.

Можна впевнено сказати, що невизначеність і ризик відіграють дуже важливу роль в підприємницькій діяльності,  містячи в собі суперечність між запланованим і дійсним. Підприємницький ризик має об’єктивну основу із-за невизначеності зовнішнього середовища по відношенню до підприємницької фірми. Зовнішнє середовище включає об’єктивні економічні, соціальні і політичні умови, в рамках яких фірма здійснює свою діяльність і до динаміки яких вона вимушена пристосовуватися. Невизначеність ситуації зумовлюється тим, що вона залежить від безлічі змінних, контрагентів і осіб, поведінку яких не завжди можна передбачити з прийнятною точністю. Позначається також і відсутність чіткості у визначенні цілей, критеріїв і показників їх оцінки (зрушення в суспільних потребах і споживчому попиті, поява технічних і технологічних нововведень, зміна кон’юнктури ринку, непередбачувані природні явища).

Підприємництво завжди пов’язане з невизначеністю економічної кон’юнктури, яка витікає з непостійності попиту-пропозиції на товари, гроші, чинники виробництва, з багатоваріантності сфер вкладення капіталів і різноманітності критеріїв переваги інвестування засобів, з обмеженості знань про області бізнесу і комерції і багатьох інших обставин.

Економічна поведінка підприємця при ринкових відносинах заснована на обраній індивідуальній програмі підприємницької діяльності, що на свій ризик реалізовується, в рамках можливостей, які витікають із законодавчих актів. Кожен учасник ринкових відносин заздалегідь позбавлений наперед відомих, однозначно заданих параметрів, гарантій успіху: забезпеченої частки участі в ринку, доступності до виробничих ресурсів за фіксованими цінами, стійкістю купівельної спроможності грошових одиниць, незмінністю норм і нормативів і інших інструментів економічного управління.

Дійсність підприємницької діяльності така, що в економічній боротьбі з конкурентами-виробниками за покупця підприємницька організація вимушена продавати свою продукцію в кредит (з ризиком неповернення грошових сум в строк), за наявності тимчасово вільних грошових коштів розміщувати їх у вигляді депозитних внесків або цінних паперів (з ризиком отримання недостатнього процентного доходу порівняно з темпами інфляції), при веденні комерційних операцій експортно-імпортного характеру стикатися з необхідністю оперувати різними національними валютами (з ризиком втрат від несприятливої кон’юнктури курсів валют) і т.д.

Усунути невизначеність майбутнього в підприємницькій діяльності неможливо, оскільки вона є елементом об’єктивної дійсності. Ризик властивий підприємництву і є невід’ємною частиною його економічного життя. Ризик пов’язаний з реальними процесами в економіці. Об’єктивність ризику пов’язана з наявністю чинників, існування яких кінець кінцем не залежить від дії підприємців. [2, с. 60-61]
В той же час окремі вчені розробляють суб’єктивний підхід до ризику. Так, В. Ойгензихт в своїй роботі “Проблема ризику в цивільному праві” виходить з того, що ризик завжди суб’єктивний, оскільки реалізується через людину. Така точка зору не позбавлена сенсу. Адже саме підприємець оцінює ситуацію, формує безліч можливих результатів і представляє вірогідність їх здійснення, робить вибір з множини альтернатив. Окрім цього, сприйняття ризику залежить від кожної конкретної людини з його характером, складом розуму, психологічними особливостями, рівнем знань в області його діяльності. Для одного підприємця дана величина ризику є прийнятною, тоді як для іншого – неприйнятною.

За американськими стандартами всі люди діляться на дві категорії: ризикованих і обережніших, що йдуть на ухвалення рішення, тільки з мінімальними шансами на ризик. Для підприємця важливо знати, до якої групи він відноситься, тому для визначення схильності до ризику психологами розроблені різні тести.

 Оцінка ризику і вибір рішення багато в чому залежать від людини, що його приймає. Одна і та ж ризикована ситуація характеризується різними підприємцями неоднаково, оскільки ризик сприймається суто індивідуально. Немало залежить від того, що візьме верх – передчуття успіху або невдачі. Ризикованих рішень зазвичай уникають підприємці консервативного типу,  що не  є схильними до інновацій.

В даний час можна виділити дві форми підприємництва. В першу чергу це комерційні організації, засновані на старих господарських зв’язках. У ситуації невизначеності такі підприємці прагнуть уникати ризику, намагаючись пристосовуватися до умов господарювання, що змінюються. Друга форма – це новостворені підприємницькі структури, що характеризуються розвиненими горизонтальними зв’язками, широкою спеціалізацією. Такі підприємці готові ризикувати, в ризиковій ситуації вони маневрують ресурсами, здатні дуже швидко знаходити нових партнерів.
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У ухваленні підприємцем рішення, пов’язаного з ризиком, важливу роль грає його інформованість, досвід, кваліфікація, ділові якості. Підприємець схильний до ризикованих рішень в тому випадку, якщо упевнений в професіоналізмі виконавців. Також готовність йти на ризик неабиякою мірою визначається під впливом результатів реалізації, попередніх рішень, прийнятих в тих же умовах. Помилки, допущені раніше в аналогічній ситуації, диктують вибір обережнішої стратегії. Принципове рішення про ухвалення ризикового проекту залежить для підприємця, що приймає це рішення, від його переваг між очікуваною прибутковістю (рентабельністю) засобів (в середньому за значний період часу), що вкладаються в цей проект, і їх надійністю, яка у свою чергу розуміється як не ризикована, вірогідність отримання доходів.
Графік 1 –  Залежність прибутку від оцінки ризику
З даного графіка видно, що нульовий ризик забезпечує найнижчий дохід (0; П1), а при найвищому ризиці Р = Р2 прибуток має найбільше значення: П = П3 (П3 > П2 > П1).
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Графік 2 – Карта переваг ризиків
Криві на карті переваг мають позитивний нахил. Показані на графіку криві мають назву “криві рівних переваг”  або “криві байдужості”, так як кожна з них відображає своїми точками рівнопереважні для підприємця при даному рівні його задоволення пари  очікуваної ефективності і ризикованості рішення. Прийнятливих рівнів задоволенності (корисності) може бути декілька. На даному рисунку їх три, з них найбільш низький із усіх рівень F1, найбільш високий F3. Рівень F1 нижчий за рівень F2, так при одному і тому ж очікувані дохідності рішення в першому випадку (для F1) величина ризику R3 більша, ніж ризик R1 в другому випадку (для F3). Поєднання ж очікуваної рентабельності рішення і його ризикованості, якому відповідає одна з точок кривої рівних переваг для рівня F3, виявляється тоді за рахунок більш високої очікуваності дохідності вкладень в дане рішення (хоч і за більшого ризику), більш приваблива для підприємця, відповідає більш високому рівню корисності для нього. Карта переваг підприємця повина бути побудована для нього або ним самим, або ж за допомогою постороніх експертів і побудована емпірично, тобто на основі опрацьованих даних аналізу рішення, які приймались раніше.
1.2. Класифікація підприємницького ризику
Складність класифікації підприємницьких ризиків полягає в їх різноманітності. З ризиком підприємницькі фірми стикаються завжди при вирішенні як поточних, так і довгострокових задач. Існують певні види ризиків, до дії яких схильні всі без виключення підприємницькі організації, але разом із загальними є, специфічні види ризику, характерні для певних видів діяльності: так, банківські ризики відрізняються від ризиків в страховій діяльності, а останні у свою чергу від ризиків у виробничому підприємництві.

Видова різноманітність ризиків дуже велика – від пожеж і стихійних лих до міжнаціональних конфліктів, змін в законодавстві, регулюючому підприємницьку діяльність, і інфляційних коливань.

Окрім цього, економічний і політичний розвиток сучасного світу породжує новий вигляд ризику, який досить важко визначити, оцінити кількісно. Транснаціоналізація бізнесу супроводжується створенням складних фінансових і виробничих взаємозв’язків. Виникає “ефект доміно”, який у разі краху однієї компанії спричиняє за собою ряд банкрутств компаній, пов’язаних з компанією-банкрутом. Посилення комп’ютеризації і автоматизації виробничо-господарської діяльності підприємницьких організацій приводить до можливості втрат в результаті збою комп’ютерної системи, збою обчислювальної техніки. Особливе значення останніми роками мають ризики, пов’язані з політичними чинниками, оскільки вони несуть з собою крупні втрати для підприємництва.

У економічній літературі, присвяченій проблемам підприємництва, немає чіткої системи класифікації підприємницьких ризиків. Існує безліч підходів до класифікації ризику. Певний інтерес представляє класифікація підприємницького ризику подана І. Шумпетером, який виділяє два види ризику:

- ризик, пов’язаний з можливим технічним провалом виробництва, сюди ж відноситься також небезпека втрати благ, породжена стихійними лихами;

- ризик, зв’язаний з відсутністю комерційного успіху.

З ризиком підприємець стикається на різних етапах своєї діяльності, і, тому причин виникнення конкретної ризикової ситуації може бути дуже багато. Зазвичай під причиною виникнення розуміється якась умова, що викликає невизначеність результату ситуації. Для ризику такими джерелами є: безпосередньо господарська діяльність, діяльність самого підприємця, недолік інформації про стан зовнішнього середовища, що робить вплив на результат підприємницької діяльності. Виходячи з цього слід розрізняти:

- ризик, пов’язаний з господарською діяльністю;

- ризик, пов’язаний з особою підприємця;

- ризик, пов’язаний з недоліком інформації про стан зовнішнього середовища.

У зв’язку з тим, що ймовірність виникнення останнього ризику обернено пропорційна тому, наскільки фірма поінформована про стан зовнішнього середовища, він є найбільш вагомим в сучасних умовах господарювання. Недостатність інформації про партнерів (покупцях або постачальниках), особливо їх діловому іміджі і фінансовому стані, загрожує підприємцеві виникненням ризику. Недолік інформації про оподаткування в Україні або в країні зарубіжного партнера – це джерело втрат в результаті стягнення штрафних санкцій з підприємницької фірми з боку державних органів. Недолік інформації про конкурентів також може стати джерелом втрат для підприємця.

Ризик, пов’язаний з особою підприємця, визначається тим, що всі підприємці володіють різними знаннями в області підприємництва, різними навиками і досвідом ведення підприємницької діяльності, різними вимогами до рівня ризикованості окремих операцій.

За сферою виникнення підприємницькі ризики можна підрозділити на зовнішні і внутрішні. Джерелом виникнення зовнішніх ризиків є зовнішнє середовище по відношенню до підприємницької фірми. Підприємець не може чинити на них вплив, він може тільки передбачати і враховувати їх в своїй діяльності.

Таким чином, до зовнішніх відносяться ризики, безпосередньо не пов’язані з діяльністю підприємця. Йдеться про непередбачені зміни законодавства, регулюючого підприємницьку діяльність; нестійкості політичного режиму в країні діяльності і інших ситуаціях, а відповідно і про втрати підприємців, що виникають в результаті війни, що почалася, націоналізації, страйків, введення ембарго.

 Джерелом внутрішніх ризиків є сама підприємницька фірма. Ці ризики виникають у разі неефективного менеджменту, помилкової маркетингової політики, а також в результаті внутрішньо фірмових зловживань.

Основними серед внутрішніх ризиків є кадрові ризики, пов’язані з професійним рівнем і рисами характеру співробітників підприємницької фірми.

У сучасних умовах господарювання виділяють два типи підприємницького ризику по рівню ухвалення рішень: макроекономічний (глобальний) ризик і ризик на рівні окремих фірм (локальний). До 90-х років в Україні основна частка ризику доводилася на глобальний рівень – рівень держави. З появою самостійності господарюючих суб’єктів ситуація змінилася, тепер основну частину ризику несуть підприємницькі організації. Самостійно визначаючи свої капіталовкладення і напрями інноваційної діяльності, самостійно укладаючи договори із споживачами і постачальниками, вони повністю приймають на себе пов’язаний з цими рішеннями підприємницький ризик.

З погляду тривалості в часі підприємницькі ризики можна розділити на короткочасні і постійні. До групи короткочасних відносяться ті ризики, які загрожують підприємцеві протягом кінцевого відомого відрізка часу, наприклад, транспортний ризик, коли збитки можуть виникнути під час перевезення вантажу, або ризик неплатежу по конкретній операції.

До постійних ризиків відносяться ті, які безперервно загрожують підприємницькій діяльності в даному географічному районі або в певній галузі економіки, наприклад, ризик неплатежу в країні з недосконалою правовою системою або ризик руйнувань будівель в районі з підвищеною сейсмічною небезпекою.

Оскільки основне завдання підприємця – ризикувати обачливо, не переходячи ту грань, за якою можливе банкрутство фірми, слід виділяти допустимий, критичний і катастрофічний ризики. Допустимий ризик – це загроза повної втрати прибутку від реалізації того або іншого проекту або від підприємницької діяльності в цілому. В даному випадку втрати можливі, але їх розмір менше очікуваного підприємницького прибутку. Таким чином, даний вид підприємницької діяльності або конкретна операція, не дивлячись на вірогідність ризику, зберігають свою економічну доцільність.

Наступний ступінь ризику, небезпечніший порівняно з допустимим, – це критичний ризик. Цей ризик пов’язаний з небезпекою втрат у розмірі проведених витрат на здійснення даного виду підприємницької діяльності або окремої операції. При цьому критичний ризик першого ступеня пов’язаний із загрозою отримання нульового доходу, але при відшкодуванні проведених підприємцем матеріальних витрат. Критичний ризик другого ступеня пов’язаний з можливістю втрат у розмірі повних витрат в результаті здійснення даної підприємницької діяльності, тобто вірогідні втрати наміченої виручки і підприємцеві доводиться відшкодовувати витрати за свій рахунок. [17]
Під катастрофічним розуміється ризик, який характеризується небезпекою, загрозою втрат в розмірі, що є рівним або перевищує весь майновий стан підприємця. Катастрофічний ризик, як правило, приводить до банкрутства підприємницької фірми, оскільки в даному випадку можлива втрата не тільки всіх вкладених підприємцем в певний вид діяльності або в конкретну операцію засобів, але і його майна. Це характерно для ситуації, коли підприємницька фірма отримувала зовнішні позики під очікуваний прибуток. При виникненні катастрофічного ризику підприємцеві доводиться повертати кредити з особистих засобів.

За ступенем правомірності підприємницького ризику можна виділити: виправданий (правомірний) і невиправданий (неправомірний) ризики. Можливо, це найбільш важливий для підприємницького ризику елемент класифікації, що має найбільше практичне значення. Для розмежування виправданого і невиправданого підприємницького ризику необхідно врахувати в першу чергу ту обставину, що межа між ними в різних видах, підприємницькій діяльності, в різних секторах економіки різна. Так, в області науково-технічного прогресу допустима вірогідність отримання негативного результату на стадії фундаментальних досліджень складає 5-10%, прикладних наукових розробок – 80-90%, проектний-конструкторських розробок – 90-95%. Очевидно, що дана область діяльності характеризується високим рівнем ризику, разом з тим існують окремі галузі, наприклад, атомна енергетика, де можливість ризику взагалі не допускається.

Слід виділити ще дві великі групи ризиків: статистичні (прості) і динамічні (спекулятивні). Особливість статистичних ризиків полягає в тому, що вони практично завжди несуть в собі втрати для підприємницької діяльності. При цьому втрати для підприємницької фірми, як правило, означають і втрати для суспільства в цілому.

Відповідно до причини втрат статистичні ризики можуть далі підрозділятися на наступні групи:

- вірогідні втрати в результаті негативної дії на активи фірми стихійних лих (вогню, води, землетрусів, ураганів і т. п.);

- вірогідні втрати в результаті злочинних дій;

- вірогідні втрати унаслідок ухвалення несприятливого законодавства для підприємницької фірми (втрати пов’язані з прямим вилученням власності або з неможливістю стягнути відшкодування з винуватця через недосконалість законодавства);

- вірогідні втрати в результаті загрози власності третіх осіб, що приводить до вимушеного припинення діяльності основного постачальника або споживача;

- втрати унаслідок смерті або недієздатності ключових працівників фірми або основного власника підприємницької фірми (що пов’язане з важкістю підбору кваліфікованих кадрів, а також з проблемами передачі прав власності). [9, с. 25-26]
На відміну від статистичного ризику динамічний ризик несе в собі або втрати, або прибуток для підприємницької фірми. Тому такі ризики називають “спекулятивними”. Крім того, динамічні ризики, що ведуть до збитків для окремої фірми, можуть одночасно принести виграш для суспільства в цілому. Тому динамічні ризики є важкими для управління.

Така класифікація є неповною, тому потрібно розглянути детальніше деякі з цих ризиків.
Політичний ризик – це можливість виникнення збитків чи скорочення розмірів прибутку, які є наслідком державної політики. Врахування такого ризику особливо важливе у країнах з нестійким законодавством, відсутністю традицій і культури підприємництва. Політичні ризики можна умовно поділити на: націоналізації й експропріації без відповідної компенсації трансферта (зв’язаний із можливістю обмеження конвертації місцевої валюти), розриву контракту через дії влади країни, де знаходиться компанія-контрагент, військових дій. Політичний ризик може бути національним, регіональним і глобальним.

Ефективна підприємницька діяльність пов’язана з освоєнням нової техніки і технологій, пошуком резервів, підвищенням інтенсивності виробництва. Це веде до можливості виникнення техногенних катастроф. Отже, можна говорити про технічні ризики.

Технічний ризик визначається ступенем організації виробництва, наявністю превентивних заходів (регулярної профілактики обладнання, заходів безпеки), можливістю проведення ремонту обладнання власними силами фірми. До таких ризиків відносять ризики втрат внаслідок негативних результатів науково-дослідних і конструкторських робіт, неможливістю досягнення запланованих технічних параметрів розробок і низьких технологічних можливостей виробництва.

Звичайно технічний ризик відноситься до групи внутрішніх ризиків, оскільки виникнення його залежить від діяльності власне підприємства.

Виробничий ризик пов’язаний з виробництвом продукції, товарів і послуг та здійсненням будь-яких видів виробничої діяльності, в процесі якої підприємці стикаються з проблемами неадекватного використання сировини, зростання собівартості, збільшення втрат робочого часу, використання нових методів виробництва.

Комерційний ризик – це ризик, який виникає в процесі реалізації товарі і послуг, вироблених чи куплених підприємцем. Сюди відносять ризики пов’язані з реалізацією товару (послуг) на ринку, його транспортуванням, з прийомом товару (послуг) покупцем, з платоспроможністю покупця та ризик форс-мажорних обставин. 

Детальна класифікація підприємницького ризику наведена у Додатку Б. 
1.3. Функції підприємницького ризику

 Подальший розгляд суті підприємницького ризику пов’язаний із з’ясуванням функцій, які виконує ризик в підприємницькій діяльності. У економічній літературі виділяються наступні функції ризику: інноваційна, регулятивна, захисна і аналітична.

Інноваційну функцію підприємницький ризик виконує, стимулюючи пошук нетрадиційних рішень проблем, що стоять перед підприємцем. Аналіз зарубіжної літератури показує, що в міжнародній господарській практиці накопичився позитивний досвід інноваційного ризикового господарювання. Більшості фірм, компаній добиваються успіху, стають конкурентоздатними на основі інноваційної економічної діяльності, пов’язаної з ризиком. Ризикові рішення, ризиковий тип господарювання приводять до ефективнішого виробництва, від якого виграють і підприємці, і споживачі, і суспільство в цілому.

Регулятивна функція має суперечливий характер і виступає в двох формах: конструктивній і деструктивній. Ризик підприємця, як правило, орієнтований на отримання значущих результатів нетрадиційними способами. Тим самим він дозволяє долати консерватизм, догматизм, відсталість, психологічні бар’єри, що перешкоджають перспективним нововведенням. У цьому виявляється конструктивна форма регулятивної функції підприємницького ризику.

Конструктивна форма регулятивної функції ризику полягає і в тому, що здатність ризикувати – один з шляхів успішної діяльності підприємця. Проте ризик може стати проявом авантюризму, суб’єктивізму, якщо рішення ухвалюється в умовах неповної інформації, без належного урахування закономірностей розвитку явища. В цьому випадку ризик виступає як дестабілізуючий чинник. Отже, хоча ризик і “благородна справа”, але не будь-які рішення доцільно реалізовувати на практиці, вони повинні бути обґрунтованими, мати зважений, розумний характер. 
Захисна функція ризику виявляється в тому, що якщо для підприємця ризик – природний стан, то нормальним повинно бути і терпиме відношення до невдач. Ініціативним підприємцям потрібний соціальний захист, правові, політичні і економічні гарантії, що виключають у разі невдачі покарання і стимулюючи виправданий ризик.

Щоб зважитися на ризик, підприємець повинен бути упевнений, що можлива помилка не може скомпрометувати ні його справу, ні його імідж. Вірогідність помилки слід розцінювати як невід’ємний атрибут самостійності, а не як наслідок професійної неспроможності. Мається на увазі помилка, яка виявляється такою унаслідок не виправдання себе, хоч і розрахованого ризику.

Слід виділити ще аналітичну функцію підприємницького ризику, яка пов’язана з тим, що наявність ризику припускає необхідність вибору одного з можливих варіантів рішень, у зв’язку з чим підприємець в процесі ухвалення рішення аналізує всі можливі альтернативи, вибираючи найбільш рентабельні і найменш ризикові. Залежно від конкретного змісту ситуації ризику альтернативність володіє різним ступенем складності і вирішується різними способами. У простих ситуаціях, наприклад, при укладенні договору постачання сировини, підприємець спирається, як правило, на інтуїцію і минулий досвід. Але при оптимальному рішенні тієї або іншої складної виробничої задачі, наприклад, ухваленні рішення про вкладення інвестицій, необхідно використовувати спеціальні методи аналізу. [18]
Розглядаючи функції підприємницького ризику, слід ще раз підкреслити, що, не дивлячись на значний потенціал втрат, який несе в собі ризик, він є і джерелом можливого прибутку. Тому основне завдання підприємця не відмова від ризику взагалі, а вибори рішень, пов’язаних з ризиком на основі об’єктивних критеріїв, а саме: до яких меж може діяти підприємець, йдучи на ризик.
2. Особливості підприємницького ризику в Росії і методи його
зниження
Передача ризику шляхом укладення договору поруки або надання гарантії. Російське законодавство передбачає можливість укладення договору поруки, який визначено статтею 361 ЦК РФ. У цьому договорі гарант зобов’язується перед кредитором відповідати за виконання останнім його зобов’язання повністю або частково. При невиконанні або неналежному виконанні боржником забезпеченого порукою зобов’язання поручитель і боржник відповідають перед кредитором. Компанія використовує поруки для залучення позикового капіталу і при цьому несе відповідальність перед поручителем за чітке виконання договору поруки. Для даного засобу ризик – можливість чи небезпека неповернення кредиту, виданого фірмі, кредитору. 

Існує ще один вид гаранта – банківська гарантія, яка визначена статтею 368 ЦК РФ. Це письмове зобов’язання кредитної організації, видане на прохання іншої особи – принципала, сплатити кредитору принципала – бенефіціару відповідно до умов (дається гарантом зобов’язання) грошову суму при представленні бенефіціаром письмової вимоги про її сплату. За видачу банківської гарантії принципал сплачує гаранту винагороду. Банківська гарантія дозволяє підприємству уникнути ризиків при укладанні угод з оплатою в майбутньому або за фактом надання послуг, надання робіт, відвантаження товарів. 

Пошук гарантів використовується як дрібними, так і великими підприємствами. Тільки функції гаранта для них виконують різні суб’єкти: 

- перші звертаються до великих підприємств або банків; 

- другі – до органів державного управління; 

При цьому виникає питання, чим, крім винагороди за видачу гарантії, можна оплатити придбану захищеність від ризикованих рішень. Передбачуваний гарант повинен бути зацікавлений унікальними послугами і, політичною підтримкою, добродійністю і т.п. Але, як і в інших випадках, важливо зіставити плату і придбані вигоди. А це вимагає конкретного аналізу ситуації, розробки і зіставлення можливих варіантів дій підприємства. 

Передача ризиків постачальникам сировини і матеріалів. Предметом передачі в даному випадку є, перш за все, фінансові ризики, пов’язані з псуванням або втратою майна в процесі їх транспортування і здійснення вантажно-розвантажувальних робіт. Однак втрати, пов’язані з падінням ринкової ціни продукції, несе компанія, навіть якщо подібне падіння викликане затримкою в доставці вантажу. Форми такої передачі ризиків регулюються міжнародними правилами  –  ІНКОТЕРМС. 

Передача ризику учасникам реалізації інвестиційного проекту. Якщо підприємство веде роботу по реалізації одного великого і довгострокового інвестиційного проекту разом з декількома партнерами, то для зменшення ризику бажано передати його частину своїм партнерам (невиконання календарного плану будівельно-монтажних робіт, втрата або псування будівельних матеріалів, затримка поставок і т.д.). У цьому випадку необхідно простежити за тим, щоб проводилося чітке розмежування (наприклад, у багатосторонньому договорі) сфер дій та відповідальності кожного учасника, умови переходу робіт і відповідальності від одного учасника до іншого. Неодмінною вимогою має бути відсутність етапів, операцій або робіт з розмитою або неоднозначною відповідальністю. Нарешті, слід юридично чітко закріпити відповідальність за виконання окремих частин проекту за певними виконавцями. Таким же чином доцільно розподіляти і фіксувати ризик за часом виконання довгострокового проекту, щоб у разі невдачі можливі втрати були розподілені відповідно до тимчасових етапами реалізації рішення. 

Передача ризиків шляхом укладення договору факторингу. Предметом передачі є кредитний ризик компанії, який в переважній його частині передається комерційному банку або спеціалізованій факторинговій компанії. Це дозволяє фірмі в істотному ступені нейтралізувати негативні фінансові наслідки кредитного ризику та отримати оборотний капітал. Передача ризику при укладанні договору факторингу здійснюється при кредитуванні експортно-імпортних операцій, коли для зменшення ризику експортер передає ризик банку, кредити експортно-імпортні операції. 
На відміну від звичайного обліку векселів комерційними банками, форфейтинг передбачає перехід усіх ризиків по борговому зобов’язанню до його покупця. Перевагами договору факторингу є тверда ставка кредитування та відносно проста процедура оформлення  векселів. Вартість форфейтинга, оплачувана, в кінцевому рахунку, через ціну товару, нерідко вище інших форм кредиту. За такої операції ризик виявляється як можливість непогашення імпортером векселів або не викупі цінних паперів. Реалізація ризикової події залежить від політичного, валютного, комерційного ризиків, ризиків перекладу. 
Страхування ризику. Доктор економічних наук, професор Л.А. Орланюк-Малицька (Фінансова академія при Уряді Російської Федерації) обґрунтувала необхідність орієнтації страхового ринку на стимулювання розвитку інноваційної економіки. Для досягнення цієї мети нею позначені наступні напрямки якісної зміни діяльності страхових компаній: 

- підвищення капіталізації та фінансової стійкості страхових компаній, які зможуть забезпечити виконання страхового договору з підприємством-інноватором і брати участь у формуванні венчурного капіталу, що потребує вдосконалення системи нормативів фінансової стійкості, платоспроможності страховиків, бухгалтерської звітності, аудиторського контролю, в тому числі за формуванням резервів, гарантійних фондів для страхових виплат і за розміщенням вільних коштів страховиками;  

- розробка кваліфікованими фахівцями методики ризик-менеджменту інноваційних проектів з урахуванням особливостей страхування їх ризиків: страхування цих проектів в надійній страховій компанії на першій, а не на останній стадії розробки проекту; страхування ризику непотрібності інноваційного продукту в силу різних причин; 

- використання світового досвіду страхування інноваційних продуктів, зокрема інтелектуальної власності, ключових фігур інноваційного капіталу, так як їх творчі здібності служать основою інноваційного процесу; 

- розвиток інноваційної діяльності страхових компаній у формі створення нових страхових продуктів (подвійний тригер, індексне страхування, ретроактивне покриття), в тому числі з використанням технологій ринку цінних паперів (погодні деривативи та ін.); 

- державна підтримка конкурентоспроможності російських страхових компанії через нерівні умови конкуренції з іноземними страховиками. 
Лімітування ризику. Доктор економічних наук, професор Л.А. Чалдаєва (Фінансова академія при Уряді Російської Федерації) і кандидат технічних наук А.А. Кілячков (ТНК-ВП) розглянули систему управління ризиками венчурного кредитування на основі їх матриці. Як параметри ризику були виділені керованість, значимість і ймовірність настання ризику. Зазначалося, що керованість ризику, будучи багатофакторною величиною, не підлягає деталізації. Матриця ризиків венчурного проекту включає їх різновиди. У їх числі ризик не реалізації проектів, значимість і ймовірність яких максимальні, як і ризик незапланованих результатів. Середня ймовірність характерна для другого ризику за умови здійснення необхідних заходів з управління. 
3. Податкове навантаження як критерій ризику підприємницької

діяльності в Україні

Основним інструментом державного регулювання є податкова політика та фінансовий вплив на підприємництво. Завдяки цьому впливу держави досягають поставленої мети по забезпеченню економічного зросту, провадженню ефективної цінової політики, зайнятості населення країни, створенню системи соціального захисту менш захищених верств населення, створенню рівноваги у зовнішньоекономічній діяльності тощо. І при цьому збалансування взаємовідносин – це й є головне завдання в економічній політиці будь-якої держави. У світовій практиці ведення народного господарства проблема застосування податків є однією з найбільш складних і суперечливих.

Система оподаткування в різних країнах світу відрізняється одна від одної за структурою, набором податків, зборів та обов’язкових платежів, методами їх стягнення, податковими ставками (нормативами), фіскальними повноваженнями органів різних рівнів влади, податковою базою та податковими пільгами. Це закономірно, оскільки податкові системи формувалися та формуються сьогодні під впливом різних економічних, політичних і соціальних факторів.
Для більшості країн сьогодні властиве помірне оподаткування. І це є результатом проведення такої податкової політики, пріоритет якої полягає в досягненні мети створення стабільного економічного зростання, сприятливого податкового клімату для розвитку господарської діяльності та ефективного вирішення соціальних проблем в державі. Разом з тим питома вага податків, зборів та обов’язкових платежів у ВВП багатьох країн є досить суттєвою. [8, с. 159-160]
В Україні розроблено низку критеріїв, за якими оцінюється міра ризику господарської діяльності, і періодичності проведення планових заходів, які здійснюються органами державної податкової служби.

Згідно цього платників податків в Україні ділять на три категорії: з високою мірою ризику несплати податків; середньою мірою ризику; низькою мірою ризику.

До суб’єктів господарювання з високою мірою ризику відносяться шість категорія, що характеризують бізнес-структури:

1) фіскально-значимі, в яких рівень податкової віддачі менше 1% і менше середнього рівня податкової віддачі по галузі, за наявності інших критеріїв. До фіскально-значимих суб’єктів відносяться підприємства, що мають річну величину валового доходу більше 50 млн. грн. (такі підприємства цілком можна віднести до підприємств якщо ще не великого, то, в усякому разі, середнього бізнесу), а також фізичні особи-підприємці (ФОП) з річним доходом понад 500 тис. грн., тобто ті ФОП, які не мають права застосовувати спрощену систему оподаткування;
2) відносно яких в податкової міліції, органів державної влади і третіх осіб є інформація про ухилення від сплати податків і зборів, а також суб’єкти з непогашеним податковим боргом. На практиці це може означати, що до суб’єктів з високою мірою ризику можна буде віднести будь-якого фіскально-значимого суб’єкта;

3) відносно яких є інформація про участь у відмиванні доходів, отриманих злочинним шляхом;

4) відносно яких в правоохоронних органів, підрозділів податкової міліції, юридичних підрозділів органів державної податкової служби є інформація про взаємини з суб’єктами господарювання, державна реєстрація яких скасована в судовому порядку, відносно яких збуджена кримінальна справа, заведена оперативно-розшукова справа;

5) адреси реєстрації яких збігаються з адресою масової реєстрації платників податків;
6) відносно яких є інформація про їх участь в схемах мінімізації і ухилення від сплати податків.

Суб’єкти з середньою мірою ризику характеризуються трьома критеріями:

1) вони не відносяться до фіскально-значимих, але податкова віддача у них перевищує 1% і дорівнює середній податковій віддачі в галузі, в якій вони здійснюють свою господарську діяльність;

2) порушують терміни подачі податкової звітності;

3) мають виявлені під час камеральних перевірок помилки, протиріччя і недостовірні дані в податкових деклараціях, звітах, поданих платником податків.

Суб’єкти з незначною мірою ризику характеризуються чотирма критеріями:

1)  що мають податкову віддачу більше середньої по галузі;

2) що не порушують термінів подачі податкової звітності;

3) що своєчасно і в повному об’ємі сплачують податки і збори до бюджетів і цільових фондів, тобто ще не мають податкової заборгованості;

4) що мають хоч би один критерій, який вказує на порушення податкового законодавства.

До третьої категорії можуть попасти не лише малі підприємства і фізичні особи-платники єдиного податку, але і фіскально-значимі підприємства. Головне, щоб податкова віддача була відповідною, звітність задавалася вчасно і без помилок і не було б зв’язків з фіктивними фірмами.
Вирішальне значення для віднесення суб’єкта до тієї або іншої міри ризику є рівень податкової віддачі. Рівень податкової віддачі встановлюється для:

- податку на прибуток – відношення суми нарахованого податку до валового доходу;

- ПДВ – відношення суми нарахованого податку до об’єму постачань;

- податку з доходів фізичних осіб (ПДФО) – відношенням середньомісячної суми, нарахованого ПДФО до середньомісячного валового доходу, отриманого від здійснення господарської діяльності за період з початку року до останнього звітного періоду.

Середні значення податкової віддачі по великих платниках податків в розрізі галузей (рейтинг за березень 2010 року) наведено у Додатку В. Але податкова віддача не є єдиним критерієм, за яким оцінюється міра ризику господарської діяльності. Проект постанови КМУ встановлює 17 критеріїв, по яких оцінюється міра ризику господарської діяльності для юридичних осіб оподаткування, які не відносяться до фінансових установ. Ось деякі з них:
- неадекватність рівня підвищення сплати податків податковому рівню зростання валового доходу;

- наявність інформації підрозділів по боротьбі з відмиванням доходів, отриманих злочинним шляхом, надходження узагальненої інформації від Держфінмоніторингу України;
- адреса суб’єктів господарювання збігається з адресою масової реєстрації платників податків;

- одноразове декларування суми ПДВ для відшкодування в значних розмірах (понад 100 тис. грн.);

- перевищення відшкодованих з бюджету сум ПДВ сумі нарахування податку на прибуток;

- здійснення експортних операцій товарів, невідповідних основному виду діяльності підприємства.

Непомірний податковий тягар змушує суб’єктів підприємницької діяльності України приховувати від податкових органів здійснення комерційних операцій або іншими шляхами ухилятися від сплати податків. Злочинність в сфері оподаткування виділяється високим рівнем професіоналізму, тісними міжрегіональними та міжнародними зв’язками, високою оплатою учасників злочинних груп, поєднанням легальної діяльності з нелегальною. Досконала технічна оснащеність злочинних елементів та участь в злочинних угрупуваннях корумпованих представників правоохоронних органів і різних рівнів влади ще більше ускладнює можливість успішного протистояння податкових органів злочинними посяганням. Слід відзначити, що правопорушення у сфері оподаткування охоплюють всі види фінансово-господарської діяльності і характерні не тільки для комерційних, але і для державних підприємств. [8, с. 161-162]
3.1. Податкові ризики в системі управління економічною безпекою підприємницьких структур України

Податкові ризики як структурний елемент податкової безпеки дедалі більше й частіше привертають до себе увагу як практиків, так і науковців-фінансистів. До сьогодні акцент у податковій політиці робився на фіскальній функції, а її регулююча (стимулююча) роль і функції фактично зведені нанівець. Водночас недостатність наукових підходів до формування системи податків, відсутність єдиної бюджетної й податкової стратегій та ефективного податного менеджменту не лише не стимулюють розвиток підприємництва, а й стали основними причинами складної економічної ситуації в Україні. Тому податкові ризики є необхідним атрибутом, важливим елементом податкової безпеки як складової економічної безпеки підприємництва.

Питання податкової безпеки та її структурних елементів досліджували такі вітчизняні науковці, як В.П. Вишневський, Д.В. Липницький, С.В. Каламбет, А.І. Крисоватий, Н.В. Новицька, Ц.Г. Огонь, С.В. Онишко. Незважаючи на вагомі здобутки в цій сфері, питання податкових ризиків у аспекті податкової безпеки досліджено недостатньо. Насамперед це стосується вивчення особливостей їх формування і прояву в сучасних умовах, оскільки джерела виникнення й фактори впливу на податкові ризики постійно змінюються.
В Україні ще й досі не визначено чіткої концепції побудови системи оподаткування як основи податкової безпеки підприємництва. Це стосується співвідношення підсистем оподаткування юридичних і фізичних осіб, прямих і непрямих податків, складу податків, визначення об’єктів оподаткування, рівня податкових ставок та принципів їх диференціації, напрямів і умов надання податкових пільг. Через економічну кризу, руйнівний вплив інфляційних процесів на національні грошову і кредитну системи, а також посилення бюджетного дефіциту та з інших причин податкова система не набула стабільності та має багато суперечностей. [4, с. 41]
Поняття “податковий ризик” передусім стосується платників податків, а не його отримувачів (держави, муніципалітетів та інших органів місцевого самоврядування). Разом із тим управління й адміністрування податкових ризиків сприяють удосконаленню планування і прогнозуванню податкових надходжень до бюджетів усіх рівнів (державного, регіонального й місцевого) у розрізі окремих податків, за регіонами, видами економічної діяльності, муніципалітетами. Це допомагає отримати повнішу картину того, наскільки “реальними є заплановані бюджетом податкові надходження”. 
З точки зору макрорівня під податковим ризиком слід розуміти ймовірність втрат бюджетних надходжень унаслідок несплати податків їх платниками під впливом внутрішніх і зовнішніх чинників як об’єктивного, так і суб’єктивного характеру. 

Податковий і кредитний ризики дуже подібні як за своєю сутністю, так і змістовністю. По-перше, кредитний ризик – це ймовірність настання такого фінансового стану позичальника, за якого він не може повністю або частково погасити свій борг перед кредитором. Між тим, податковий ризик – це ймовірність настання такого фінансового стану, коли платник не може повністю або частково погасити свої податкові зобов’язання перед бюджетом.

По-друге, кредитний ризик, як і податковий, виникає як із об’єктивних, так і з суб’єктивних причин. Позичальник може свідомо маніпулювати із заставою кредиту, анкетними й паспортними даними, а платник податку – свідомо приховувати від податкових органів свій реальний фінансовий стан (демонстрація збитковості чи низької рентабельності, завищення витрат, приховування доходів).

По-третє, позичальник і платник податку можуть у односторонньому порядку відмовлятися від виконання своїх фінансових зобов’язань (кредитних або податкових), тому доцільно підтримати пропозицію щодо введення в науковий обіг терміна й поняття “податковий дефолт”.

Податковий дефолт – це такий стан платника податку, коли він не має необхідних фінансових ресурсів і тому, через неспроможність, відмовляється від виконання своїх податкових зобов’язань перед бюджетом. Податковий дефолт є або наслідком впливу на фінансовий стан платника податку об’єктивних (внутрішніх і зовнішніх) чинників, або суб’єктивних дій та мотивації (внутрішніх і зовнішніх). Аби попередити податковий дефолт, треба підвищити ефективність податкового контролю. Одним із напрямів такого контролю є проведення виїзних документальних перевірок.

З позиції податкового контролю або податкового інспектора податкові ризики – це ймовірні можливості порушення платниками податків чинного податкового законодавства. 

Унаслідок впливу різних чинників податкові ризики дуже мінливі й тому потребують постійного моніторингу, аналізу, систематизації й актуалізації, тобто адміністрування.

Всі законні податкові перевірки в Україні поділено на невиїзні документальні й виїзні документальні, планові виїзні, позапланові виїзні й оперативні. На думку Р. Ребізанта, саме ці перевірки мають право проводити податківці. Між тим у нормативних документах згадуються ще й особливі види податкових перевірок: повторні, зустрічні, камеральні.

М. Чорний вважає за доцільне проводити одночасно документальні перевірки всіх підприємств, зареєстрованих одним або групою засновників.

Між тим, аналіз світової практики показав, що основним податковим ризиком, на який звертають увагу податківці, є відхилення даних платника податку від середньогалузевих фінансових показників (валових доходів, валових витрат, чисельності працівників, діапазону податкового навантаження).

Отже, системно складений перелік податкових ризиків та їх продуманий відбір для проведення виїзних документальних перевірок сприятимуть підвищенню їх ефективності щодо виявлення порушень податкового законодавства.

У 2007 році податкові органи провели 199 тис. зустрічних перевірок щодо підтвердження заявленого до відшкодування ПДВ. За підсумками проведеної роботи 30 січня 2008 року Державна податкова адміністрація України (ДПАУ) надіслала регіональним податковим адміністраціям листа “Про стан роботи по розгляду скарг платників податку”, де зазначено: “…перевіряючи й керівники окремих державних податкових інспекцій неправильно застосували норми чинного законодавства з питань оподаткування…, внаслідок чого допускали неправомірні донарахування податків і застосування штрафних (фінансових) санкцій”.

Усього у 2007 році зафіксовано 3668 випадків неправомірного донарахування податків і застосування штрафних санкцій (що становить 21,3% від усіх оскаржених рішень – 17204). Саме цю кількість повідомлень – рішень про донарахування й санкції – було скасовано самими ж податковими органами. У 2006-му році податківці скасували ще більше подібних власних рішень – 4732. 

Крім того, із 3,9 тис. податківців, що брали участь у перевірках, за якими потім були винесені та скасовані податкові повідомлення, притягнуто до дисциплінарної відповідальності або депремійовано 2,2 тис. осіб, що вказує на корупційні процеси в даній сфері. При цьому майже 42% оскаржених рішень припадають на ПДВ і податок на прибуток.
Отже, податкові ризики у сфері підприємництва й податкового контролю діяльності підприємницьких структур істотно відрізняються за походженням. Однак ефективне управління ними в кінцевому підсумку сприяє утвердженню цивілізованого підприємництва, обов’язком і відповідальністю якого є зміцнення демократичної держави та зростання добробуту населення. [4, с. 42-46]
Висновки
На сьогодні чітко простежується тенденція до зростання турбулентності світової економіки. В цих умовах успіху на ринку досягають, насамперед, ті країни й окремі суб’єкти господарювання, які знайшли свої оригінальні підходи до включення у процес розвитку шляхом приведення у відповідність внутрішніх можливостей зовнішнім, які генеруються ринком. В цих умовах на одне з чільних місць виходить уміння своєчасно й об’єктивно визначити можливі ризики і фактори, що їх спричиняють, виконати оцінку ступеня їх впливу і можливих наслідків їх дії, розробити упереджуючі заходи, спрямовані на запобігання, зниження чи компенсацію ризику.
Відповідно до цього, менеджери і економісти підприємств і установ повинні володіти теорією і методологією аналізу і урахування ризику, мати практичні навички застосування відповідних методик.

Невизначеність і породжений нею ризик є невід’ємною частиною практично всіх прийнятих рішень в економіці та бізнесі. Вони існують об’єктивно, незалежно від того, приймають їх до уваги, чи ігнорують. І, як показує досвід, у наш час без урахування невизначеності та ризику вже не обійтися. Їхнє ігнорування може стати гальмом розвитку конкретних суб’єктів господарської діяльності і всієї національної економіки.
Наслідком ризику є те, що прийняті рішення часто виявляються помилковими; вигоди – скромнішими, а витрати – більшими, ніж очікували. За помилки доводиться платити. Доводиться платити і за те, щоб застрахувати себе від помилок. Це є справедливим для всіх суб’єктів господарської діяльності споживачів і виробників, покупців і продавців, і стає серйозним бар’єром на шляху до ефективного ринку, призводить до значних витрат сил, засобів, часу й енергії, неоптимального розподілу наявних ресурсів.

Більшість господарських (підприємницьких) рішень, наслідки яких проявляться в майбутньому, мають невизначений результат. Особливо значний ризик властивий інноваційній діяльності. Наприклад, новий (модернізований) товар вже в хо​ді виробництва може виявитися непотрібним, тоді як на момент рішення про його розробку і виробництво, що спиралося на ре​зультати аналізу кон’юнктури ринку, потреб і запитів споживачів, напрямків і темпів розвитку НТП тощо, уявлялося, що по​пит на нього буде стійким. Ризик може виявлятися й у тім, що на даному ринку або його ділянці новий товар може бути і не ре​алізований у тих обсягах, які були розраховані за результатами маркетингових досліджень. Приймаючи рішення про проведен​ня великомасштабної рекламної кампанії нової продукції, як правило, не можна бути цілком упевненим у її ефективності. Так само, як і вибираючи варіанти цінової стратегії для проник​нення на нові ринки, не можна з повною впевненістю стверджу​вати, що підприємство очікує успіх, оскільки конкуренти мо​жуть відповісти адекватними діями. Як наслідок цих ситуацій можливість понесення збитків або недоодержання доходу.
Однак, ризик варто розглядати і як рушійну силу підприємництва, можливість досягнення успіху тими, хто здатний ризикнути. Як показує вітчизняний і зарубіжний досвід, більшість з успішно працюючих підприємств зобов’язані своїми успіхами розробці і виведенню на ринок нових товарів, упровадженню нових методів виробництва і збуту, проникненню на нові ринки, хоча це і пов’язано з ризиком. Бездіяльність же в сфері бізнесу пов’язана з ризиком невикористаних можливостей.
Найчастіше доводиться вибирати ступінь ризику. У яку галузі доцільніше направляти інвестиції? На які сегменти ринку слід, у першу чергу, орієнтуватися? Де краще працювати – на великому підприємстві, яке тривалий час працює на ринку де забезпеченість роботою надійна, але обмежені можливості просування по службі, чи на новому підприємстві, що дає меншу гарантію зайнятості, але великі можливості для росту? Щоб відповісти на подібні питання, необхідно спочатку кількісно визначити ризик, щоб порівняти ступінь ризику альтернативних варіантів.
Проблема ризику займає важливе місце в обґрунтуванні варіантів господарських рішень, як пов’язаних з активною діяльністю, так і з пасивною поведінкою. Розумність поведінки при прийнятті тих чи інших господарських рішень полягає в тім, щоб не ігнорувати невизначеність і ризик, діючи за принципом фіктивного зниження невизначеності (чим більша невизначеність, тим більшою мірою формулюється однозначність висновку про наслідки рішення), а належним чином їх враховувати й обґрунтовано розробляти заходи, спрямовані на їхнє запобігання, зниження чи компенсацію. Тому виникає об’єктивна необхідність у кількісній оцінці величини ризику і пов’язаних з ним втрат, оцінці частки кожного з факторів ризику в загальній сумі втрат.

Таким чином, для управління ризиками слід як у керівників так і у майбутніх спеціалістів формувати систему знань і умінь щодо оптимізації управлінських рішень, що приймаються у нестабільних, нестаціонарних умовах середовища господарювання сучасної економіки, з урахуванням існуючих тенденцій її розвитку.
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Додаток А

Таблиця 1 – Підходи до визначення ризику

	Автори
	Визначення ризику

	Донець Л.І.
	Небезпека втрати ресурсів чи недоодержання доходів порівняно з варіантом, розрахованим на раціональне використання ресурсів.

	Ілляшенко С.М.
	Загроза втрати підприємством частини своїх ресурсів, недоотримання доходів або додаткових витрат у результаті здійснення конкретних видів діяльності.

	Ястремський О.І.
	Об’єктивний фактор, органічно пов’язаний з фундаментальними інституціями сучасного суспільства.

	Кочетков В.М.,

Шипова Н.А.
	Вартісне вираження імовірності події, що призводить до втрат.

	Лук’янова В.В.,

Головач Т.В.
	Об’єктивно-суб’єктивна категорія, пов’язана з подоланням невизначеності, випадковості, конфліктності в ситуації неминучого вибору, що відображає ступінь досягнення суб’єктом очікуваного результату.

	Івченко І.Ю.
	Подія, яка може відбутися чи не відбутися і спрямована на привабливу мету, досягнення якої пов’язане з елементами небезпеки, загрозою втрати.

	Вітлінський В.В.,

Верченко П.І.
	Об’єктивно-суб’єктивна категорія у діяльності суб’єктів господарювання, що пов’язана з подоланням невизначеності та конфліктності в ситуації неминучого вибору. Вона відображає міру відхилення від цілей, бажаного результату, міру невдачі з урахуванням впливу керованих і некерованих чинників, прямих та зворотних зв’язків стосовно об’єкта керування.

	Машина Н.І.
	Ймовірність загрози втрати підприємством частини своїх ресурсів, недоодержання доходів чи появи додаткових витрат у результаті здійснення певної виробничої і фінансової діяльності.

	Клименюк М.М.
	Властивість системи під впливом внутрішніх і зовнішніх факторів переходити зі стану нормального функціонування, який забезпечує досягнення системою її цілей, до стану відмови.

	Вітлінський В.В.,
Верченко П.І., Сигал А.В., Наконечний Я.С.
	Економічна категорія в діяльності суб’єктів господарювання, пов’язана з подоланням невизначеності, конфліктності оцінювання, управління, неминучого вибору. Він має діалектичну об’єктивно-субє’ктивну структуру. Оцінка ризику є багатовимірною величиною, що характеризує можливі відхилення від цілей, від бажаного (очікуваного) результату, можливої невдачі (збитків) з урахуванням впливу контрольованих (керованих) та неконтрольованих чинників, прямих і зворотних зв’язків.

	Коротун С.І.
	Діяльність, зв’язана з подоланням невизначеності в ситуації неминучого вибору, у процесі якого є можливість кількісно і якісно визначити імовірність досягнення передбачуваного результату, невдачі і відхилення від цілі.


Додаток Б
Таблиця 2 – Класифікація підприємницького ризику
	За видом небезпеки:
	природні; техногенні; змішані.

	За характером діяльності:
	підприємницькі; комерційні; інвестиційні; промислові; страхові; виробничі; ризики керування; інноваційні.

	За об’єктами спрямування:
	майнові; ризики спричинення збитків життю і здоров’ю громадян;

	За характером обліку ризику:
	внутрішні; зовнішні. Зовнішні ризики в свою чергу поділяються на: природні; загальноекономічні; політичні; фінансові; ризики форс-мажорних обставин; податкові; валютні. Внутрішні ризики бувають: виробничі; технічні; комерційні; інвестиційні.

	За часом:
	ризики за часом виникнення; ризики за часом дії.

	За характером наслідків:
	чисті; спекулятивні.

	За ступенем ризиків:
	допустимий; критичний; катастрофічний (або мінімальний; середній; оптимальний; максимальний).

	За масштабом та розміром (за рівнем виникнення):
	глобальний; локальний, який в свою чергу поділяється на: фірмовий; міжгалузевий; регіональний.

	За аспектами:
	психологічний; соціальний; економічний; юридичний; політичний; медико-біологічний.

	За мірою об’єктивності та суб’єктивності рішень:
	ризик з об’єктивною ймовірністю; ризик з суб’єктивною ймовірністю; ризик з об’єктивно-суб’єктивною ймовірністю.

	За типом:
	раціональний (обґрунтований); нераціональний (необґрунтований); авантюрний (азартний).

	За часом прийняття рішень:
	випереджальний; своєчасний; запізнілий.

	За чисельністю осіб, які приймають рішення:
	індивідуальний; груповий.

	За ступенем системності:
	системний (систематичний); несистематичний (унікальний – носять разовий характер).

	За характером дії:
	динамічний (ризик непередбачених втрат, які може нести підприємство протягом деякого періоду часу); статистичний (ризик можливих втрат, які несе підприємство за короткий період часу).


	За видами (причинами виникнення):
	інфляційний; ринковий; операційний; функціональний; кредитний; податковий; депозитний; валютний; процентний; ризик неплатоспроможності; ризик зниження фінансової стійкості; структурний.

	За можливістю подальшої класифікації:
	простий; складний.

	За можливістю страхування:
	ризик, що може бути застрахований; ризик, що не може бути застрахований.

	За можливістю мінімізації:
	ризик, що може бути знижений; ризик, що не піддається мінімізації.

	За впливом на окремі показники:
	ризик рентабельності; ризик доходів; ризик витрат; ризик ліквідності.


Додаток В
Таблиця 3 – Інформація про середньогалузеву податку віддачу по великих платниках податків в Україні
	Галузь
	Середньогалузева податкова віддача з:

	
	ПДВ (грудень-лютий)
	податку на прибуток (декларація за 2009 р.)

	Сільське господарство, мисливство та пов’язані з ним послуги
	2,99
	1,29

	Видобування кам’яного вугілля, лігніту (бурого вугілля) і торфу
	6,11
	1,51

	Видобування нафти
	10,60
	7,09

	Видобування природного газу
	11,94
	4,20

	Інші галузі добувної промисловості
	4,14
	3,83

	Харчова промисловість
	3,61
	0,89

	Легка промисловість
	2,26
	0,14

	Хімічне виробництво
	7,30
	1,92

	Металургійне виробництво
	3,48
	0,76

	Машинобудування
	9,58
	1,62

	Інші галузі промисловості
	3,89
	1,34

	Виробництво та розподілення електроенергії
	4,05
	2,19

	Виробництво та розподілення газу
	2,17
	0,61

	Збір, очищення та розподілення води
	8,00
	1,68

	Будівництво
	5,47
	1,11

	Торгівля автомобілями
	6,67
	3,59

	Роздрібна торгівля пальним
	1,57
	1,26

	Оптова торгівля і посередництво у торгівлі
	3,03
	0,92

	Діяльність готелів та ресторанів
	6,40
	1,22

	Діяльність транспорту
	9,07
	3,82

	Пошта та кур’єрська діяльність
	13,57
	0,67

	Діяльність зв’язку
	5,89
	7,43

	Грошове та фінансове посередництво
	17,05
	1,93

	Страхування
	17,05
	6,59

	Операції з нерухомим майном
	4,85
	0,21

	Діяльність у сфері інформатизації
	6,91
	2,62

	Дослідження та розробки
	11,36
	2,59

	Діяльність у сфері права, бухгалтерського обліку, інжинірингу
	
	

	Державне управління
	11,01
	1,85

	Освіта
	12,28
	0,02

	Охорона здоров’я та надання соціальної допомоги
	3,94
	1,03

	Діяльність у сфері культури та спорту, відпочинку та розваг
	12,63
	0,34

	Надання індивідуальних послуг
	8,88
	0,21
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