Н: Задумывался ли ты о том, кем будешь работать в будущем?
А: Да, вообще хотел бы открыть свой бизнес и работать фокусником. 
Н: А почему?
А: Бизнес идей много, а фокусником это мечта, и план небольшой к этому есть
Н: Среди твоих знакомых есть люди, которые имеют свой бизнес?
А: Есть друзья, у которых старшие братья открыли свой бизнес.
Н: Как тебе кажется, это они на тебя повлияли, либо кто или что?
А: Да нет, скорее всего, повлияло общество и люди с хорошим примером в интеренете и отец
Н: А как на тебя папа повлиял?
А: У него тоже был и есть свой бизнес
Н: В идеале, кем бы тебе хотелось работать?
А: В идеале, все-таки, фокусником. 
Н: А как ты к этому пришел?
А: Как-то года 4 назад смотрел телевизор и там увидел иллюзиониста, мне так понравилось, что я решил тоже попробовать заняться и выучил пару фокусов. Понравилось, все затянулось и сейчас получается отлично. 
Н: Кем бы ты точно не хотел работать в будущем?
А: Человеком, который сидит в офисе и что-то печатает, т.е. однообразная рутина.
Н: А почему?
А:  Скучно, трата времени впустую 
Н: Как тебе кажется, зачем школьнику работать? 
А: Как-то себе помочь, купить что хочется. Грубо говоря, показать самому себе, что ты можешь чего-то достичь, каких-то небольших целей, чтобы в будущем было легче. И для того чтобы иметь опыт. 
Н: Как тебе кажется, с какого возраста школьник может начинать работать? 
А: С 14 лет.
Н: Почему не раньше?
А: Раньше еще все озорные, хотят поиграть, своими делами заняться. Ну а потом такие интересы пропадают и появляются какие-то материальные, в плане купить вещи или сходить с друзьями в кино. 
Н: Как ты думаешь, кем в принципе может работать школьник, какую работу выполнять?  
А: Что-нибудь, не напрягающее организм, без сильной физической нагрузки, в интернете помогать базы данных составлять, листовки раздавать, что-нибудь в благотворительности или в массовке сниматься. 
Н: Как тебе кажется, кем точно не может работать школьник?
А: Работать с финансами, в кассе банка, поскольку большая ответственность. Также с физической нагрузкой, но смотря, какие школьники. Бывают и в 15 лет занимаются спортом и выглядят как большие мужики – они то ладно, пофигу. В общем, с большой ответственностью.
Н: А ты знаешь других ребят, которые учатся в школе и работают?
А: Да
Н: А что они делают?
А: Есть знакомый - курьером работает, есть, который озвучивает разных персонажей в кино (у него голос хороший), также кто занимаются моделированием, кто работает у своих старших братьев в магазине 
Н: Как тебе кажется, в каком случае школьнику не стоит работать во время учебного года?
А: Если у него большие проблемы с учебой. Прям огромные, то не надо, лучше уже поучится. 
Н: Как тебе кажется, когда стоит пойти работать? 
А: Когда ты понимаешь, что сможешь подтянуть свою учебу, если что-то пойдет не так. Также когда понимаешь, что хочешь стать более самостоятельным человеком и заработать денег. 
Н: А летом стоит работать?
А: Я думаю, вначале лета стоит поработать, а в конце уже перед началом учебы можно и отдохнуть месяц. Грубо говоря, 2 месяца поработать, чтобы заработать себе денег, и месяц отдыхать и тратить эти деньги. 
Н: А почему ты сам решил пойти работать?
А: Хочется стать более ответственным, самостоятельным, иметь свои личные деньги. И чтобы был опыт на будущее.
Н: А почему тебе хочется стать ответственным?
А: Не знаю, трудный вопрос 
Н: А почему тебе хочется свои деньги иметь, можно ведь у родителей взять?
А: Чтобы была независимость от окружающих, даже от родителей.
Н: А почему тебе это важно в этом возрасте?
А: Показать свою личность, чтобы не думали что я ребенок. И что я могу сам за себя отвечать и постоять
Н: Что тебя подтолкнуло к тому, чтобы пойти работать?
А: Скорее всего примеры других людей, которые начали работать в раннем возрасте и добились больших успехов
Н: Тебе кто-нибудь советовал, рекомендовал работать?
А: Друзья, которые уже работают, старшие и мои ровесники.
Н: Они тебе именно работу советовали, или просто говорили, что можешь пойти поработать?
А: Именно работу вместе с ними
 Н: Как ты вообще долго принимал решение работать, или не работать?
А: Я недолго принимал решение, я понимал, что мне нужны свои деньги, к примеру, хотя бы на лето. Ну вот, к примеру с ребятами хотели сходить куда-то, а у меня с собой не было денег, а просить я не особо хотел. Думал нужно найти что-то такое, чтобы подзаработать денег.    


- Вы к нам впервые такие приходите, обычно мы куда-нибудь ходим с детками. Каких животных Вы нам принесете, и не травмируют ли психику животным наши дети? У нас дети сплоченные, потому что они здесь живут. У нас есть интернатные группы – это дети, которые здесь ночуют с понедельника по пятницу, и группы продленного дня с 1 по 9 класс. То есть детки здесь находятся с утра до вечера и у них сплоченность настолько максимальная, что они, выходя отсюда, и женятся друг на друге и семьи создают. Такая система, поэтому говорить о сплоченности не в нашем случае, мы и так с перебором сплоченные. Но в плане контакта детей с животными, почему бы и нет. Единственно, какие животные?
- Если Вы приезжаете..
- Где Вы находитесь?
- 7-ка торговый центр
- Лучше всего нам к вам прийти, так как здесь 1 остановка, чтобы дойти. Какой возраст деток Вы располагаете? У нас дети от 7 до 15 лет
- С 1 по 5 класс
- Хорошо. Сколько будет стоить нам туда прийти?
- Сколько Вы сможете привести?
- Все зависит от того, сколько это будет стоить
- Входной билет у нас 250 рублей, в выходные – 300. Мы хотим сделать для вас 200 рублей и провести лекцию
- На какую тему обучающий момент?
-Урок будет проходить в игровой форме, с загадками
- Тематика урока еще неизвестна? Чтобы я могла учителям сказать, что такая тема 
-  По природоведенью, наверное, ближе
- Сейчас сдаются всероссийские проверочные работы – это вариант подобия экзамена, но это не экзамен и нигде не учитывается, но учитывается там в Москве. Детям предлагаются варианты узнавания животных, допустим кто это волки или все-таки собака. А сам рисунок черно-белый. И детки наши, живя в городе Владивостоке, не знают, что помидоры растут не на деревьях. Они не понимают разницы, и когда их спрашивают из чего делается масло, отвечают из подсолнуха, а как он выглядит, видели только в телевизоре.  И поэтому много заданий связанных с животными. По картинке в учебники они их различают, но в реальной жизни они не понимают разницу между песцом и лисой белой, они не видят разницы.

-Животных много в зоопарке
- Поэтому мы с удовольствием…Из этого всего все есть?
- Там 25 видов животных
- Давайте так, у нас все коллеги сейчас на совещании, в понедельник придут и детки и учителя. Я им все это расскажу. Какой у нас срок по времени, чтобы дать ответ вам: неделя, две недели, 10 дней? 
- Вы быстро соберетесь, позвоните нам
- Может получиться такая ситуация что мы объединим несколько классов, соберем вместе и приведем. Может, мы совместим это как урок окружающего мира. То есть урок 45 мин, плюс минус перемены. Они бы к вам пришли, Вы бы все рассказали и уже получился бы и образовательный момент.    
- Плюс для классного руководителя, который детей поведет, 10% от сумы пойдет в фонд класса. 

- Я сделаю это все, потому что у нас есть детки первачки, там все запущено в плане животных, они разницы не понимают. И почему бы и нет, может кто-то ходил уже с родителями.    
-Мы проведем урок, расскажем о каждом животном, они потрогаю его, загадку про него разгадают, должно быть весело. 
- У нас есть один активный класс, где родители за то, чтобы дети контактировали с живым миром. Какой возраст самых маленьких деток, которые к вам приходят. 
- Приводят и 3 года, и даже год. 
- Я спрашиваю, у меня просто маленький ребенок, если я с ней приду, то нормально реагируют?
- Сколько ей?
-1,5 года
- Вам подарок небольшой, придете по нему, ребенок бесплатно, можете прийти вдвоем.
- Еще один момент, выпускные классы, кто организовывает праздники?
- Вообще организовывают сами родители
- Вот партнер наш, Кирилл, занимается воздушными шарами. Если что может оформить, привезти шары.
- У нас была дилемма по поводу арки
- Это все нужно просчитывать индивидуально, сколько шаров, объем. То есть не проблема и не дорого стоит. Тут есть небольшой прайс
- В любом случае, можно созвонится по номеру и конкретно поговорить
- Представите, что такая школа, и скидка будет 10%
- У нас есть еще и 4 класс выпускники
- Без проблем, лучше это делать заранее, потому что у многих так будет
- Я спрошу, потому что сейчас 4 класс практикует делать звездочку фольгированную, на ней фотография ребенка, может наши дети согласятся. Вы привозите уже надутые шарики? 
- Да, конечно
- Хорошо, у нас часто идут оформления залов на разные мероприятия.  


Идея, на самом деле, была подсмотрена, но мне очень понравилась задумка. Многие хотят чего-то необычного в плане подарков, а мой проект о красоте, так же как и цветы, но с большей оригинальностью.  Мне кажется, что многим это будет интересно. Некоторые пытаются делать букеты из сушеной рыбы, но это не совсем эстетично.  Мы стремимся сделать нечто оригинальное. 
- Как давно Вы этим занимаетесь? 
- Меньше месяца.

- Какая у Вас наблюдается динамика среди клиентов?
- Пока что никакой. Мы только сделали портфолио и начинаем раскручивать группу Instagram. Пока ничего нет, наш проект стартовал после восьмого марта.   
- Как раскручивать Instagram ?
- Сейчас только массфолловинг

-  По плану, у нас есть ограниченный бюджет в размере 15000. Мы можем сделать красивую упаковку. Что под этим подразумевается: это интервьюирование Вас и дальнейшее выявление смысла создания офферов предложений для клиентов, чтобы они хотели у Вас покупать, отстроиться от конкурентов.  После этого мы создадим лэндинг, где все красиво напишем, и на второй месяц настроем таргет и будем вести людей к Вам на лэндинг. Соответственно у Вас появятся заказы.  Либо как только Вы будете размещать лэндинг в социальных сетях, то у Вас будет посадочная страница, куда люди будут переходить и соответственно заказывать.  То есть это такая страница, которая хорошо открывается с мобильных устройств и оформлена таким образом, что хочется что-то заказать.  
- Отлично. Именно это я и хотел. 
- Тогда займемся упаковкой. Что у вас по времени?
- Я сейчас параллельно веду еще один проект, но  думаю время будет, и сколько нужно будет уделю. В крайнем случае, есть девушка, которая составляет букеты. Она в курсе всех движений, и если я не смогу, то перенаправлю на нее. 

- Сейчас нам потребуется полчаса, может быть час, чтобы пообщаться по основным моментам.  Мне хотелось бы услышать больше информации от Вас, выявить основные смыслы, чтобы это можно было хорошо упаковать и создать лэндинг. Я буду задавать похожие вопросы, чтобы с разных сторон посмотреть на продукт.
- Хорошо.
- Расскажите, что Вы продаете, и в каких ситуациях люди это покупают.    
- Мы продаем  эмоции. Простые продукты, которые есть в каждом холодильнике, мы превращаем в произведение искусства.  Показываем, как можно из простых вещей, на первый взгляд неприметных, составить красивую картинку. Например, у нас в букетах есть лук и чеснок, которые есть у каждого дома, но никто их не расценивает как красивые продукты. 

- Для чего это покупают?
- Хотят удивить и показать оригинальность. Цветы довольно распространенный продукт, а это нечто новое на рынке
- В каких ситуациях покупают?
- Это будет актуально на любой праздник: день рождение, 8 марта или на любой повседневный случай. 

- Какую жизненную проблему решает Ваш продукт?
- Недостаток оригинальности.
- Почему клиенты покупают именно Ваш продукт. 
- Покупателя хотят, чтобы именно их подарок запомнился надолго. Если это 8 марта, то цветов будет множество одинаковых. У нас же букеты никогда не повторяются. 

- Как устроен продукт, из каких частей он состоит?
- В основном мы используем яркие овощи, чуть меньше фрукты. Сам по себе фрукт довольно красивый. Та же самая клубника выглядит интересно, вкусно и ее хочется съесть. А лук или цветная капуста выглядят довольно неприметно. Но когда они красиво скомпонованы с другими такими же неприметными овощами, получается красивая картинка.    
- Давайте рассмотрим по составляющим, то есть у Вас есть овощи, фрукты которые Вы используете.  Какую бумагу или упаковку используете? 
- У нас есть упаковочная бумага, декоративные ленты, небольшие вкрапления цветов и разная трава, которая используется во флористике. 

- Как долго стоит этот букет и что с ним потом делают?
- Каждый букет стоит по-разному, в среднем, если есть скоропортящиеся продукты (как клубника) он стоит от 3-4 дней до нескольких недель. Что с ним делать решает сам покупатель. Некоторые сразу разбирают и съедают все в свежем виде. 

