
Інвестовано  842$

Отримано продажів  219

Прибуток  6198$

Приріст підписників  +1100

Кейс

BIMCAKE
Кондитерка
 [ Моно-продукт Макаронс ]



Телефонна зйомка

Відсутність контент-плану

Постинг “аби було”

СТРІЧКА[ до ]



Створено повноцінну
контент-стратегію

Професійні фото/відео

Предметна зйомка

Якісний монтаж відео

Люди в кадрі

Різноформатний контент

Кожна публікація
виконує свою ціль

СТРІЧКА[ після ]



Залучити нових підписників
та викликати інтерес
до якісного продукту1
2Почати продавати через

таргетовану рекламу
в Інстаграм

3Впровадити методи
просування і продажів
продукту для b2b сегменту

15-20 продажів на місяць

Таргетована реклама
не використовується

Немає чіткого плану
дій і системи

Не ефективний контент

Відсутність аналізу
показників бізнесу

Місячний валовий
прибуток ~450$

ТОЧКА [А]
Задачі, які поставлено
перед собою



Ціль “повідомлення” і “трафік”

Конверсія в покупку  36%Ціна продажу  3.8$

РЕКЛАМНІ
ПОКАЗНИКИ



Збільшили к-сть продажів з нуля
до ~80/міс в перші 3 місяці роботи

Розробили систему продажів у b2b - сегменті,
почали працювати з оптовими клієнтами

Розробили робочу СММ-стратегію
(контент-стратегія, комунікативна стратегія
і ст-я просування)

Бюджет 25-30$ / день

Отримуємо від 10 до 20 заявок на добу

Місячний валовий прибуток ~2300$

РЕЗУЛЬТАТИ


