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8 советов для новичков для успешного маркетинга в Pinterest 
[bookmark: _GoBack]Pinterest может быть очень популярной социальной сетью, но это не значит, что все в ней разбираются. Pinterest представляет собой прекрасную возможность для маркетологов, однако извлечь выгоду из этой уникальной платформы может оказаться не так просто.
Если Вы заинтересованы в маркетинге своих продуктов или услуг, принцип работы в Pinterest предельно прост: создайте осведомленность о своей торговой марке, добавив изображения, которые дадут Вашему веб-сайту траффик, увеличат продажи и, как следствие, Ваши доходы.
Вроде бы просто, да?
Но, несмотря на это, большинству компаний все еще не удается эффективно использовать социальные медиа в своей маркетинговой деятельности. Итак, что же нужно для успешного маркетинга в Pinterest?
Вот несколько подсказок и уловок, которые помогут Вам максимально использовать этот визуальный маркетинговый инструмент.
1. Изучите терминологию
У любой социальной сети есть свой уникальный язык. Изучение малопонятного жаргона поможет Вам быстро сориентироваться в новой окружающей среде.
· Доска (альбом, коллекция) – представьте себе папки с контентом, разделенным по темам. Вы можете создать контент и добавить его на доски, где он становится общедоступным.
· Пин – это изображение, которое Вы добавляете на доску.
· Репин – добавление чужого пина на одну из своих досок.
· Комментарии и Лайки – как и в Facebook, в Pinterest пины можно лайкать и комментировать.
· Кнопка «Pin it» – эта кнопка добавляется в Ваш браузер и позволяет Вам легко отправлять пины на свои доски.
2. Делитесь интересным контентом
Это кажется очевидным, но Вы были бы удивлены тем, насколько неинтересные доски порой попадаются на глаза в Pinterest.
Удостоверьтесь, что контент, которым Вы делитесь, увлекательный и интересный, и пожалуйста, я Вас очень прошу, будьте последовательными! Ваш бренд не завоюет популярность пользователей за один день. Нельзя запинить несколько изображений и сидеть ждать, когда на Вас свалится успех. Нужно поддерживать интерес пользователей, периодически выкладывая в сеть новый контент.
3. Будьте релевантны
Постите контент, которым Ваши фолловеры захотят поделиться с другими. Кто Ваша целевая аудитория и что им нужно? Не спорю, размещать пины о своих интересах, хобби и увлечениях весело и интересно, но не забывайте делиться контентом со своего сайта или таким, который соответствует потребностям Ваших потенциальных клиентов.
4. Оптимизируйте свой профиль
Заполните свой профиль на Pinterest и оптимизируйте его для поиска. Добавьте ключевые слова, которые лучше всего определяют и описывают Ваш бизнес.
Помните, люди общаются с людьми, а не с автоматизированными роботами. Использование ключевых слов важно, но не забывайте о своей индивидуальности. Чем Вы занимаетесь за пределами офиса, чем Вы интересуетесь? Добавьте подобные данные в биографию, чтобы юзерам было о чем с Вами поговорить.
5. Продвиньте свою страницу Pinterest
Несколько способов увеличить популярность пинов:
· Привяжите свои аккаунты в Twitter и Facebook к странице в Pinterest.
· Делитесь своими постами из Pinterest в Facebook, добавляя обратную ссылку на пин.
· Вступите в группы в Facebook или других сетях, где пользователи делятся подсказками и советами, которые могут помочь Вам рекламировать свой бизнес.
· Сделайте репост своих пинов в Twitter.
· Добавьте кнопку «Follow me on Pinterest» на свой веб-сайт и блог.
· Продвигайте свою страницу по электронной почте или добавьте информацию о ней в свою еженедельную/ежемесячную новостную рассылку.
6. Добавляйте только качественные изображения
Pinterest – это среда визуального маркетинга, поэтому успех Вашего контента в большой степени зависит от качества Ваших изображений. Делайте действительно хорошие снимки или создавайте изображения, которые заставят людей отреагировать.
Также важен профессиональный вид Ваших изображений (чистый фон, выдержанный стиль и т.д.). Используйте программы для редактирования изображений, такие как PicMonkey. И помните, изображения – Ваша денежная единица!
7. Подпишитесь на пиннеров со схожим контентом
Подпишитесь на пиннеров с подобными Вашим темами пинов, делайте репины, ставьте лайки и оставляйте комментарии. Если Вы будете активным юзером, то другие пользователи заметят Вас и будут подписываться на Вас, делать репины Ваших пинов и помогать Вам увеличить охват аудитории.
Как и во всех социальных сетях, когда пользователи делятся контентом, то они рассчитывают на взаимность. Это означает, что если Вы поделитесь контентом других, то они в ответ на это могут поделиться Вашим. Помимо деловых преимуществ, делясь контентом других, Вы улучшаете свою социальную карму, так что стоит сделать это частью Вашей маркетинговой стратегии.
8. Следите за своей статистикой
Возможность охвата широкой аудитории является не единственным плюсом, когда дело доходит до маркетинга в Pinterest. Также в арсенале маркетологов есть инструмент Статистика, который позволяет увидеть, сколько траффика направляется на веб-сайт бренда и какие из пинов вызвали самую большую активность пользователей.
Удачных пинов Вам!
