Соц. сети и репутация (smm)
Smm продвижение в социальных сетях — это комплекс мер, позволяющих привлечь целевую аудиторию из социальных сетей. Деятельность эта происходит путем показа ваших объявлений на площадках наиболее известных социальных сетей, откуда вы можете привлечь трафик на свой сайт.
Задачи, которые решает smm

· Продвижение бизнеса в социальных сетях необходимо для того, чтобы ваш бренд стал более узнаваемым. Вы постоянно находитесь на связи со своей целевой аудиторией и можете больше рассказать о своих товарах и услугах, в каких случаях они могут понадобиться, и где применяются.
· Вы можете привлечь трафик на свой сайт, если в социальных сетях дислоцируется именно ваша целевая аудитория. Поэтому раскрутка товара в социальных сетях всегда бывает удачной. Ведь приходят на сайт уже заинтересованные люди, готовы купить рекламируемое изделие.
· Вы держите обратную связь со своей аудиторией, читаете отзывы, знаете о репутации в социальных сетях своей компании, поэтому можете что-то изменить.
· Зная о настроениях целевой аудитории, вы можете управлять репутацией в социальных сетях, путем привлечения людей на тренинги, приглашения на собеседования для найма на работу.
· Создав небольшое видео о своей компании, и разместив его в социальных сетях, увеличить просмотры, получить звонки, заявки и заказы, т.е. раскрутка компании в социальных сетях происходит быстро.
В каких случаях нужно использовать социальные сети для рекламы?
1. Если ваша целевая аудитория — частый посетитель социальных сетей и представлена там большой численностью. 
2. В том случае, если вы выходите на рынок с новым товаром или представляете новый бренд. 

3. Если нет поиска по ключевым словам в поисковиках, и поэтому вы не можете настроить контекстную рекламу.
Как начать продвижение в социальных сетях?
Если вы решили делать продвижение через социальные сети, то, первую очередь, нужно определиться, в каких из них выбудете работать, ведь невозможно использовать все площадки, даже наиболее известные. Для этого проведите мониторинг ваших конкурентов, в каких социальных сетях продвижение и раскрутка их компаний происходят быстрее. 
Если у вас новый продукт, то для продвижения бренда в социальных сетях или раскрутки сайта может основываться только на присутствии вашей целевой аудитории в социальной сети. Если же это известный продукт, то можно узнать, что говорит о нем целевая аудитория у ваших конкурентов. 
Исходя из этого, вы можете составить предварительный список сетей, в которых вы можете попробовать рекламу для продвижения бренда в социальных сетях, а также своего сайта, товаров и услуг. Этот список неокончательный, и на чем вы остановитесь покажет практика.
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