Как сделать деньги на своих проблемах
[bookmark: _GoBack]В реалиях современного мира, все мы окружены проблемами и заботами. Нас многое не устраивает, в частности работа и заработок. Мы ищем пути решения наших проблем и повышения заработка.

Ни для кого не секрет, что в наше время, в интернете, можно заработать абсолютно на всем. Но иногда нам просто не хватает некоего толчка, возможно каких-то пояснений.
В этой статье я расскажу вам как сделать деньги на своих проблемах.
Техника заработка на своих проблемах состоит в следующем:
- Обозначить и записать все проблемы, которые у вас были или есть в жизни;
- Найти и записать решения, которые помогут решить эти проблемы;
- Сделать из этих решений прибыльный бизнес.
Этап 1: Запишите на бумаге с какими проблемами вы сталкиваетесь
Просто составьте список этих проблем. Это действенный метод для любой стороны вашей жизни.
Например:
- У меня проблема, я курю каждый день и это вредит моему здоровью
- У меня проблема, у меня не получается продать свои услуги
- У меня проблема, я не умею делать уборку и в доме полный хаос
Идея состоит в том, чтобы использовать список своих проблем для создания продуктов или услуг, которые вы будете продавать позже.
Начиная с сегодняшнего дня, возьмите клочок бумаги (блокнот, тетрадь, приложение «Заметки») и пишите туда проблемы, которые вы встречаете по жизни и которые хотите решить (это может касаться бизнеса или повседневной жизни.)
Вы также можете записывать проблемы, с которыми вы сталкивались ранее и которые вам удалось решить.
Записывайте все, от чего вы хотите избавиться в вашей жизни (или все, от чего уже избавились).
Этап 2: Найдите решение вашим проблемам
Теперь, после того как вы составили список проблем, пора переходить на следующий этап.
Теперь нужно найти решения этим проблемам. Некоторые решения уже у вас перед глазами, поскольку есть какие-то проблемы, которые вы уже решили.
Например, у вас были какие-то страхи, а теперь их нет. Что вы сделали, чтобы избавиться от этих страхов? Опишите.
И именно эти решения станут вашими бизнес-идеями. Ведь их можно продать.
Решения, которых у вас еще нет, подвергаются поиску, вы их находите, тестируете и, когда получаете нужные результаты, используете их формируя предложение: «У меня была такая проблема, и вот как я ее решил (а), смотрите, каких результатов я добился (лась)»
Почему эта техника работает?
Просто потому, что вы собираетесь продавать продукт, в действии которого вы уверены.
Вы научились свободно говорить на иностранном языке за 2 месяца? Как вы это сделали? Многие люди захотят узнать и будут готовы заплатить за это.
Вы были изгоем, а сейчас очень популярны, у вас много друзей. Опять же, как вы это сделали? Многие люди, которые страдают от одиночества и стеснительности, захотят узнать это и будут готовы заплатить за это.
Переходим к действию
Проблемы, которые вас окружат (а таких не мало) можно и нужно записывать в любое время дня. Записывайте их, как только они придут вам в голову. Ведь если вы просто сядете и попытаетесь выдвинуть какие-то идеи в определенное время, есть шанс, что они будут плохо сформулированы или даже высосаны из пальца. Вам будет сложно выдавить их из себя, а тем более найти им решения.
Хорошие идеи обычно приходят в то время, когда вы отдыхаете и не заставляете себя думать.
Поэтому всякий раз, когда у вас в голове возникает идея, запишите ее. Это важно.
«Сегодня в моей жизни есть действительно неприятный аспект, это продолжается слишком долго… Что я могу сделать, чтобы это прекратилось? Я запишу все это, немного поищу решение протестирую их на протяжении недели, и посмотрю на результаты».

Подытожим
Продавайте людям решения проблем, с которыми они могут сталкиваться в повседневной жизни, как и вы. Формат продажи может быть разный: чек лист, вебинар, книга, и так далее. Попробуйте составить список из 3 проблем и решений к ним. Предложите кому-то испробовать ваш метод решения проблемы. И вы увидите, что желающих легко избавиться от повседневных проблем просто море. Заработайте много денег на ваших проблемах!

