
Кейс: Інтернет магазин жіночого одягу

Початкова ситуація

Клієнт раніше робив рекламу сам і продавав через Instagram. Вже має реклами в
Google і хотів би таргетовану рекламу з переходом на сайт, щоб повністю
звільнитись від продажу через Instagram.

Наше завдання

Настроювання таргетованої реклами з утриманням ROAS 400% (в Google Analytics).



Рішення та дії

Аналіз ринку, аналіз конкурентів.
Аналіз посадкової сторінки.
Визначення та опрацювання ЦА.
Розробка промо-акцій під рекламні кампанії.
Рекомендації що до створення банерів для реклами (робить
клієнт).
Налаштування Facebook Pixel та подій.
Підключення, налаштування, робота з WEB-аналітикою
Google Analytics, GTM, UTM.
Створення, оптимізація рекламних кампаній Facebook Ads.
Створення різних видів аудиторій.
Динамічний ремаркетинг.
Робота з каталогом.
Управління рекламним бюджетом.
Створення звітності для аналітики ефективності реклами.



Результати найкращий місяць:

Бюджет: 56 350,87 PLN
Покази: 8 435 281

Кількість кліків: 368 252
Вартість за клік (CPC): 0,15 PLN

Покупки на сайті: 2 309
Клікабельність (CTR): 4,37%

Загальна сума продажів: 350 892,60 PLN

ROAS: 623,21%

Рапорт для клієнта  


