
@sergey.zakharyash

Подписывайтесь :)

СПИКЕР :

Теперь

вести Instagram так, чтобы у вас покупали
Вы готовы!

 на встречукак закрыть
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Показать свою экспертность


аудитории (прогрев)

ШАГ 01 

Призвать прогретую аудиторию


к действию

ШАГ 03 

Показать как Вы можете изменить


его жизнь, закрыть боль

ШАГ 02 

Вызвали доверие,

после идет первое касание!

набора аудиторииМетоды 
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01

Таргетированная 
реклама

02

Реклама

у блоггеров

03

Реклама

в пабликах

Платные:

 на встречукак закрыть
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Чтобы провести квалификацию заявки, нужно

задать лидам следующие вопросы:

Вам будут писать люди, задача - познакомиться, понять кто они.!

Регион Есть ли стартовый капитал

Возраст Есть ли опыт в инвестициях

Род деятельности

Закрываем на личную встречу, созвон
Результат:

набора аудиторииМетоды 

Бесплатные:
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Коллаборации Отзывы Успешные кейсы

Марафоны Взаимный пиарGiveaway-и

Совместные эфиры Батлы Интервью, выступления

 в лентепосты
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01

Личные

Ваша история, 
отношения, хобби

02

Продающие

про свои услуги, 
развитие бизнеса

03

Экспертные

дайте пользу людям, 
поделитесь знаниями

виды постов:

 storiesКонтент в
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развлекательный

40%

основная деятельность

30%

лайф стайл

30%

! Наймите сторисмейкера

для улучшения качества контента

Пример качественных сторис:

Чем качественнее контент, 
тем качественнее аудитория

Ведите Instagram ежедневно

(от 5 сторис в день)

Подписывайте

разговорные истории

Заботьтесь о качестве

контента

Старайтесь делать контент 
разнообразным

 для instagramправила успеха
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Шапка профиля

Из Вашей шапки должно быть понятно кто Вы.



В идеале она должна быть доступной, 

необычной и цепляющей.



Внизу обязательно оставьте контакт,


либо таплинк с информацией о Вас, продукте, 

проекте (или другое целевое действие)

/ 1204

Визуальное оформление

Сделайте крутой фотосет,

который визуально выделит Ваш аккаунт.



В Instagram , как и везде, работает правило 

“встречают по одежке”.
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  личного брендаглавная Цель

Вызвать доверие и сделать так,


чтобы аудитория хотела жить как Вы

Задача :

Результат :

Аудитория обращается к Вам, чтобы этого 

достичь и Вы закрываете их потребность 

своим продуктом / услугой

Сергей Захарьяш

Амбассадор инвестиционного 
фонда «Amir Capital»

СПИКЕР :

Начните вести

так, чтобы у вас покупали

Instagram
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