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Был проведен конкурентный анализ.

Проанализировано 20 сайтов конкурентов по 
данному направлению.

Регион таргетинга Москва и МО



Было проанализировано и выявлено УТП конкурентов, слабые и сильные стороны.
Проанализирована ЦА.



На основании полученных данных было разработано ТЗ и УТП для создания Qviz-сайта.

https://stroyway.com/kupolnie-doma/

Основная задача проекта — привлечь максимальное количество клиентов на 
строительство купольных домов в Москве и МО. 
Цель сайта — получить контактные данные потенциальных заказчиков.

Инструмент: Яндекс Директ РСЯ 
Данные за период: 16.06.19 по 14.09.19
Показы объявлений: 110 781
Переходы на сайт: 795
CTR: 0.72
Цена клика в РСЯ: 12.87 руб.
Количество заявок: 20
Стоимость привлечения клиента: 511.46 руб.
Количество продаж, средний чек и доход клиент не разглашает.
Бюджет на рекламу: 10 229.30 руб.

Описание проекта.

Настроена РК в РСЯ.



Были подобраны и усилены изображения.

Стандартное Широкоформатное

Были написаны продающие заголовки и тексты.

Собрано 1006 ключевых фраз 
и почищено в ручную.



Настроено 7 групп объявлений.



В группах объявлений использовались:

2 текстово графических

1 графическое



Статистика работы компании за весь периуд.

Клиент остался доволен, предложил дальнейшее сотрудничество.

Так как сезон закончился, компания была остановлена.


