
 Проведен аудит бизнес-аккаунтов в
соцсетях. Страница на Facebook для
продаж не готова (два подписчика,
публикации старые, нет активности).
Аккаунт в Instagram имеет 6тыс.
подписчиков, красивый визуал,
реальные фото товара. Но выяснилось,
что использовались сервисы по
накрутке подписчиков 

Продвижение поста
Трафик в аккаунт Instagram
Сообщения в Директ

 Даны рекомендации по оформлению и
ведению аккаунтов, по чистке
неактивных подписчиков и ботов.
Создан и настроен рекламный кабинет.
Для запуска рекламы подобрано 6 групп
и пять креативов. 
Запущено три вида рекламных
кампаний:

1.
2.
3.

Пример работы:
магазин детских
праздничных платьев

Продажа он-лайн детских праздничных

платьев премиум сегмента, гео - вся

Украина.Сайта нет. Есть аккаунт в

Instagram и бизнес-страница на Facebook.

Цель: настройка тестовой рекламной

кампании, получение работающих связок

(цель+аудитория+креатив) 
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Результаты за 14 дней.

Трафик дает более дешевые клики по
ссылке, но общее количество переходов
в аккаунт и вовлеченность лучше при
продвижении поста в Instagram 
  
Получено 40 сообщений в Директ.
Стоимость начала переписки в самой
эффективной группе 1,75$
  
Из креативов лучше всего работает
кольцевая галерея
 
Выявлены самые эффективные группы и
цели для дальнейшего использования и
масштабирования
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