
Трудоустройство за 
рубежом

Кейс по продвижению



Начать продавать 
через instagram и 
facebook

Выстроить цепочку 
продаж

Найти 
заинтересованную 
в работе за 
рубежом 
аудиторию и 
привлечь её на 
профиль

Цели



На аккаунте 29 
подписчиков, только 
созданный профиль

Нет заявок с 
Инстаграма

Не привлекательный  
визуал профиля

По рекламе 
естественно ничего не 

делалось

Шапка профиля не 
информативна. Посты 
слишком сложные для 

понимания, а так же 
однотипные.

Исходные данные



► Работа началась с анализа потенциальной аудитории. 
Выявили боли человека, который желает поехать за 
границу на работу;

► Сделали полное переоформление публикаций, 
описания;

► Начали давить на «больные» места потенциального 
покупателя;

► Создали дизайн ленты в инстаграм;

► Создали контент-план;

► Изменили подход к ведению профиля;

► Создали 8 рекламных роликов из которых выбрали 4 
для продвижения туров; Лили трафик на лид-форму.

► Так как аккаунт нулевой - пришлось задействовать 
ручной массфолов для набора хоть какой-то 
первоначальной аудитории.



А вот и статистика некоторых рекламных 
кампаний



Высчитали, что цель “генерация лидов” приносит на нам на 1$ меньше, чем цель 
“трафик” и дольше заявки идут, поэтому решили отключить РК по генерации лидов 
и гнать с “трафика” заявки.



После (текст под фото)







До нашей работы у клиента не 
было заявок с инстаграма и фб, ибо 
он попросту не занимался инстой и 
фб никогда. Когда мы приступили к 
работе и выполнили  нужные 
пункты, количество желающих 
отправиться на работу за границу 
увеличилось. 

Мы нашли нужные слова 
в наших рекламных 
роликах, чтобы человек 
обратился именно к этой 
фирме, а не к 
конкурентам. 
В постах находилась вся 
нужная человеку 
информация, а в конце 
призыв обратиться в 
Директ если есть 
вопросы. После нашей 
работы клиенту ничего не 
оставалось как 
обрабатывать заявки и 
получать прибыль. 



А что у нас по описанию до и после?

⠀

До (текст под фото)



Профиль (дизайн и подписчики)

После (лента и 
описание профиля)

До (лента)



КЛИЕНТ ДОВОЛЕН
► Потрачено 150$ 
► Клик вышел в 0.28$

► Заявка вышла в 1.37$ (111 заявок)

► Продажа в среднем вышла в 8.97$ (17 продаж)

► Наш клиент получил 2400$



Желаете увеличить свои продажи и количество 
заинтересованной аудитории на вашем аккаунте? Обращайтесь 

к нам и мы принесем вам хороший результат.

Связаться можно:

► instagram.com/alex.brizzi

► vk.com/alex.brizzi

► t.me/alexbrizzi

► По телефону: +380990662977

► Наш сайт: http://wildup.tilda.ws/

http://wildup.tilda.ws/

