Итак, с вами снова я, ______________, всем привет!
[bookmark: _GoBack]Снова слайд-шоу с фото (для узнаваемости и запоминаемости)
И сейчас я расскажу, что такое "Идеальная команда продажников: кто они и как стать одним из них?"
В процессе обсуждения этой темы вы узнаете
Первое,- принципы создания своей  мощной  команды продажников
Второе,- законы взаимодействия в такой команде
Третье, -качества, необходимые оператору, чтобы стать одним из участников такой команды
При открытии и развитии любого бизнеса создать яркую и опытную команду единомышленников и знатоков своего дела - одна из труднейших задач.
Эдвард Лоулор любил повторять: “Успеха достигают только люди с опытом работы в команде, которые желают использовать опыт команды.”
Как вы думаете, что мешает созданию полноценной команды?
Первое,- Непонимание приоритетов компании
Второе,- Неправильная постановка целей.
Третье,- Неверное распределение ролей без учета индивидуальных способностей каждого
Четвертое,- Отсутствие влиятельного харизматичного лидера, человека, которому все доверяют.
Пятое,- Непонимание сотрудником своих карьерных перспектив
Шестое,- Рутинная работа, однообразные и скучные проекты
Седьмое, - Отсутствие мотивации
Восьмое,- Конфликты и разногласия внутри команды
Итак, как же правильно создать команду единомышленников в телемаркетинге? Что поставить во главу угла?
Первое,- распределение ролей по заслугам каждого
Второе,- совмещение приятного с полезным (трудные звонки в первой половине дня)
Третье,- представляя продукт или услугу, подчеркните плюсы и сгладьте негатив
Четвертое,- вовлечение в процесс: советуйтесь с командой
Пятое,- сближение сотрудников – корпоративы, вылазки и совместные праздники
Шестое,- повышение квалификации и обучение на курсах, тренингах, семинарах
Седьмое, -поощрение лучших проектов и достижений
Поверьте, следуя этим несложным советам, вы создадите свою мощную команду продаж.
 По сложившейся традиции, обратимся к анимационному ролику https://www.youtube.com/watch?v=JjI5QbN5q1I идеальная команда
И не забывайте, что телемаркетинг - это искусство разговора, которое сродни дипломатии – сегодня вы продавец, а завтра уже покупатель! Именно эта перемена ролей дает нам знания и опыт продаж.
Будьте успешными, начните действовать по – новому уже сегодня!

