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Як ми читаємо задачу

Ви самі розділили головне: потрібен не той, хто «увімкне рекламу», а хто вибудує стабільний потік заявок. Це різні

професії. Нижче — як підходимо до вашої зв'язки Сайт + Google Business Profile на ринки США / Європи, конкретно і

без шаблону.

Головний нюанс, з якого починається стратегія: GBP працює від локаці ї. Тому перше рішення — будуємо локальну

присутність у конкретних метро чи йдемо service-area на країну. Від цієї розвилки залежить і воронка, і реальний обсяг

лідів. Це те, що відрізняє стратегію від «налаштувань».

Дзеркало запиту

Що ви написали в ТЗ → як це виглядає в роботі.

Ваш пункт Як робимо

Прорахунок потенціалу ніші в локаціях Реальний попит на ваші послуги в цільових метро / країнах, конкуренція в

Maps і органіці, чесна вилка лідів на старті й на дистанці ї.

Стратегія трафіку / воронка Шлях заявки під контролем: пошук + Maps → посадкова під intent (не під

клік) → форма / заявка → лід.

Зв'язка Сайт + GBP (Local SEO) GBP під локальні сигнали + локальні лендінги під міста / послуги, що

конвертують у заявку, а не просто збирають трафік.

B2B на ринках US / EU Позиціювання й оффер під західну аудиторію, мова та сигнали довіри під

локаль — те, що прямо впливає на конверсію в лід.

Фази роботи

Ведемо фазами, не наосліп. Без календарних обіцянок — по готовності кожного кроку.

Що входить у первинний прорахунок

Так, первинний прорахунок зробимо — це і є правильний старт, а не «давайте одразу рекламу». У ньому:

Щоб оцінка була точною, одне питання: які локації / країни в пріоритеті і чи є під них верифікована адреса або

присутність для GBP? Решту деталей погодимо в листуванні.

WebCoreLab — full-cycle digital studio · Toronto, Canada

Дизайн, розробка, SEO / GEO та DevOps під одним дахом — від ідеї до продакшна і

підтримки. На ринку з 2014, 10+ років у digital. Архітектурний підхід, вимірюваний

результат, повний контроль на боці власника.

ПАРТНЕРСТВА І ВИЗНАННЯ

Clutch · Top Agency Canada DesignRush · Best SEO G2 · High Performer Google Partner HubSpot Partner

Cloudflare Partner Semrush Partner ISO 27001 Aligned

Релевантні кейси

Схожі за суттю проєкти — локальний лідген, зв'язка сайт + карти, сервісні

воронки й високонавантажені платформи.

SERVICE · BOOKING · LOCAL

Custom Maids Toronto

Локальний сервіс: GBP + посадкові під

міста.

→ потік заявок з Maps

GEO · LOCAL · LEAD

GreenLeaf

Локальний каталог + лідген по регіонах.

→ локальні заявки

GEO · HEALTHCARE · US

MedCore

Локальний пак + посадкові під intent.

→ органіка + довіра

LEAD GEN · HEALTHCARE · US

Detox

Воронка на посадкові, не на клік.

→ ліди в ніші

GEO · B2B SAAS

TechFlow

Гео-видимість і органічний трафік.

→ ріст видимості

E-COMMERCE · SEO · US

Massage Warehouse

Каталог, чистий UX, швидкий шлях до

заявки.

→ конверсія вгору

SEO · DATA

Ahrefs case

SEO-інфраструктура і контент-рушій.

→ масштаб органіки

ENTERPRISE · REAL-TIME

XPO Logistics

Високонавантажена платформа.

→ стабільність під навантаженням

PLATFORM · SCALE

LatinAmericanCupid

Платформа на мільйони користувачів.

→ масштабованість

Дивитись усі кейси →

WebCoreLab · Full-cycle digital studio · Toronto, Canada · з 2014

webcorelab.com · case-studies

LOCAL SEO · LEAD GEN · US / EU

Стабільний потік заявок через зв'язку
Сайт + Google Business Profile
Не «налаштування реклами», а керована воронка: локальна присутність,

посадкові під конверсію в лід і чесний прорахунок потенціалу по ваших ринках

США / Європи.

з 2014

full-cycle studio

10+

років досвіду

400%

середній ROI

CA · US

клієнти

Local SEO Google Business Profile Lead Funnel Landing / CRO Maps · Local Pack Schema.org

Прорахунок потенціалу. Оцінка попиту, конкуренці ї та реального обсягу лідів по ваших локаціях — щоб рішення були

на цифрах, а не на відчутті.

1

Зв'язка Сайт + GBP. Налаштування профілю + посадкові під конверсію в лід. Тут вирішується, звідки і як приходить

заявка.

2

Локальні сигнали й відгуки. Те, що тримає позиці ї в Maps і будує довіру на західному ринку.3

Звітність по заявках. Зрозумілий звіт: скільки лідів, звідки і що дотискаємо далі.4

Реальний попит на ваші послуги в цільових локаціях — скільки шукають щомісяця→

Конкуренція в Maps і органіці — наскільки щільно і де відкрите вікно→

Чесна вилка лідів — що реально витягнути на старті й на дистанці ї, без «топ за місяць»→

WebCoreLab · Toronto, Canada · з 2014

https://webcorelab.com/portfolio-custommaidstoronto/
https://webcorelab.com/portfolio-greenleaf-geo/
https://webcorelab.com/portfolio-medcore-geo/
https://webcorelab.com/portfolio-detox/
https://webcorelab.com/portfolio-techflow-geo/
https://webcorelab.com/portfolio-massagewarehouse/
https://webcorelab.com/portfolio-ahrefs/
https://webcorelab.com/portfolio-xpo-logistics/
https://webcorelab.com/portfolio-latinamericancupid/
https://webcorelab.com/case-studies/
https://webcorelab.com/
https://webcorelab.com/case-studies/

