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Початкова ситуація

Клієнт - бренд спортивного одягу. Переважно одяг для професійного спорту, але також має
і повсякденні позиції. Має реклами а Google і хотів би налаштувати таргетовану рекламу в
Facebook.

Наше завдання

Налаштування таргетованої реклами з метою окупності вкладень.



Аналіз ринку, аналіз конкурентів.
Аналіз посадкової сторінки.
Визначення та опрацювання ЦА.
Створення та оптимізація рекламних кампаній
Facebook/Instagram з метою досягнення максимальної
ефективності та ROI. 
Взаємодія з відділом IT для налаштування аналітики.
Взаємодія з командою контенту і дизайну для розробки
рекламного контенту, що відповідає потребам та
інтересам цільової аудиторії.
Аналіз результатів рекламних кампаній та розробка
стратегій для поліпшення їх ефективності.
Створення звітності для аналітики ефективності реклами

Рішення та дії



Бюджет: 19,826 PLN
Покази: 2 124 257
Кількість кліків: 45 573
Вартість за клік (CPC): 0,44 PLN

Результати:

Покупки на сайті: 508
Клікабельність (CTR): 2,15%
Загальна сума продажів: 165 502,55 PLN
ROAS: 8347,53%


