[bookmark: _GoBack]Оформлю шапку профиля!
Сделаю распаковку личности и экспертности!
Пропишу план постов и сториз!
Возьму ведение блога на себя!

С этих слов начинается большинство предложений о сотрудничестве. Ими же и заканчивается, собственно. Никаких цифр, твердых показателей и кейсов, подтверждающих экспертность, а не навык. 

И это не плохо. Это даже хорошо. Если потенциальный заказчик категорически не хочет зарабатывать. Что-то из области фантастики, правда? 

Социальные сети – это бизнес. Кто-то покупает, кто-то продает. Предлагая услуги эксперту, специалисту, коммерческому профилю, не забывайте, что говорить с бизнесменом нужно на языке бизнеса. 
И это не про красиво или не красиво, оригинально или непримечательно.
Это про деньги.
Как ваши действия в профиле повлияли, например, на охват? На сколько увеличилась конверсия благодаря вашему макету в таргете? Какие, понятные бизнесмену, результаты вы готовы гарантировать?

Можно просто пообещать оформить шапку профиля, выстроить визуальную концепцию, придумать утп и позиционирование. Чтобы было красиво. И не как у всех.
А можно предложить эти же услуги, с акцентом на твердые результаты. Не просто контент-план, а прогрев на 360 в блоге, повышающий конверсию. Не просто контент - стратегия, а ведение блога согласно потребностям и болям целевой аудитории.  

Любой эксперт или мастер, делая инвестицию в свой бизнес, ждет результат, измеряемый ресурсом, который он вложил. Заплатил смм-щику - ждет увеличения личной прибыли. Нанял контент-менеджера – ожидает роста показателей статистики, приводящей к увеличению дохода. Своего. А не вашего. И никак иначе.

