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ЧИСТАЯ ПРИБЫЛЬ: 105 000 РУБ



КАКАЯ РАБОТА БЫЛА ПРОДЕЛАНА ПЕРЕД
ЗАПУСКОМ РЕКЛАМЫ:

До запуска рекламы профиль велся редко. Мы с клиентом:

Заполнить запись на услуги перманентгого макияжа и наращивания ресниц

ЦЕЛЬ РЕКЛАМНОЙ КАМПАНИИ:

Раскачать аккаунт, добавить активности

Переоформили шапку профиля

Продумали план продающих постов



Связки использовались разные: от прямых интересов (перманентный макияж,
наращивание ресниц) и до косвенных (вскоре день рождение, подарок, красота, отдых).
Лучше всего сработали аудитория прямых интересов, красоты и подарков. 

АУДИТОРИИ:

Аудитория из Екатеринбурга, молодые девушки и женщины 20-35 лет.

ЧТО БЫЛО СДЕЛАНО?

Проанализирована целевая аудитория

созданы макеты (больше запускали рекламу в постах + динамические креативы)

акция для новых подписчиков: бесплатная примерка перманентного макияжа и скидка.



РАБОТАЮЩИЕ МАКЕТЫ
Акции и предложения были написаны в посте. Была выбрана функция "динамические макеты".
Лучшие макеты представлены внизу.



Factors of
History

ПОКАЗАТЕЛИ В РЕКЛАМНОМ КАБИНЕТЕ
Вели рекламу на квизы и лидформу в основном, так как трафик был дорогой и неэффективный. Было
собрано больше 70 номеров клиентов.



apply their lessons to other fields

Потрачено на рекламу: 17 676р
CTR: 1,32%
Лиды: 90
Средняя цена за лид: около 100р
Средний чек в салоне красоты: 3500р
Конверсия составила около 30%

ЧИСТАЯ ПРИБЫЛЬ ЗА 1 МЕСЯЦ РАБОТЫ,
 ОРИЕНТИРОВОЧНО СОСТАВИЛА: 105 000 руб

РЕЗУЛЬТАТЫ РАБОТЫ:

При поддержке : Марии Май
@marimaysmm


