
Кейс інтернет-магазину комп’ютерної 
техніки та комплектуючих
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Збільшення прибутку > 40 % за 3 місяці. Приріст позицій у ТОП-1 збільшили > 110 %. 
Кейс з SEO комп’ютерної техніки та комплектуючих

      До нас у роботу потрапив сайт із досить хорошими вихідними даними та амбітними цілями з просування. Ми 
оптимізували ресурс за всіма параметрами та отримали крутий результат. 
 
      Перед нами стояло завдання зайнятися комплексним просуванням фірмового сайту на території України, у тому 
числі й у містах, де є представництва компанії. 
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Вихідні дані

      Хоча на момент нашої співпраці з клієнтом показники не були критичними, але все ж таки далекі від ідеалу:

      Наявний малий відсоток запитів на топових позиціях, а присутність у топ-20 і топ-50 — це не найкращий 
результат.

130 запитів перебували в топ-1 
пошукової видачі; 
386 запитів — у топ-3; 
764 запити — у топ-5; 
4030 запитів — у топ-10; 
19640 — у топ-20.
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14722 користувачів на місяць 
318 — транзакції 
124 536 $ — дохід 
194 — домена-донора 
140829 — кількість ключових запитів, за якими 
ранжується сайт у пошуковій системі Google

      Насамперед ми провели технічний аудит клієнтського сайту. Виявилося, що його досить непогано оптимізовано, 
але було здійснено деякі доопрацювання. Наприклад:
      Насамперед ми провели технічний аудит клієнтського сайту. Виявилося, що його досить непогано оптимізовано, 
але було здійснено деякі доопрацювання. Наприклад:
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Що ми зробили та які отримали результати?

      Спочатку основний наголос ми робили вивчення конкурентів, аналіз і розробку стратегії подальших дій. 
Пріоритет мав два завдання:

Розробити перелік необхідних технічних доробок. 

Зібрати семантичне ядро   за ключовими розділами.

      Спочатку основний наголос ми робили вивчення конкурентів, аналіз і розробку стратегії подальших дій. 
Пріоритет мав два завдання:
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      Далі ми зібрали низку брендових запитів, які використовували в ролі анкорів для зовнішніх ресурсів, і 
планомірно нарощували масу посилань клієнтського сайту:
      Далі ми зібрали низку брендових запитів, які використовували в ролі анкорів для зовнішніх ресурсів, і 
планомірно нарощували масу посилань клієнтського сайту:
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      3. Упродовж трьох місяців ми працювали над внутрішньою оптимізацією ресурсу, що дозволило нам збільшити 
кількість ключових фраз у топ ПС:
      3. Упродовж трьох місяців ми працювали над внутрішньою оптимізацією ресурсу, що дозволило нам збільшити 
кількість ключових фраз у топ ПС:
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      4. Далі ми побачили стабільний приріст обсягу трафіку з органічної пошукової видачі:

Скріншот із сервісу Serpstat «Динаміка трафіку за рік»

      4. Далі ми побачили стабільний приріст обсягу трафіку з органічної пошукової видачі:

Скріншот із сервісу Serpstat «Динаміка трафіку за рік»
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Скріншот із сервісу Serpstat «Динаміка ключових слів за рік»
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Внутрішня оптимізація/ 
Опрацювання запитів

Видимість: 0,62
128604 ключових фраз

Видимість: 1,38
210431 ключових фраз  

Зовнішня оптимізація/ 
Закупівля посилань

194 домени-донори  

Серпень

249 домени-донори

Жовтень

Видимість: 1,38
210431 ключових фраз  
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Відвідуваність із пошукових систем збільшилася до 17265; 
Показник відмов зменшився з 22,78 % до 1,94 %; 
Глибина перегляду збільшилася із 6 сторінок/сеансу до 8,40 
сторінок/сеансу; 
Час середньої тривалості сеансу збільшився з 04:43 хв/сеанс до 06:33 
хв/сеанс; 
Кількість транзакцій збільшилася до 359; Кількість транзакцій збільшилася до 359; 
Дохід збільшився з 95 085 $ до 131 757 $.

Відвідуваність із пошукових систем збільшилася до 17265; 
Показник відмов зменшився з 22,78 % до 1,94 %; 
Глибина перегляду збільшилася із 6 сторінок/сеансу до 8,40 
сторінок/сеансу; 
Час середньої тривалості сеансу збільшився з 04:43 хв/сеанс до 06:33 
хв/сеанс; 
Кількість транзакцій збільшилася до 359; 
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      Дані показники є результатом посиленої роботи із серпня місяця.

Показники за місяць:
09.10.21 - 07.11.21

Користувачі
на сайті

Сеансів
на сайті

Коэф.
транзакцій

Транзакції

131 757 $

95 085 $

+38,57%

359

318

+12,89

0,92%

0,84%

+9,29%

39 162

37 912

+3,30

17265

15621Предыдущие:

Динамика: +10,52

Дохід

131 757 $
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      5. Порівняно невелика кількість заходів щодо просування сайту та комплексний підхід, планомірні дії дали нам 

Скриншот з Google Analytics за останні 30 днів

      5. Порівняно невелика кількість заходів щодо просування сайту та комплексний підхід, планомірні дії дали нам 

Скриншот з Google Analytics за останні 30 днів
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      Нам вдалося суттєво просунути клієнтський сайт у ТОП, збільшити дохід клієнта та покращити поведінкові 
показники. 
 
      Цей кейс — прямий доказ, що навіть за три місяці можна досягти відмінних результатів у просуванні сайту, якщо 
виробити чітку стратегію та грамотно їй слідувати. 

      Нам вдалося суттєво просунути клієнтський сайт у ТОП, збільшити дохід клієнта та покращити поведінкові 
показники. 
 
      Цей кейс — прямий доказ, що навіть за три місяці можна досягти відмінних результатів у просуванні сайту, якщо 
виробити чітку стратегію та грамотно їй слідувати. 
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