4 МОДУЛЬ: КАК В 3 РАЗА УВЕЛИЧИТЬ ПРОДАЖИ, ЗНАЯ ОДИН МАЛЕНЬКИЙ СЕКРЕТ
В этом модуле вы получите:
· Что именно нужно делать сразу после вашего звонка, вебинара или встречи, чтобы ваши продажи выросли как минимум в 3 раза
· Как создать ценнейшее предложение с бонусами, от которых невозможно отказаться и которые не будут вам стоить много
· КАК продавать ваши товары и услуги дорого, чтобы это совпадало с вашим внутренним состоянием и было для вас и для клиентов этично (ответ вас очень удивит, вы такого даже и не ожидаете!)
· Моя поэтапная формула маркетинговой стратегии, которая превращает посетителей в покупателей
· Как легко продавать без скидок и по ценам выше, чем у конкурентов
 Вы также получите пример чек-листа маркетинговой стратегии, который я сама лично использую и который помогает мне зарабатывать 7-значные долларовые доходы.
Рабочая тетрадь: «Как нужно выгодно продавать и кому»
Вопросы для домашнего задания:
1.	Что вы предпримите для того, чтобы телефонные продажи были успешными?
2.	Как убедить клиента совершить покупку именно у вас?
3.	Охарактеризуйте Вашу личную стратегию продаж.
4.	Какая тактика телефонных продаж вам импонирует?
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