
Чатбот, який перетворює
інтерес у дію – підготовка до
марафону "Вдячність"



✅ Привертає увагу: після
реєстрації учасники переходять у
бот і отримують вітальне
повідомлення з інтерактивним
контентом.
✅ Підсилює очікування: бот
поступово надає цінну інформацію
та мотивацію, підтримуючи інтерес
і підвищуючи збудження.
✅ Відповідає на запитання:
допомагає зняти сумніви,
подолати заперечення і
забезпечує безшовний процес
взаємодії.

Як переконатися, що учасники не просто зареєструються,
а з нетерпінням чекатимуть початку марафону?
Я створила розумний чатбот, який робить більше, ніж просто реєструє
учасників: він прогріває аудиторію, перетворюючи випадкових реєстрантів
на залучених учасників і потенційних клієнтів.

Що робить бот?
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Подорож учасника у день старту марафону

Як бот підтримує залученість учасників

6 днів до старту: легкі та цікаві повідомлення,
які пробуджують інтерес.
3-5 днів до старту: корисна інформація та
завдання для створення передчуття.
1-2 дні до старту: мотиваційний імпульс і
фінальний заклик до дії.
День старту: нагадування, інструкції та
прямий доступ до марафону.

Чатбот не просто надсилає нагадування—він веде учасників через структуровану подорож
взаємодії, забезпечуючи їхнє постійне захоплення і мотивацію на кожному етапі.

Адаптивна стратегія контенту

Чатбот перетворює очікування на
захоплення! Він мотивує, залучає і веде
учасників до старту, гарантуючи їхню
повну готовність.авт
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Подорож учасника за день до старту марафону

Подорож учасника за два дні до старту марафону

Подорож учасника за чотири дні до старту марафону

Подорож учасника за три дні до старту марафону

Подорож учасника за п’ять днів до старту марафону

Цей чатбот адаптується до кожного
учасника! Залежно від того, коли
людина входить у воронку, він змінює
свою стратегію — від м’якого залучення
до фінального заклику до дії.
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Подорож учасника за шість днів до старту марафону

Розумні послідовності: бот автоматично
визначає, в який день учасник
приєднується до воронки, і плавно
переводить його на відповідний етап —
гарантуючи повну готовність і своєчасний
старт у марафоні Вдячності.

Які результати?
70% учасників залишаються залученими та не
втрачають інтересу до початку.

75% активно взаємодіють із ботом: коментують,
грають у міні-ігри, виконують завдання.

Зростає конверсія у покупку: аудиторія приходить
підготовленою, залученою та готовою інвестувати у
основний курс.

Цей бот не просто нагадує учасникам про марафон—він допомагає їм із
нетерпінням чекати його початку. Замість втрачати потенційних клієнтів
у період очікування, ми перетворюємо їх на максимально залучену
аудиторію, яка вже бачить цінність і готова до наступного кроку.

авт
ор 

Тет
яна

 Ор
лов

а


