
● Blockchain Startup Documents

○ Brand Code
○ Tokenomics
○ White Paper
○ Business Plan (Token Growth Calculation)
○ Marketing Plan
○ PR plan
○ Pitch Deck

● Product Docs

○ Listing plan for CEX
○ Listing plan for DEX
○ Listing pool plan token sale IEO IDO
○ Roadshow plan
○ P2E game concept & P2E game mechanics

● Design

○ Brand design
○ Product design
○ Ui\UX and Web design

● Token Development

○ Landing Page
○ Smart Contracts
○ Token offering investors membership area  (for ICO/ STO/P2E

NFT)

● Blockchain Products

○ Crypto\fiat P2P exchange
○ NFT marketplace
○ Bridges\token swap
○ CEX\DEX



○ Metamask purchasing, NFT minting & IPFS

● PR + Influence marketing

○ PR articles publishing
○ Legal framework by markets
○ NFT listings on trackers
○ 8 articles concepts based on the project roadmap, marketing

plan, and/or reated by our team;
○ 2 exclusive stories guaranteed;
○ 1 interviews guaranteed;
○ Unlimited media pitches;
○ CEO thought leadership opportunities, by-line articles and

personal brand;
○ Extra CEO quote opportunities;
○ Publications in local media of Asia, Latin America, Europe as a

bonus to KPIs;
○ The development of the PR campaign strategy, key messages

and concepts for media outreach as agreed on with the Client;
○ Brainstorming; the creation of trigger news texts to present the

project’s advantages;
○ The generation of the company’s own breaking news or

injecting it into the media space;
○ Pitching stories to reporters and direct publications in the

media.

● Product Development

○ POC\MVP
○ Beta
○ Release v 0.1

● Roadshow + SMM

○ Roadshow
○ SMM
○ Community management



● Legal

○ Companies foundation
○ Licensing
○ KYC\AML
○ Terms of use
○ Privacy Policy

● Go to market strategy

○ Listings on CEX
○ Listings on DEX
○ B2B partnerships
○ Private funds raising

● Tokensale

○ IDO\ICO\IEO\STO
○ B2B sales

● MM

○ Development of the MM System Tactics for the Project
Community



Blockchain Startup Documents

○ Brand Code
A brand code must be created to comprehend the company's goals and fundamental
values, the development path, and the target audience. Without a development strategy and
a crystal-clear vision for the future, it will be impossible to launch a successful project.

Price:3000$
Explore

Наполнение:

The brand code is the basis for the subsequent business model and positioning, lays the
processes, and is a fundamental document at the beginning of development.

The document highlights key issues such as:
1. Mission and goals of the project
2. Vision and tasks of the company
3. Values, slogan, and style
4. The target audience
5. Product, value, and benefit
6. Market analysis

Brand code data is used to create project economics, marketing plans, positioning strategies,
and product development.

In addition, the brand code provides insight into aspects such as:

1. Key Partners
2. Ways to interact with customers
3. Key Audience Engagement Tools
4. Project development paths

The creation process takes from 1 to 2 weeks.

Документи для стартапу Blockchain

Бренд код

Для осмислення цілей і фундаментальних цінностей компанії, шляху
розвитку та цільової аудиторії необхідно створити бренд-код. Без
стратегії розвитку і кришталево чистого бачення майбутнього
запустити успішний проект буде неможливо.



Ціна:3000$
Дослідити

Наповнення:

Бренд код є основою для подальшої бізнес-моделі та позиціонування,
закладає процеси і є основоположним документом на початку
розвитку.

У документі висвітлюються такі ключові питання як:
Місія та цілі проекту
Бачення та завдання компанії
Цінності, слоган та стиль
Цільова аудиторія
Продукт, цінність і вигода
Аналіз ринку

Дані бренд коду використовуються для створення економіки проекту,
маркетингових планів, стратегій позиціонування та розробки
продукту.

Крім того, ынструмент дає уявлення про такі аспекти, як:

Ключові партнери
Способи взаємодії з клієнтами
Ключові інструменти залучення аудиторії
Шляхи розвитку проекту

Процес розробки займає від 1 до 2 тижнів.

Документы блокчейн-стартапа

Бренд код

Бренд-код должен быть создан для понимания целей и
фундаментальных ценностей компании, пути развития и целевой



аудитории. Без стратегии развития и кристально ясного видения
будущего невозможно запустить успешный проект.

Цена:3000$
Изучите

Наполнение:

Бренд-код является основой для последующей бизнес-модели и
позиционирования, закладывает процессы и является
основополагающим документом в начале разработки.

В документе освещаются такие ключевые вопросы, как:

Миссия и цели проекта
Видение и задачи компании
Ценности, слоган и стиль
Целевая аудитория
Продукт, ценность и выгода
Анализ рынка

Данные бренд-кода используются для создания экономики проекта,
маркетинговых планов, стратегий позиционирования и разработки
продукта.

Кроме того, инструмент дает представление о таких аспектах, как:

Ключевые партнеры
Способы взаимодействия с клиентами
Ключевые инструменты привлечения аудитории
Пути развития проекта

Процесс создания занимает от 1 до 2 недель.

○ Tokenomics
Цена 3000$
Кнопка Explore



Кнопка Contact us

Tokenomics is the basic component for the further payback of the project.
An adequately built economy helps carry out a successful placement and gives an idea of
how to monetize and distribute financial flows.

Tokenomics is also the basis for the successful launch of the token and the growth of its
capitalization. Competent entry into the market allows the company to reduce costs and
prevent capital loss through competent pricing and price control tools.

The token economy includes data on:

1. Purpose of the token;
2. Functions (activities that use the token);
3. Scalability;
4. Cost;
5. Stability;
6. Distribution;
7. Emissions of tokens.

The document will also serve as the basis for a go-to-market and market-making strategy,
which is necessary for accumulating capital within the project.

The development of Tokenomics takes one to two weeks.

Токеноміка

Ціна 3000$
Кнопка Explore
Кнопка Зв'язатися з нами

Токеноміка є базовою складовою для подальшої рентабельності проекту.
Адекватно побудована економіка допомагає провести успішне розміщення і дає
уявлення про те, як монетизувати і розподіляти фінансові потоки.

Токеноміка також є основою для успішного запуску токена і зростання його
капіталізації. Грамотний вихід на ринок дозволяє компанії знизити витрати і запобігти
втраті капіталу за рахунок грамотного ціноутворення і інструментів контролю цін.

Економіка токена включає в себе дані про:

Призначення токена;
Функції (види діяльності, в яких використовується токен);
Масштабованість;
Вартість;
Стабільність;
Розповсюдження;
Емісія токенів.



Документ також послужить основою для стратегії виведення на ринок і маркет-мейкінгу,
яка необхідна для накопичення капіталу в рамках проекту.

Розробка Токеноміки займає один-два тижні.

Токеномика

Цена 3000$
Кнопка Explore
Кнопка Связаться с нами

Токеномика - это базовая составляющая для дальнейшей окупаемости проекта.
Правильно построенная экономика помогает провести успешное размещение и дает
представление о том, как монетизировать и распределять финансовые потоки.

Токеномика также является основой для успешного запуска токена и роста его
капитализации. Грамотный выход на рынок позволяет компании снизить издержки и
предотвратить потерю капитала за счет грамотного ценообразования и инструментов
контроля цен.

Экономика токена включает в себя данные о:

Назначении токена;
Функции (виды деятельности, в которых используется токен);
Масштабируемость;
Стоимость;
Стабильность;
Распределение;
Эмиссия токенов.

Документ также послужит основой для стратегии выхода на рынок и маркет мейкинга,
что необходимо для накопления капитала в рамках проекта.

Разработка Токеномики занимает от одной до двух недель.

○ White Paper
Price 9000$
Button Explore
Button Contact us

WP helps to build trust with the target audience—to demonstrate the company's reliability,
experience, and professionalism, and positioning as an authoritative source of information
works great for increasing sales.



White Paper is necessary for any serious blockchain project to demonstrate reliability,
expertise, and market knowledge. The white paper is the most important source of
information about the project. It is needed to quickly present your project on the market and
answer all users' questions. As well as a detailed description of all the specifics of the
project, with the results of their research or statistics collected from reliable sources.

A marketing document of a non-advertising nature that details the product's benefits by
focusing the audience's attention on a pressing problem, offering the solution, and providing
generalized statistics about the state of affairs in the industry or its separate segment.

More than 50% of those surveyed in the Eccolo Media B2B Technology Content Survey
admitted that they read WP before making a purchase decision. In other words, they buy
from those they trust.

The white paper will be performed in English. The volume of the document will be about 50
pages, including the legal part, which your lawyers will provide.

Content:
● The essence of the project;
● Description of the market;
● Approach to problem-solving;
● Marketing analysis;
● Technical description of the project;
● financial model;
● economics of tokens;
● Road map;
● Project group;
● Summary.

1. Essence of the project
In this chapter, we will briefly describe the cryptocurrency and the project itself.

2. Description of the market

We detail your niche's state of affairs and consider the recent changes. It shows the
backstory and global and local trends of product creation. Identifying the market's needs
gives us the ability to predict the future development of this market. In other words, factors
that will influence the industry will be considered.

3. Approach to problem-solving

The analysis includes a review of existing solutions, indicating their advantages and
disadvantages. This allows you to logically draw a conclusion about the appropriateness of
the chosen method of tokenization.



4. Marketing analysis

We will evaluate the volume, structure, and trends of the market your project is covering. We
will describe the strengths and weaknesses of the company (in comparison with other
players). We conduct market research and make assumptions about the future share of your
company in a niche. This market analysis saves you time and money on the next steps in
your company's development.

5. Technical description of the project

We describe the implementation of blockchain and tokenization technologies, as well as the
details of issuing security tokens or utility tokens for the entire business.
This solution will be presented as a business process model with a logical explanation.

6. Financial model
Overview of the platform monetization process

7. Economics of tokens
The purpose of the token, its function, scalability, cost, and stability, as well as its distribution
and issuance, will be described.

8. Roadmap
● programming development;
● fundraising;
● platform development;
● market entry plan.

9. Project team
This chapter introduces the specialists who will be involved in the project. Work and
campaigns previously completed by team members are viewed.

10. Summary

In this part of the document, we summarize information about the project, its strengths,
development, and financial prospects. Additionally, in this part, we give a link to the pre-ICO
or ICO.

Creating a white paper takes up to a month and involves the following:

● collection of information about the project
● market analysis and research
● building a strategy
● Product Description
● final statement
● project delivery



Вайт пейпер

Вайт пейпер допомагає побудувати довіру з цільовою аудиторією - продемонструвати
надійність, досвід і професіоналізм компанії, а позиціонування як авторитетного
джерела інформації відмінно працює на збільшення продажів.

White Paper необхідна будь-якому серйозному блокчейн-проекту для демонстрації
надійності, експертизи та знання ринку. White Paper є найважливішим джерелом
інформації про проект. Вона потрібна для того, щоб швидко представити свій проект на
ринку і відповісти на всі питання користувачів. А також включає в себе детальний опис
всієї специфіки проекту, з результатами своїх досліджень або статистичними даними,
зібраними з достовірних джерел.

Це маркетинговий документ нерекламного характеру, який детально розкриває
переваги продукту, акцентуючи увагу аудиторії на актуальній проблемі, пропонуючи її
вирішення, а також надаючи узагальнену статистику про стан справ у галузі або її
окремому сегменті.

Понад 50% опитаних в рамках дослідження Eccolo Media B2B Technology Content
Survey зізналися, що читають WP перед тим, як прийняти рішення про покупку. Іншими
словами, вони купують у тих, кому довіряють.

Вайт пейпер буде виконаний англійською мовою. Обсяг документа складе близько 50
сторінок, включаючи юридичну частину, яку нададуть Ваші юристи.

Зміст:

● Суть проекту;
● Опис ринку;
● Підхід до вирішення проблеми;
● Маркетинговий аналіз;
● Технічний опис проекту;
● фінансова модель;
● економіка токенів;
● Дорожня карта;
● Проектна група;
● Резюме.

1. Суть проекту
У цьому розділі ми коротко опишемо криптовалюту і сам проект.

2. Опис ринку

Ми детально описуємо стан справ у вашій ніші та розглядаємо останні зміни.
Показуємо передісторію, глобальні та локальні тенденції створення продукту.



Визначення потреб ринку дає нам можливість спрогнозувати майбутній розвиток цього
ринку. Іншими словами, будуть розглянуті фактори, які будуть впливати на галузь.

3. Підхід до вирішення проблеми

Аналіз включає в себе огляд існуючих рішень із зазначенням їх переваг та недоліків. Це
дозволяє логічно зробити висновок про доцільність обраного способу токенізації.

4. Маркетинговий аналіз

Ми оцінимо обсяг, структуру і тенденції ринку, який охоплює ваш проект. Опишемо
сильні і слабкі сторони компанії (в порівнянні з іншими гравцями). Проведемо
дослідження ринку і зробимо припущення щодо майбутньої частки вашої компанії в
ніші. Такий аналіз ринку економить Ваш час і гроші на наступні кроки в розвитку Вашої
компанії.

5. Технічний опис проекту

Ми описуємо реалізацію технологій блокчейн і токенізації, а також деталі випуску
токенів безпеки або утилітарних токенів для всього бізнесу.
Дане рішення буде представлено у вигляді моделі бізнес-процесу з логічним
поясненням.

6. Фінансова модель
Огляд процесу монетизації платформи

7. Економіка токенів
Буде описано призначення токена, його функції, масштабованість, вартість і
стабільність, а також його розподіл і випуск.

8. Дорожня карта
розробка програми;
збір коштів;
розробка платформи;
план виходу на ринок.

9. Команда проекту
Цей розділ знайомить зі спеціалістами, які будуть задіяні в проекті. Переглядаються
роботи та кампанії, раніше виконані членами команди.

10. Резюме

У цій частині документа ми узагальнюємо інформацію про проект, його сильні сторони,
розвиток та фінансові перспективи. Додатково в цій частині ми даємо посилання на
pre-ICO або ICO.



Створення документу займає до місяця і включає в себе наступне:

● збір інформації про проект
● аналіз і дослідження ринку
● побудова стратегії
● опис продукту
● фінальна версія
● реалізація проекту

Вайт пейпер
Цена 9000$
Кнопка Исследовать
Кнопка Связаться с нами

Вайт пейпер помогает построить доверие с целевой аудиторией, продемонстрировать
надежность, опыт и профессионализм компании, а позиционирование в качестве
авторитетного источника информации отлично работает на увеличение продаж.

Вайт пейпер необходима для любого серьезного блокчейн-проекта, чтобы
продемонстрировать надежность, опыт и знание рынка. Белая книга - это самый
важный источник информации о проекте. Она необходима для того, чтобы быстро
представить свой проект на рынке и ответить на все вопросы пользователей. А также
подробное описание всех особенностей проекта, с результатами своих исследований
или статистическими данными, собранными из надежных источников.

Это маркетинговый документ нерекламного характера, который подробно описывает
преимущества продукта, акцентируя внимание аудитории на актуальной проблеме,
предлагая ее решение и приводя обобщенные статистические данные о состоянии дел
в отрасли или ее отдельном сегменте.

Более 50% опрошенных в ходе исследования Eccolo Media B2B Technology Content
Survey признались, что читают Вайт пейпер перед принятием решения о покупке.
Другими словами, они покупают у тех, кому доверяют.

Белая книга будет выполнена на английском языке. Объем документа составит около
50 страниц, включая юридическую часть, которую предоставят ваши юристы.

Содержание:

● Суть проекта;
● Описание рынка;
● Подход к решению проблемы;
● Маркетинговый анализ;
● Техническое описание проекта;
● финансовая модель;



● экономика токенов;
● Дорожная карта;
● Проектная группа;
● Резюме.

1. Суть проекта
В этой главе мы кратко опишем криптовалюту и сам проект.

2. Описание рынка

Мы подробно описываем состояние дел в вашей нише и рассматриваем последние
изменения. Здесь показана предыстория и глобальные и локальные тенденции
создания продукта. Выявление потребностей рынка дает нам возможность
прогнозировать его развитие в будущем. Другими словами, будут рассмотрены
факторы, которые окажут влияние на отрасль.

3. Подход к решению проблемы

Анализ включает в себя обзор существующих решений с указанием их преимуществ и
недостатков. Это позволяет логически сделать вывод о целесообразности выбранного
метода токенизации.

4. Маркетинговый анализ

Мы оценим объем, структуру и тенденции рынка, на который распространяется ваш
проект. Мы опишем сильные и слабые стороны компании (в сравнении с другими
игроками). Мы проводим исследование рынка и делаем предположения о будущей
доле вашей компании в той или иной нише. Такой анализ рынка сэкономит вам время
и деньги на следующие шаги в развитии вашей компании.

5. Техническое описание проекта

Мы описываем внедрение технологий блокчейн и токенизации, а также детали выпуска
защитных токенов или токенов полезности для всего бизнеса.
Это решение будет представлено в виде модели бизнес-процесса с логическим
объяснением.

6. Финансовая модель
Обзор процесса монетизации платформы

7. Экономика токенов
Будет описано назначение токена, его функции, масштабируемость, стоимость и
стабильность, а также его распространение и эмиссия.

8. Дорожная карта



разработка программы;
привлечение средств;
разработка платформы;
план выхода на рынок.

9. Команда проекта
В этой главе представлены специалисты, которые будут участвовать в проекте.
Рассматриваются работы и кампании, ранее выполненные членами команды.

10. Резюме

В этой части документа мы обобщаем информацию о проекте, его сильных сторонах,
развитии и финансовых перспективах. Кроме того, в этой части мы даем ссылку на
предварительное ICO или ICO.

Создание документа занимает до месяца и включает в себя следующее:

● сбор информации о проекте
● анализ и исследование рынка
● построение стратегии
● описание продукта
● окончательное утверждение
● реализация проекта

○ Business Plan (Token Growth Calculation)
Price 6000$
Button Explore
Button Contact us

The business plan allows you to consider the market potential and the possibility of
the company's development in a given niche. Determines the main ways to monetize the
project based on its goals and the product provided. Describes in detail the token, its
capabilities, cost, and scalability. It also considers the necessary costs for successful
implementation and calculates the amount of investment needed and its distribution.

The document will consist of about 20 pages. The business plan will form the basis
of the figures in the official document.

The business plan includes the following:

Market description

We detail the state of affairs in your particular niche, looking at the major recent
developments. This shows the background and global/local trends in product creation.
Identifying market needs allows us to forecast the market's future growth. In other words, the



factors that will affect the industry will be considered. Financial Model an overview of the
platform's monetization process.

A 3-year financial plan will include a calculation of:

● Token Economics
● Cost of user acquisition
● LTV
● Required marketing budget
● Projected revenue

Бізнес-план (розрахунок зростання токенів)
Ціна 6000$
Кнопка Explore
Кнопка Зв'язатися з нами

Бізнес-план дозволяє розглянути потенціал ринку і можливість розвитку компанії в
заданій ніші. Визначає основні способи монетизації проекту виходячи з його цілей і
продукту, що надається. Детально описується токен, його можливості, вартість і
масштабованість. Також розглядає необхідні витрати для успішної реалізації і
розраховує обсяг необхідних інвестицій та їх розподіл.

Документ складатиметься приблизно з 20 сторінок. Бізнес-план ляже в основу цифр в
офіційному документі.

Бізнес-план включає в себе наступне:
Опис ринку

Ми детально описуємо стан справ у вашій конкретній ніші, розглядаючи основні останні
події. Це показує передісторію та глобальні/місцеві тенденції у створенні продукту.
Визначення потреб ринку дозволяє спрогнозувати майбутнє зростання ринку. Іншими
словами, будуть розглянуті фактори, які впливатимуть на галузь. Фінансова модель -
огляд процесу монетизації платформи.

Фінансовий план на 3 роки буде включати в себе розрахунок:

● Економіки токенів
● Вартість залучення користувачів
● LTV
● Необхідний маркетинговий бюджет
● Прогнозований дохід

Бизнес-план (расчет роста стоимости токенов)
Цена 6000$
Кнопка Explore
Кнопка Связаться с нами

Бизнес-план позволяет рассмотреть потенциал рынка и возможность развития
компании в данной нише. Определяет основные способы монетизации проекта, исходя
из его целей и предоставляемого продукта. Подробно описывает токен, его



возможности, стоимость и масштабируемость. Также рассматриваются необходимые
затраты для успешной реализации проекта, рассчитывается необходимый объем
инвестиций и их распределение.

Документ будет состоять примерно из 20 страниц. Бизнес-план станет основой для
цифр в официальном документе.

Бизнес-план включает в себя следующее:

Описание рынка

Мы подробно описываем состояние дел в вашей конкретной нише, изучая основные
недавние события. Это помогает определить предпосылки и глобальные/местные
тенденции в создании продукта. Выявление потребностей рынка позволяет нам
прогнозировать его будущий рост. Другими словами, рассматриваются факторы,
которые будут влиять на отрасль. Финансовая модель обзор процесса монетизации
платформы.

Финансовый план на 3 года будет включать расчеты:

● Экономика токенов
● Стоимость привлечения пользователей
● LTV
● Необходимый маркетинговый бюджет
● Прогнозируемый доход

○ Marketing Plan
Price 3000$
Button Explore
Button Contact us

Marketing strategy includes a comprehensive analysis of the project and the external
conditions in which it is planned to be implemented: competitor companies, the economic
situation, and possible unfavorable factors. The key is to create a long-term plan with
realistic goals, prices, and risks.

The document covers key issues such as:

● Time-limited target
● Target audience and its segmentation
● Unique selling proposition
● Competitors
● Go To Market Strategy
● Sales channels
● Geographical market analysis



● Other ways to assess the current state of the market and the project, its
prospects, and weaknesses

In addition, the marketing strategy provides insight into aspects such as:

● Key partners.
● Ways to interact with customers
● Key tools for audience engagement
● Ways to develop the project

The creation process takes 1 to 2 x weeks, depending on the project size.

Process includes:

● 2-3 briefing sessions
● Analysis of internal and external factors that can influence the development of your

project
● Price Analysis
● Competitor Analysis

Маркетинговий план

Ціна 3000$
Кнопка Дослідити
Кнопка Зв'язатися з нами

Маркетингова стратегія включає в себе комплексний аналіз проекту і зовнішніх умов, в
яких планується його реалізація: компанії-конкуренти, економічна ситуація, можливі
несприятливі фактори. Ключовим моментом є створення довгострокового плану з
реалістичними цілями, цінами та ризиками.

Документ охоплює такі ключові питання, як

● Мета, обмежена в часі
● Цільова аудиторія та її сегментація
● Унікальна торгова пропозиція
● Конкуренти
● Стратегія виходу на ринок
● Канали збуту
● Географічний аналіз ринку
● Інші способи оцінки поточного стану ринку і проекту, його перспектив і слабких

сторін

Крім того, маркетингова стратегія дає уявлення про такі аспекти, як

● Ключові партнери.
● Способи взаємодії з клієнтами
● Ключові інструменти залучення аудиторії



● Шляхи розвитку проекту

Процес розробки займає від 1 до 2 тижнів, залежно від розміру проекту.

Процес включає в себе

● 2-3 брифінг-сесії
● Аналіз внутрішніх і зовнішніх факторів, які можуть вплинути на розвиток вашого

проекту
● Аналіз цін
● Аналіз конкурентів

Маркетинговый план

Цена 3000$
Кнопка Изучить
Кнопка Связаться с нами

Маркетинговая стратегия включает в себя всесторонний анализ проекта и внешних
условий, в которых его планируется реализовать: компании-конкуренты,
экономическая ситуация, возможные неблагоприятные факторы. Ключевым моментом
является создание долгосрочного плана с реалистичными целями, ценами и рисками.

В документе рассматриваются такие ключевые вопросы, как:

● Ограниченная во времени цель
● Целевая аудитория и ее сегментация
● Уникальное торговое предложение
● Конкуренты
● Стратегия выхода на рынок
● Каналы сбыта
● Географический анализ рынка
● Другие способы оценки текущего состояния рынка и проекта, его перспектив и

слабых сторон.

Кроме того, маркетинговая стратегия дает представление о таких аспектах, как:

● Ключевые партнеры
● Способы взаимодействия с клиентами
● Ключевые инструменты для привлечения аудитории
● Способы развития проекта

Процесс создания занимает от 1 до 2 х недель, в зависимости от размера проекта.

Процесс включает в себя:

● 2-3 брифинга



● Анализ внутренних и внешних факторов, которые могут повлиять на развитие
вашего проекта

● Анализ цен
● Анализ конкурентов

○ PR plan
Price from 10 000$
Button Explore
Button Contact us

The ultimate goal of your PR efforts should be to improve your brand's image or
recover from a disaster, but if you can accomplish these things while increasing sales,
you’ve hit the sweet spot!

Competently structured public relations for businesses will help them advance in the
competition. It helps to find out what the consumer needs and build a trusting relationship
with them, which is optimal for increasing sales, business development, and recognition.

A competent PR will help to solve these issues:

- Increase of capitalization of the project
- Increase of brand and community awareness
growth
- Attracting the attention of investors and users
- Counter information attacks

PR–план

Ціна від 10 000$
Кнопка Дослідити
Кнопка Зв'язатися з нами

Кінцевою метою ваших PR-зусиль повинно бути поліпшення іміджу бренду або
відновлення після катастрофи, але якщо ви можете досягти цих речей, одночасно
збільшуючи продажі, ви потрапили в золоту середину!

Компетентно побудовані зв'язки з громадськістю для бізнесу допоможуть йому
просунутися в конкурентній боротьбі. Він допомагає з'ясувати, що потрібно споживачеві
і побудувати з ним довірчі відносини, які є оптимальними для збільшення продажів,
розвитку бізнесу і впізнаваності.

Вирішити ці питання допоможе грамотний PR:

- Збільшення капіталізації проекту
- підвищення впізнаваності бренду і спільноти
зростання



- Привернення уваги інвесторів і користувачів
- Протидія інформаційним атаками

PR-план
Цена от 10 000$
Кнопка Изучить
Кнопка Связаться с нами

Конечной целью ваших PR-усилий должно быть улучшение имиджа вашего
бренда или восстановление после катастрофы, но если вы можете достичь этих целей,
одновременно увеличивая продажи, вы попали в точку!

Компетентно выстроенные связи с общественностью для бизнеса помогут ему
продвинуться в конкурентной борьбе. Это поможет выяснить, что нужно потребителю,
и построить с ним доверительные отношения, что оптимально для увеличения продаж,
развития бизнеса и признания.

Грамотный PR поможет решить эти вопросы:

- Повышение капитализации проекта
- повышение узнаваемости бренда и сообщества
рост
- Привлечение внимания инвесторов и пользователей
- Противодействие информационным атакам

○ Pitch Deck
Price from 2000$
Button Explore
Button Contact us

For entrepreneurs seeking investor funding, developing a solid pitch deck is crucial.
A strong presentation can persuade potential investors of your company's prospects and
establish the worth of your business.

Investors have only a short window of time. They must quickly estimate your
business. Therefore, the first and most crucial step is to ensure that your tale is exact,
understandable, and clear.

A representative document that allows you to raise funds for the project.

The document discloses questions such as:

● What does your business do?
● Who are your customers?



● How do you make money?
● What is your business model?
● What are your competitive advantages?
● What is your growth strategy?
● How much money do you need and why?

Document structure:

1. Company name, slogan
2. What problems do we want to solve
3. The solution to the problem we are proposing
4. Market analysis
5. Business model (how to make money)
6. The patented technology or unique experience
7. Competitors
8. Why our company is better
9. Plan to enter the market
10. Team
11. How much money do we want to raise for the project

The standard structure may be corrected depending on the project's specifics and the
client's preferences.

As a final result, we provide documents in presentation format.

Pitch deck takes up to 2 weeks and require two audit and one final session

Пітч-дек
Ціна від 2000$
Кнопка Дослідити
Кнопка Зв'язатися з нами

Для підприємців, які шукають фінансування від інвесторів, розробка надійного
пітч-деку має вирішальне значення. Сильна презентація може переконати потенційних
інвесторів у перспективах вашої компанії та встановити цінність вашого бізнесу.

Інвестори мають не так багато часу. Вони повинні швидко оцінити ваш бізнес.
Тому першим і найважливішим кроком є забезпечення того, щоб ваша розповідь була
точною, зрозумілою і чіткою.

Представницький документ дозволяє залучити кошти на проект.

Документ розкриває такі питання як:

● Чим займається ваш бізнес?
● Хто ваші клієнти?



● Як ви заробляєте гроші?
● Яка ваша бізнес-модель?
● Які ваші конкурентні переваги?
● Яка ваша стратегія зростання?
● Скільки грошей вам потрібно і чому?

Структура документу:

● Назва компанії, слоган
● Які проблеми ми хочемо вирішити
● Рішення проблеми, яке ми пропонуємо
● Аналіз ринку
● Бізнес-модель (як заробляти гроші)
● Запатентована технологія або унікальний досвід
● Конкуренти
● Чому наша компанія краще
● План виходу на ринок
● Команда
● Скільки грошей ми хочемо залучити на проект

Стандартна структура може бути скоригована в залежності від специфіки
проекту та побажань клієнта.

В кінцевому результаті ми надаємо документи у форматі презентації.

Підготовка пітч-деку займає до 2 тижнів і вимагає проведення двох аудиторських
та однієї фінальної сесії

Питч-дек
Цена от 2000$
Кнопка Изучить
Кнопка Связаться с нами

Для предпринимателей, стремящихся получить финансирование от
инвесторов, разработка надежного питч-дека имеет решающее значение. Сильная
презентация может убедить потенциальных инвесторов в перспективности вашей
компании и утвердить ценность вашего бизнеса.

Инвесторы располагают малым количеством времени. Они должны быстро
оценить ваш бизнес. Поэтому первый и самый важный шаг - убедиться, что ваша
презентация точна, понятна и ясна.

Представительный документ, позволяющий привлечь средства на проект.

В документе раскрываются такие вопросы, как:

● Чем занимается ваш бизнес?



● Кто ваши клиенты?
● Как вы зарабатываете деньги?
● Какова ваша бизнес-модель?
● Каковы ваши конкурентные преимущества?
● Какова ваша стратегия роста?
● Сколько денег вам нужно и почему?

Структура документа:

● Название компании, слоган
● Какие проблемы мы хотим решить
● Решение проблемы, которое мы предлагаем
● Анализ рынка
● Бизнес-модель (как заработать деньги)
● Запатентованная технология или уникальный опыт
● Конкуренты
● Почему наша компания лучше
● План выхода на рынок
● Команда
● Сколько денег мы хотим привлечь на проект

Стандартная структура может быть скорректирована в зависимости от
специфики проекта и предпочтений клиента.

В итоге мы предоставляем документы в формате презентации.

Подготовка питч-дека занимает до 2 недель и требует двух аудиторских и одной
финальной сессии.

● Product Docs

○ Listing plan for CEX

Centralized exchanges (for example - Binance) are the most popular among cryptocurrency
holders. But not all exchanges have real liquidity and actively participating traders.

There are several levels, divided into 3 categories:
Exchanges Stage1

● Binance
● Okex
● Bybit

Exchanges Stage2
● Huobi
● Kucoin



● Gate
Exchanges Stage3

● Exmo
● HitBTC
● Bittrex

There are more exchanges in each category; there are examples of the composition of the
groups.

As a rule, without a listing on the first level, it is very difficult to get an exchange
approved by Stage 3.

If possible, it is necessary to choose 2 exchanges from Stage 1. Then the best option
would be to choose 1 exchange from Stage 2 and start the development of the coin there.

As a rule, there is not enough liquidity on exchanges of Stage 1. The only exception is
HitBTC, where it is possible to attract at least some volumes. Therefore, the ratio of spent
efforts and attracted liquidity is much higher on the exchanges of the second level.

Order of going public

To apply for listings on Stage 3 exchanges, it is required to:
● Registered Company
● White paper
● Tokenomics
● Project Community
● Website, presentation media materials

After the Stage 3 listings are completed, the company will be able to register with
Coinmarketcap, CoinGecko, and other cryptocurrency trackers. These procedures are needed
to apply for Stage 2 exchanges. It will also be necessary to show satisfaction for the next
level of exchange technical data of the instrument, such as spread, liquidity, trading volumes,
the number of traders, and the size of the community of 50,000 people.

План лістингу для CEX

Централізовані біржі (наприклад - Binance) є найбільш популярними серед
власників криптовалют. Але не всі біржі мають реальну ліквідність та активних
трейдерів, що беруть участь у торгівлі.

Існує кілька рівнів, які поділяються на 3 категорії:

Біржі 1-го рівня
Binance
Okex
Bybit

Біржі 2 рівня
Huobi
Kucoin



Gate

Біржі 3-го рівня
Exmo
HitBTC
Bittrex

У кожній категорії більше бірж, є приклади з описом груп, до яких вони входять.
Як правило, без лістингу на першому рівні дуже складно отримати схвалення

біржі на третьому рівні.
Якщо є можливість, необхідно вибрати 2 біржі з 1-го рівня. Потім найкращим

варіантом буде вибрати 1 біржу зі 2-го рівня і почати розвиток монети там.
Як правило, на біржах 1 рівня недостатньо ліквідності. Виняток становить хіба

що HitBTC, де можна залучити хоч якісь обсяги. Тому співвідношення витрачених
зусиль і залученої ліквідності набагато вище на біржах другого рівня.

Порядок виходу на біржу

Для того, щоб подати заявку на лістинг на біржі 3-го рівня, необхідно:

● Мати зареєстровану компанію
● Вайт пейпер
● Токеноміка
● Спільнота проекту
● Веб-сайт, презентаційні медіа-матеріали

Після проходження 3-го етапу лістингу компанія зможе зареєструватися на
Coinmarketcap, CoinGecko та інших криптовалютних трекерах. Ці процедури необхідні
для подачі заявки на біржі 2-го етапу. Також необхідно буде показати відповідність
наступному рівню біржі технічних даних інструменту, таких як спред, ліквідність, обсяги
торгів, кількість трейдерів, а також розмір спільноти в 50 000 чоловік.

План листинга для CEX

Централизованные биржи (например, Binance) являются наиболее
популярными среди держателей криптовалют. Но не все биржи имеют реальную
ликвидность и активно участвующих трейдеров.

Существует несколько уровней, которые делятся на 3 категории:

Биржи первого уровня
Binance
Okex
Bybit

Биржи второго уровня
Huobi
Kucoin



Gate

Биржи третьего уровня
Exmo
HitBTC
Bittrex
В каждой категории больше бирж; есть и примеры композиции групп бирж.
Как правило, не пройдя листинг на первого уровня, очень сложно получить

одобрение биржи на третьем уровне.
Если есть возможность, необходимо выбрать 2 биржи из 1-го уровня. Затем

лучшим вариантом будет выбрать 1 биржу из 2-го уровня и начать разработку монеты
там.

Как правило, на биржах 1-го уровня нет достаточной ликвидности.
Единственное исключение - HitBTC, где можно привлечь хоть какие-то объемы.
Поэтому соотношение затраченных усилий и привлеченной ликвидности гораздо выше
на биржах второго уровня.

Порядок выхода на биржу

Чтобы подать заявку на листинг на биржах третьего уровня, необходимо:
● Иметь зарегистрированную компанию
● Вайт пейпер
● Токеномика
● Сообщество проекта
● Веб-сайт, презентационные медиаматериалы

После завершения листинга на бирже 3-го уровня компания сможет
зарегистрироваться на Coinmarketcap, CoinGecko и других криптовалютных трекерах.
Эти процедуры необходимы для подачи заявки на участие в биржах 2-го уровня. Также
необходимо будет показать удовлетворительные для следующего уровня биржи
технические данные инструмента, такие как спред, ликвидность, объемы торгов,
количество трейдеров и размер сообщества в 50 000 человек.

○ Listing plan for DEX

DEX is a decentralized exchange. Recently, such sites have become popular. Users do
not deposit money into the exchange accounts but connect their own wallets to the system.

The process of market-making on decentralized exchanges is complicated and not
always possible for inexperienced specialists. At the same time, the high costs of the
operations discourage many users.

Despite the ample opportunities to use DEXs, they are often used to improve the
quantitative indicators of the project. For example, Coinmarketcap requires the presence of
the project on three exchanges. If this condition is met, full information about the project is
displayed.



Listing on such exchanges is usually free. At the same time, it is necessary to deposit
collateral for trading in the form of coins and an asset in a pair.

Order of going public

To apply for listings on Stage 3 exchanges, it is required to:
● Registered Company
● White paper
● Tokenomics
● Project Community
● Website, presentation media materials

План лістингу для DEX

DEX - це децентралізована біржа. Останнім часом такі майданчики стали
популярними. Користувачі не вносять гроші на рахунки біржі, а підключають до системи
власні гаманці.

Процес маркет-мейкінгу на децентралізованих біржах складний і не завжди
можливий для недосвідчених фахівців. У той же час, висока вартість операцій відлякує
багатьох користувачів.

Незважаючи на широкі можливості використання DEX, вони часто
використовуються для поліпшення кількісних показників проекту. Наприклад,
Coinmarketcap вимагає присутності проекту на трьох біржах. При виконанні цієї умови
відображається повна інформація про проект.

Лістинг на таких біржах зазвичай безкоштовний. При цьому необхідно
внести заставу для торгів у вигляді монет і активу в парі.

Порядок виходу на біржу

Щоб подати заявку на лістинг на біржах Stage 3, необхідно:
● Мати зареєстровану компанію
● Вайт пейпер
● Токеноміка
● Спільнота проекту
● Веб-сайт, презентаційні медіа-матеріали

План листинга для DEX

DEX - это децентрализованная биржа. В последнее время такие площадки
стали популярны. Пользователи не вносят деньги на счета биржи, а подключают к
системе собственные кошельки.

Процесс маркетмейкинга на децентрализованных биржах сложен и не всегда
под силу неопытным специалистам. В то же время высокая стоимость операций
отпугивает многих пользователей.



Несмотря на широкие возможности использования DEX, их часто применяют
для улучшения количественных показателей проекта. Например, Coinmarketcap
требует присутствия проекта на трех биржах. Если это условие выполняется, то
отображается полная информация о проекте.

Листинг на таких биржах обычно бесплатный. При этом необходимо
внести залог для торговли в виде монет и актива в паре.

Порядок выхода на биржу

Для подачи заявки на листинг на биржах третьего этапа необходимо:
● Иметь зарегистрированную компанию
● Вайт пейпер
● Токеномику
● Сообщество проекта
● Веб-сайт, презентационные медиаматериалы

○ Listing pool plan token sale IEO IDO
Our company is engaged in supporting the sale of tokens.

Depending on who exactly, for what purposes, and what types of tokens are being
sold, tokensales are divided into several categories.

The most famous are:
● ICO (Initial Coin Offering), STO (Security Token Offering)
● IEO (Initial Exchange Offering)
● IDO (Initial DAO Offering).
● Selling NFTs through various platforms.

Features of the Token Sale.
It should be remembered that this method of attracting investments or selling tokens

is only allowed in some jurisdictions. It is necessary not only to choose the “right” jurisdiction
that will allow raising funds using a token sale but also to prepare a detailed package of
documents regulating the token sale process and, if necessary, interact with the local
regulator.

Listing plan pool sale.
After choosing a jurisdiction, we accompany you in the listing process on a specialized site
for the primary sale of tokens. Here it is crucial to conclude the correct agreements, choose
the platforms where you will get results, and organize a token sale, in which our team has
extensive experience and will guide your project most profitably and efficiently.

Listing plan for DEX,CEX
We offer support services for your project on the trading floors of the crypto market.

For your token to be listed on the most popular cryptocurrency exchanges, you must use a
listing service like ours. With our qualified staff and extensive experience in implementing



successful projects quickly, we are one of the leading agencies. Having direct connections
with exchanges, we receive the best listing offers and know everything necessary to
organize the processes.

The Listing Plan for DEX, CEX is a complete, step-by-step guide to launching a token into
open market trading.
It includes guides and support:

● Selection of the exchanges most suitable for your jurisdiction
● Listing on the first Tier 3 exchanges
● Listing on CMC and other trackers
● Listing on the first Tier 2 exchanges
● Preparation for listing on Tier 1 exchanges
● Organization and listing on Tier 1 - Binance, Coinbase, Kraken.

Лістинг план по продажу пулу токенів IEO IDO
Наша компанія займається супроводом продажу токенів.

Залежно від того, кому саме, для яких цілей і які види токенів продаються,
токенсейли діляться на кілька категорій.

Найбільш відомими є:
ICO (Initial Coin Offering), STO (Security Token Offering)
IEO (Initial Exchange Offering)
IDO (Initial DAO Offering).
Продаж NFT через різні платформи.

Особливості продажу токенів.
Слід пам'ятати, що такий спосіб залучення інвестицій або продажу токенів

дозволений тільки в деяких юрисдикціях. Необхідно не тільки вибрати "правильну"
юрисдикцію, яка дозволить залучити кошти за допомогою продажу токенів, а й
підготувати детальний пакет документів, що регламентують процес продажу токенів і,
при необхідності, взаємодіяти з місцевим регулятором.

Планування пул-продажу токенів.
Після вибору юрисдикції ми супроводжуємо Вас в процесі лістингу на

спеціалізованому майданчику для первинного продажу токенів. Тут вкрай важливо
укласти правильні договори, вибрати майданчики, на яких ви отримаєте результат, і
організувати продаж токенів, в чому наша команда має великий досвід і проведе ваш
проект найбільш вигідно і ефективно.

План лістингу на DEX, CEX
Ми пропонуємо послуги з підтримки вашого проекту на торгових майданчиках

крипторинку. Для того, щоб ваш токен котирувався на найпопулярніших
криптовалютних біржах, ви повинні скористатися послугами лістингу, подібними до
наших. Завдяки кваліфікованому персоналу та великому досвіду швидкої реалізації
успішних проектів, ми є одним з провідних агентств. Маючи прямі зв'язки з біржами, ми



отримуємо найкращі пропозиції щодо лістингу та знаємо все необхідне для організації
процесів.

План лістингу для DEX, CEX - це повне, покрокове керівництво по запуску
токена в торгівлю на відкритому ринку.

Він включає в себе гайди і підтримку:

● Вибір бірж, найбільш підходящих для вашої юрисдикції
● Лістинг на перших біржах Tier 3
● Лістинг на CMC та інших трекерах
● Лістинг на перших біржах Tier 2
● Підготовка до лістингу на біржах першого рівня
● Організація та лістинг на Tier 1 - Binance, Coinbase, Kraken.

План листинга пула токенов IEO IDO
Наша компания занимается поддержкой продажи токенов.

В зависимости от того, кто именно, для каких целей и какие типы токенов
продаются, продажа токенов делится на несколько категорий.

Наиболее известными являются:
ICO (Initial Coin Offering), STO (Security Token Offering).
IEO (Initial Exchange Offering)
IDO (Initial DAO Offering).
Продажа НФТ через различные платформы.

Особенности продажи токенов.
Следует помнить, что данный способ привлечения инвестиций или продажи

токенов разрешен только в некоторых юрисдикциях. Необходимо не только выбрать
"правильную" юрисдикцию, которая позволит привлекать средства с помощью продажи
токенов, но и подготовить подробный пакет документов, регламентирующих процесс
продажи токенов, а также, при необходимости, взаимодействовать с местным
регулятором.

План листинга пулом.
После выбора юрисдикции мы сопровождаем вас в процессе листинга на

специализированной площадке для первичной продажи токенов. Здесь крайне важно
заключить правильные соглашения, выбрать площадки, на которых вы получите
результат, и организовать продажу токенов, в чем наша команда имеет большой опыт и
проведет ваш проект наиболее выгодно и эффективно.

План листинга на DEX, CEX
Мы предлагаем услуги по поддержке вашего проекта на торговых площадках

криптовалютного рынка. Чтобы ваш токен попал в листинг на самых популярных
криптовалютных биржах, необходимо воспользоваться услугами листинга, подобными



нашим. Благодаря квалифицированному персоналу и большому опыту быстрой
реализации успешных проектов, мы являемся одним из ведущих агентств. Имея
прямые связи с биржами, мы получаем лучшие предложения по листингу и знаем все
необходимое для организации процессов.

План листинга для DEX, CEX - это полное, пошаговое руководство по запуску
токена в торговлю на открытом рынке.

Он включает в себя руководства и поддержку:

● Выбор бирж, наиболее подходящих для вашей юрисдикции
● Листинг на первых биржах третьего уровня
● Листинг на CMC и других трекерах
● Листинг на первых биржах второго уровня
● Подготовка к листингу на биржах первого уровня
● Организация и листинг на биржах первого уровня - Binance, Coinbase,

Kraken.

○ Roadshow plan
Цена from 5000$
Кнопка Explore
Кнопка Contact us

In investor roadshows, a company representative speaks in different cities or
countries where their potential investors are located and makes a presentation about the
opportunity to invest in the company or business they represent.

The primary purpose of a roadshow is to generate interest from potential investors in
your company or what it offers. You want to get them enthusiastic so that they will
immediately buy your offer when the Tolen sale date finally arrives.

The roadshow for investors, which takes place before the actual offering of tokens,
also plays an essential role in raising the price as well as the value of the token for
shareholders. The higher the interest or hype, the higher the price is likely to be.

According to institutional investors, much of the success of the Token sale depends
on how well-planned and executed their roadshows are.

As for the no-deal road, shows are also held to renew and strengthen the company's
relationship with current investors. They are even considered part of the company's
management's accountability to stakeholders.

Roadshow plan includes a performance, with a prepared pitch deck:
● Project background
● Composition of the management team, including their qualifications and level of

experience
● Products and services of the company, their features;
● The current state of the project, business model, development roadmap focusing on

its strengths and achievements;



● The competitive environment of the company, including an analysis of the general
competitive environment in which it operates;

● Expected results with particular emphasis on how these results will be useful to
potential investors.

● Our team prepares not only all the necessary materials for the performance, but also
selects the best locations for the presentation of the project, which, according to
statistics, bring the best results for each niche and type of activity.

Роад-шоу план

Ціна від 5000$
Кнопка Explore
Кнопка Зв'язатися з нами

В рамках роуд-шоу для інвесторів представник компанії виступає в різних містах
або країнах, де знаходяться їх потенційні інвестори, і робить презентацію про
можливість інвестування в компанію або бізнес, який він представляє.

Основна мета роуд-шоу - викликати інтерес у потенційних інвесторів до вашої
компанії або до того, що вона пропонує. Ви хочете викликати у них ентузіазм, щоб вони
негайно купили вашу пропозицію, коли нарешті настане дата продажу Толена.

Роуд-шоу для інвесторів, яке відбувається перед фактичною пропозицією
токенів, також відіграє важливу роль у підвищенні ціни, а також цінності токенів для
акціонерів. Чим вищий інтерес або ажіотаж, тим вищою може бути ціна.

На думку інституційних інвесторів, багато в чому успіх продажу токенів залежить
від того, наскільки добре сплановані і проведені їх роуд-шоу.

Що стосується дороги без угоди, то шоу також проводяться для поновлення і
зміцнення відносин компанії з поточними інвесторами. Вони навіть вважаються
частиною звітності менеджменту компанії перед зацікавленими сторонами.

План роуд-шоу включає в себе виступ, з підготовленим пітч-деком:

● Історія проекту
● Склад управлінської команди, включаючи їх кваліфікацію та рівень

досвіду
● Продукти та послуги компанії, їх особливості;
● Поточний стан проекту, бізнес-модель, дорожня карта розвитку з

акцентом на сильні сторони та досягнення;
● Конкурентне середовище компанії, включаючи аналіз загального

конкурентного середовища, в якому вона працює;
● Очікувані результати з особливим акцентом на те, чим ці результати

будуть корисні потенційним інвесторам.

Наша команда готує не тільки всі необхідні матеріали для виступу, а й підбирає
найкращі локації для презентації проекту, які за статистикою приносять найкращі
результати для кожної ніші та виду діяльності.



Роад-шоу план
Цена от 5000$
Кнопка Исследовать
Кнопка Связаться с нами

В рамках роудшоу для инвесторов представитель компании выступает в
различных городах или странах, где находятся их потенциальные инвесторы, и делает
презентацию о возможности инвестировать в компанию или бизнес, который он
представляет.

Основная цель роудшоу - вызвать интерес потенциальных инвесторов к вашей
компании или тому, что она предлагает. Вы хотите вызвать у них энтузиазм, чтобы они
сразу же купили ваше предложение, когда наконец наступит дата продажи.

Роудшоу для инвесторов, которое проводится до фактического размещения
токенов, также играет важную роль в повышении цены и стоимости токена для
акционеров. Чем выше интерес или ажиотаж, тем выше, скорее всего, будет цена.

По мнению институциональных инвесторов, успех продажи токенов во многом
зависит от того, насколько хорошо спланированы и проведены их роуд-шоу.

Что касается роуд-шоу, то они также проводятся для того, чтобы обновить и
укрепить отношения компании с текущими инвесторами. Они даже считаются частью
отчетности руководства компании перед заинтересованными сторонами.

План роудшоу включает выступление с подготовленным питч-деком:

● Предыстория проекта
● Состав управленческой команды, включая их квалификацию и уровень

опыта
● Продукты и услуги компании, их особенности;
● Текущее состояние проекта, бизнес-модель, дорожная карта развития с

акцентом на сильные стороны и достижения;
● Конкурентная среда компании, включая анализ общей конкурентной

среды, в которой она работает;
● Ожидаемые результаты с особым акцентом на то, как эти результаты

будут полезны потенциальным инвесторам.

Наша команда готовит не только все необходимые материалы для
выступления, но и выбирает лучшие места для презентации проекта, которые,
согласно статистике, приносят наилучшие результаты для каждой ниши и вида
деятельности.

○ P2E game concept & P2E game mechanics

Creating a complete game concept, the basis for the game world, a proposal for mechanics,
with the selection of reference/competitors, market review, a description of the basic game
mechanics, stages of user immersion, an emphasis on the use of tokens within the game,



and forming a valuable Earn component for players (motivation to buy and use in-game
items), based on the economics of the token.

We help from the product roadmap - what is included in the MVP, what can be taken to later
releases, what to add to the existing game, etc.

Концепція P2E ігор та ігрові механіки для P2E

Створення повної концепції гри, основи ігрового світу, пропозиції по механіках, з
підбором референсів/конкурентів, оглядом ринку, описом базових ігрових механік,
етапів занурення користувача, акцентом на використання токенів всередині гри, і
формуванням цінної Earn складової для гравців (мотивація купувати і використовувати
внутрішньоігрові предмети), заснованої на економіці токена.

Допомагаємо з дорожньою картою продукту - що входить в MVP, що можна винести в
більш пізні релізи, що додати в існуючу гру і т.д.

Концепция игры P2E и игровые механики P2E

Создание полной концепции игры, основы игрового мира, предложения по механике, с
подбором референсов/конкурентов, обзор рынка, описание базовой игровой механики,
этапы погружения пользователя, акцент на использование токенов в рамках игры, и
формирование ценного компонента Earn для игроков (мотивация покупать и
использовать внутриигровые предметы), основанного на экономике токена.

Мы помогаем составить дорожную карту продукта - что входит в MVP, что можно
перенести в более поздние релизы, что добавить в существующую игру и т.д.

● Design

● Brand design

A brand's visual identity is developed through the process of brand design, which involves
developing a cohesive system of design components such as logos, colors, typography,
illustrations, and photography. The aesthetic representation of a brand's positioning and
personality is found in its visual identity.

The production of the fundamental design components that comprise a brand's visual
identity is a crucial aspect of brand design.

● Product design
The process of conceiving, developing, and refining products to satisfy particular needs or
solve user problems in a certain market.
Understanding the end user, or the consumer for whom the product is being designed, is
essential for successful product development.



The full product lifecycle is woven together by good product design principles. From user
research prior to ideation to concept development to prototyping and usability testing,
product design is crucial in developing the first user experience and product offering.

● UI\UX and Web design
User experience design, or UX design, is often the unnoticed or "behind the scenes" aspect
of design. It is all the labor that is put into developing software, a website, an app, or a
service. Information architecture, interaction design, usability testing, and content strategy
are all components of user experience design.

While it can be tempting to get right into building solutions, UX design focuses on the user or
customer in order to fully comprehend their routines, wants, behaviors, motivations, and
emotions. To prototype and iterate on solutions, it is necessary to have a thorough
understanding of the issue at hand as well as the target audience.

Graphic design expertise, strong typography, color theory, photo direction, vector
manipulation, (possibly) motion graphics, and, at a senior level, the ability to function as an
art or creative director with a distinct, tangible vision for the product or brand are all
necessary components of UI design.

Дизайн бренду

Візуальна ідентичність бренду розробляється в процесі бренд-дизайну, який
передбачає розробку цілісної системи компонентів дизайну, таких як логотип, кольори,
типографіка, ілюстрації та фотографія. Естетичне відображення позиціонування та
індивідуальності бренду знаходить своє відображення в його візуальній ідентичності.

Створення основних компонентів дизайну, що складають візуальну ідентичність
бренду, є ключовим аспектом дизайну бренду.

Дизайн продукту
Процес задуму, розробки та вдосконалення продуктів для задоволення певних

потреб або вирішення проблем користувачів на певному ринку.
Розуміння кінцевого користувача, або споживача, для якого розробляється

продукт, має важливе значення для успішної розробки продукту.
Повний життєвий цикл продукту пов'язаний з належними принципами дизайну

продукту. Від дослідження користувачів до розробки концепції, прототипування та
юзабіліті-тестування, дизайн продукту має вирішальне значення в розробці першого
користувацького досвіду та пропозиції продукту.

UI\UX та веб-дизайн
Дизайн взаємодії з користувачем, або UX-дизайн, часто є непоміченим або

"закулісним" аспектом дизайну. Це вся праця, яка вкладається в розробку програмного
забезпечення, веб-сайту, додатку або послуги. Інформаційна архітектура, дизайн



взаємодії, юзабіліті-тестування та контент-стратегія - все це складові дизайну
користувацького досвіду.

Хоча може бути спокусливо відразу приступити до створення рішень, UX-дизайн
зосереджується на користувачі або клієнтах, щоб повністю зрозуміти їхні звички,
потреби, поведінку, мотивацію та емоції. Для створення прототипів та ітерації рішень
необхідно мати глибоке розуміння проблеми, що розглядається, а також цільової
аудиторії.

Досвід графічного дизайну, сильна типографіка, теорія кольору, фотографія,
векторні маніпуляції, (можливо) моушн-графіка, і, на вищому рівні, здатність
функціонувати в якості художнього або креативного директора з чітким, відчутним
баченням продукту або бренду - все це є необхідними компонентами дизайну
інтерфейсу.

Дизайн бренда

Визуальная идентичность бренда создается в процессе разработки дизайна
бренда, который включает в себя создание целостной системы компонентов дизайна,
таких как логотипы, цвета, типографика, иллюстрации и фотографии. Эстетическое
представление позиционирования и индивидуальности бренда содержится в его
визуальной идентичности.

Создание основных компонентов дизайна, составляющих визуальную
идентичность бренда, является важнейшим аспектом дизайна бренда.

Дизайн продукта
Процесс создания, разработки и совершенствования продуктов для

удовлетворения конкретных потребностей или решения проблем пользователей на
определенном рынке.

Понимание конечного пользователя, или потребителя, для которого
разрабатывается продукт, имеет важное значение для успешной разработки продукта.

Полный жизненный цикл продукта сплетается воедино с принципами хорошего
дизайна продукта. От исследования пользователей до разработки идеи, разработки
концепции, создания прототипа и тестирования удобства использования, дизайн
продукта имеет решающее значение для разработки первого пользовательского опыта
и предложения продукта.

UI\UX и веб-дизайн
Дизайн пользовательского опыта, или UX-дизайн, часто остается незамеченным

или "закулисным" аспектом дизайна. Это весь труд, который вкладывается в
разработку программного обеспечения, веб-сайта, приложения или сервиса.
Информационная архитектура, дизайн взаимодействия, юзабилити-тестирование и
контент-стратегия - все это компоненты дизайна пользовательского опыта.

Хотя может возникнуть соблазн сразу приступить к созданию решений,
UX-дизайн фокусируется на пользователе или клиенте, чтобы полностью понять его



привычки, желания, поведение, мотивацию и эмоции. Для создания прототипов и
итераций решений необходимо глубокое понимание рассматриваемой проблемы, а
также целевой аудитории.

Знание графического дизайна, сильная типографика, теория цвета,
фоторежиссура, работа с вектором, (возможно) моушн-графика, а на старшем уровне -
способность выполнять функции художественного или креативного директора с
четким, осязаемым видением продукта или бренда - все это необходимые компоненты
дизайна пользовательского интерфейса.

● Token Development

○ Landing Page

Creation of a website showing the description and solution for implementing NFT.
A button to buy tokens with payment via Metamask will be available on the landing page.

Clicking on the "buy tokens" button will bring up a metamask window with a prepared
transaction; all that is needed is to verify the data and sign the transaction with your private
key. The transaction will then be sent to a smart contract to issue NFT tokens to the buyer's
wallet.

Лендінг

Створення сайту з описом та рішенням для впровадження NFT.
На лендінгу буде доступна кнопка для покупки токенів з оплатою через

Метамаску.
При натисканні на кнопку "купити токени" відкриється вікно метамаски з

підготовленою транзакцією, все що потрібно - перевірити дані і підписати транзакцію
своїм приватним ключем. Після цього транзакція буде відправлена на смарт-контракт
для випуску токенів NFT на гаманець покупця.

Лендинг

Создание веб-сайта с описанием и решением по внедрению NFT.
На посадочной странице будет доступна кнопка для покупки токенов с оплатой

через Metamask.
При нажатии на кнопку "купить токены" появится окно metamask с

подготовленной транзакцией; все, что нужно, - это проверить данные и подписать
транзакцию своим закрытым ключом. Затем транзакция будет отправлена в
смарт-контракт для выпуска токенов NFT на кошелек покупателя.



○ Smart Contracts

Smart contracts are a revolution in business. The new technology can provide a lot of
benefits for your business. They're not just a tool for creating tokens but also for handling
transactions and keeping track of balances. Smart contracts save time, money, and
resources by removing the need for middlemen.

With our solutions in creating smart contracts for private, public, and hybrid blockchains, you
may completely transform your company. Our smart contract services enable businesses to
automate operations, improve productivity, and lower the cost of critical procedures thanks to
our strong knowledge of a variety of smart contract programming languages and tech stacks.
We provide the development of smart contracts on Ethereum and Binance blockchains (on
demand on Solana). Ability to design and build an NFT stack. Possibility to conduct ontcoin
sales (with variable rate and also the possibility of selling to fiat with token distribution from
the contract). Ability to implement all possible functionality needed for token life
(obsolescence, renting, etc.)

Смарт-контракти

Смарт-контракти - це революція в бізнесі. Нова технологія може надати багато
переваг для вашого бізнесу. Це не тільки інструмент для створення токенів, але й для
обробки транзакцій та відстеження балансів. Смарт-контракти економлять час, гроші і
ресурси, усуваючи необхідність в посередниках.

Завдяки нашим рішенням у створенні смарт-контрактів для приватних, публічних
та гібридних блокчейнів, ви можете повністю трансформувати свою компанію. Наші
послуги зі створення смарт-контрактів дозволяють компаніям автоматизувати операції,
підвищити продуктивність і знизити вартість критично важливих процедур завдяки
нашим глибоким знанням різноманітних мов програмування смарт-контрактів і
технологічних стеків.

Ми забезпечуємо розробку смарт-контрактів на блокчейнах Ethereum та Binance
(на вимогу на Solana). Вміння проектувати та будувати NFT-стек. Можливість
проводити продажі ontcoin (зі змінним курсом, а також можливість продажу в фіат з
розподілом токенів з контракту). Можливість реалізації всього можливого функціоналу,
необхідного для життя токена (застарівання, оренда і т.д.)

Смарт-контракты

Смарт-контракты - это революция в бизнесе. Новая технология может
обеспечить множество преимуществ для вашего бизнеса. Это не только инструмент
для создания токенов, но и для обработки транзакций и отслеживания баланса. Умные
контракты экономят время, деньги и ресурсы, устраняя необходимость в посредниках.

С нашими решениями по созданию смарт-контрактов для частных, публичных и
гибридных блокчейнов вы можете полностью преобразовать свою компанию. Наши
услуги по созданию смарт-контрактов позволяют предприятиям автоматизировать
операции, повысить производительность и снизить стоимость критически важных



процедур благодаря нашим глубоким знаниям различных языков программирования
смарт-контрактов и технологических стеков.

Мы предоставляем разработку смарт-контрактов на блокчейнах Ethereum и
Binance (по запросу на Solana). Возможность разработки и построения стека NFT.
Возможность проведения продаж онткоинов (с переменным курсом, а также
возможность продажи в фиат с раздачей токенов из контракта). Возможность
реализовать весь возможный функционал, необходимый для жизни токенов
(устаревание, аренда и т.д.).

○ Token offering investors membership area  (for ICO/ STO/P2E
NFT)

In this cabinet, it is possible to go through the KYC procedure through authorized providers
to purchase tokens. The cabinet has the functionality necessary to purchase for fiat (invoice,
bank transfer, possibly internet acquiring). In addition to the purchase of NFT games, there is
an option to purchase tokens, which are used as a payment method within the
game/platform. The personal account is also endowed with the functionality of a centralized
crypto wallet for storing NFTs, payment tokens as well as cryptocurrencies.
Optionally, AML can be enabled to verify incoming payments from users. Optionally, a
referral system with bonuses for each referred customer can be enabled. Optionally,
bonuses can be activated for early token purchases or for large token purchases. For the
creator in the cabinet, full smart contract management can optionally be added. For NFT
creators, the cabinet can optionally include the ability to use stacking to liquidate mining on
NFTs, as well as the ability to rent NFTs via contract (peer-to-peer).

Кабінет інвесторів, що пропонуює токени (для ICO/STO/P2E NFT)

У цьому кабінеті можна пройти процедуру KYC через авторизованих
провайдерів для придбання токенів. Кабінет має функціонал, необхідний для покупки
за фіат (рахунок, банківський переказ, можливо інтернет-еквайринг). Крім покупки
NFT-ігор, є можливість придбання токенів, які використовуються в якості платіжного
засобу всередині гри/платформи. Особистий кабінет також наділений функціоналом
централізованого криптогаманця для зберігання NFT, платіжних токенів, а також
криптовалют.

Опціонально може бути включений AML для перевірки вхідних платежів від
користувачів. Опціонально може бути включена реферальна система з бонусами за
кожного залученого клієнта. Опціонально можуть бути активовані бонуси за ранні
покупки токенів або за великі покупки токенів. Для творця в кабінеті опціонально може
бути додано повне управління смарт-контрактами. Для творців NFT в кабінеті
опціонально може бути додана можливість використання стекінгу для ліквідації
майнінгу на NFT, а також можливість оренди NFT за контрактом (peer-to-peer).

Кабинет для инвесторов, предлагающий токены (для ICO/ STO/P2E NFT)

В этом кабинете можно пройти процедуру KYC через авторизованных
провайдеров для покупки токенов. Кабинет обладает функционалом, необходимым для



покупки за фиат (инвойс, банковский перевод, возможно интернет-эквайринг). В
дополнение к покупке игр NFT, есть возможность приобрести токены, которые
используются в качестве способа оплаты в рамках игры/платформы. Личный кабинет
также наделен функционалом централизованного криптокошелька для хранения НМТ,
платежных токенов, а также криптовалют.

Опционально может быть включена система AML для проверки входящих
платежей от пользователей. Как вариант, может быть включена реферальная система
с бонусами за каждого привлеченного клиента. По желанию, бонусы могут быть
активированы для ранних покупок токенов или для крупных покупок токенов. Для
создателя в кабинете может быть опционально добавлено полное управление
смарт-контрактами. Для создателей NFT кабинет может включать возможность
использования стекинга для ликвидации майнинга на NFT, а также возможность
аренды NFT по контракту (peer-to-peer).

● Blockchain Products

○ Crypto\fiat P2P exchange
○ NFT marketplace
○ Bridges\token swap
○ CEX\DEX
○ Metamask purchasing, NFT minting & IPFS

● PR + Influence marketing

○ PR articles publishing
○ Legal framework by markets
○ NFT listings on trackers
○ 8 articles concepts based on the project roadmap, marketing plan, and/or

reated by our team;
○ 2 exclusive stories guaranteed;
○ 1 interviews guaranteed;
○ Unlimited media pitches;
○ CEO thought leadership opportunities, by-line articles and personal brand;
○ Extra CEO quote opportunities;
○ Publications in local media of Asia, Latin America, Europe as a bonus to

KPIs;
○ The development of the PR campaign strategy, key messages and concepts

for media outreach as agreed on with the Client;
○ Brainstorming; the creation of trigger news texts to present the project’s

advantages;
○ The generation of the company’s own breaking news or injecting it into the

media space;
○ Pitching stories to reporters and direct publications in the media.



PR + Інфлюенс маркетинг

Публікація PR статей
Законодавча база за ринками
Лістинги NFT на трекерах
8 концепцій статей на основі дорожньої карти проекту, маркетингового плану

та/або переосмислених нашою командою;
2 ексклюзивні історії гарантовано;
1 інтерв'ю гарантовано;
Необмежена кількість медіа-пітчів;
Можливості лідерства думок для CEO, авторські статті та особистий бренд;
Додаткові можливості для цитування CEO;
Публікації в локальних ЗМІ Азії, Латинської Америки, Європи як бонус до KPI;
Розробка стратегії PR-кампанії, ключових повідомлень та концепцій для роботи

зі ЗМІ за погодженням з Клієнтом;
Проведення мозкових штурмів; створення тригерних новинних текстів для

представлення переваг проекту;
Генерація власної брейкінг-новини компанії або вкидання її в медіа-простір;
пітчинг сюжетів перед журналістами та безпосередні публікації в ЗМІ.

PR + інфлюенс маркетинг

Публикация PR-статей
Правовая база по рынкам
Листинги НМТ на трекерах
8 концепций статей, основанных на дорожной карте проекта, маркетинговом

плане и/или разработанных нашей командой;
2 эксклюзивные статьи гарантированы;
1 интервью гарантировано;
Неограниченное количество питчей для СМИ;
Возможности для CEO по развитию идейного лидерства, статей и личного

бренда;
Дополнительные возможности для цитирования CEO;
Публикации в местных СМИ Азии, Латинской Америки, Европы в качестве

бонуса к KPIs;
Разработка стратегии PR-кампании, ключевых сообщений и концепций для

работы со СМИ по согласованию с Клиентом;
Мозговой штурм; создание триггерных новостных текстов для представления

преимуществ проекта;
Генерирование собственных срочных новостей компании или вброс их в

медиапространство;
Питчинг историй репортерам и прямые публикации в СМИ.

● Product Development

○ POC\MVP



○ Beta
○ Release v 0.1

● Roadshow + SMM

○ Roadshow 5 000$

Road-show is an offline advertising campaign that allows you to connect your target
audience with the promoted product. The universal system is relevant for events of any
format, from small pitches to large-scale conferences.
We help with the organization of events and company speeches, as well as with the
coverage of these events on the company's social networks:
Stages of organization
announcement of the event
finding potential clients
introduce the product on a well-equipped site
we provide an entertainment program
we receive feedback.

The result of a roadshow is the conversion into warm contacts of at least 70%, an increase
in sales, and popularization of the product.

Роуд-шоу 5 000$

Роуд-шоу - це офлайн рекламна кампанія, яка дозволяє встановити зв'язок
цільової аудиторії з продуктом, що просувається. Універсальна система актуальна для
заходів будь-якого формату, від невеликих пітчингів до масштабних конференцій.

Ми допомагаємо з організацією заходів і виступів компанії, а також з
висвітленням цих подій в соціальних мережах компанії:

● Етапи організації
● анонс заходу
● пошук потенційних клієнтів
● презентуємо продукт на добре обладнаному майданчику
● забезпечуємо розважальну програму
● отримуємо зворотний зв'язок.

Результатом роуд-шоу є конверсія в теплі контакти не менше 70%, збільшення
продажів, популяризація продукту.

Роуд-шоу 5 000$



Road-show - это оффлайновая рекламная кампания, позволяющая связать
целевую аудиторию с продвигаемым продуктом. Универсальная система актуальна
для мероприятий любого формата, от небольших питчингов до масштабных
конференций.

Мы помогаем с организацией мероприятий и выступлений компании, а также с
освещением этих событий в социальных сетях компании:

● Этапы организации
● анонс мероприятия
● поиск потенциальных клиентов
● представляем продукт на хорошо оборудованной площадке
● предоставляем развлекательную программу
● получаем обратную связь.

Результатом роудшоу является конверсия в теплые контакты не менее 70%,
увеличение продаж, популяризация продукта.

○ SMM
Stage 1. Initial audience engagement (1 month)

1.1. Launch of work on the project promotion

Creation of the content plan for 1 month
Maintaining social networks: Discord, Twitter, Telegram, Instagram, Facebook.

Team

The team will include 4 people for this stage: Content manager, Community manager,
Designer, and Listing manager.

1) Content manager
At least 1-year experience in creating individual content for B2B, B2C, and P2P projects
related to Blockchain technology, strong skills in creating original content that targets a
specific audience and meets company objective

The content manager is responsible for:

● Identify client's needs and recommend new topics;
● Develop content strategies, and grow an online community;
● Content creation;
● Promote content on social networks;
● Monitoring online discussions.



Examples of content kinds:

● Posts/Stories/Reels;
● Infographics;
● Surveys;
● Product description.

2) Designer

At least 1 year of experience in creating custom designs for IT and crypto projects, full and
fluent knowledge of current design tools and software

The designer is responsible for:

● Staying up to date with industry trends;
● Visual product description;
● Creating memes, charts, graphs, and other visual materials based on the
recommendations of the content manager and other participants of the project;
● Creating templates for posts for different social networks;
● Creating elements templates and banner examples.

Cost: 6800$

СММ
Етап 1. Первинне залучення аудиторії (1 місяць)

1.1. Запуск роботи над просуванням проекту

Створення контент-плану на 1 місяць
Ведення соціальних мереж: Discord, Twitter, Telegram, Instagram, Facebook.

Команда

На даному етапі команда буде складатися з 4 осіб: Контент-менеджер,
Ком'юніті-менеджер, Дизайнер та Лістинг-менеджер.

Контент-менеджер
Мінімум 1 рік досвіду створення індивідуального контенту для B2B, B2C та P2P

проектів, пов'язаних з технологією Blockchain, сильні навички створення оригінального
контенту, який орієнтований на конкретну аудиторію та відповідає цілям компанії.

В обов'язки контент-менеджера входить

Визначати потреби клієнта та рекомендувати нові теми;
Розробляти контент-стратегії та розвивати онлайн-спільноту;
Створення контенту;



Просування контенту в соціальних мережах;
Моніторинг онлайн-дискусій.

Приклади видів контенту:

Пости/Історії/Ролики;
Інфографіка;
Опитування;
Опис товару.

Дизайнер

Мінімум 1 рік досвіду у створенні кастомних дизайнів для IT та крипто проектів,
повне та вільне володіння сучасними інструментами та програмним забезпеченням для
дизайну.

Дизайнер відповідає за:

Бути в курсі галузевих тенденцій;
Візуальний опис продукту;
Створення мемів, діаграм, графіків та інших візуальних матеріалів на основі

рекомендацій контент-менеджера та інших учасників проекту;
Створення шаблонів постів для різних соціальних мереж;
Створення шаблонів елементів та прикладів банерів.

Вартість: 6800$

SMM
Этап 1. Первоначальное привлечение аудитории (1 месяц)

1.1. Начало работы над продвижением проекта

Создание контент-плана на 1 месяц
Ведение социальных сетей: Discord, Twitter, Telegram, Instagram, Facebook.

Команда

На данном этапе в команду войдут 4 человека: Контент-менеджер,
Комьюнити-менеджер, Дизайнер и Менеджер по листингу.

Контент-менеджер
Опыт работы не менее 1 года в создании индивидуального контента для B2B,

B2C и P2P проектов, связанных с технологией Blockchain, сильные навыки в создании
оригинального контента, ориентированного на определенную аудиторию и
отвечающего целям компании.

В обязанности контент-менеджера входит:



Выявлять потребности клиентов и рекомендовать новые темы;
Разработка контент-стратегий и развитие онлайн-сообщества;
Создание контента;
Продвижение контента в социальных сетях;
Мониторинг онлайн дискуссий.

Примеры видов контента:

Посты/истории/ролики;
Инфографика;
Опросы;
Описание продукта.

Дизайнер

Минимум 1 год опыта в создании индивидуального дизайна для IT и крипто
проектов, полное и свободное владение современными инструментами и
программным обеспечением для дизайна.

Дизайнер отвечает за:

Быть в курсе тенденций отрасли;
Визуальное описание продукта;
Создание мемов, диаграмм, графиков и других визуальных материалов на

основе рекомендаций контент-менеджера и других участников проекта;
Создание шаблонов постов для различных социальных сетей;
Создание шаблонов элементов и примеров баннеров.

Стоимость: 6800$

1.2 Shilling (after 2 weeks of teamwork)

The shilling goal is 2000-5000 subscribers in each social network of the project.

Composition: real buyers, enthusiasts, and members of the crypto and NFT community.
Cost: 1$ / 1 subscriber (depending on the volume of the order - discount is possible)

1.2 Шилінг (після 2 тижнів командної роботи)

Мета шилінгу - 2000-5000 підписників в кожній соціальній мережі проекту.

Склад: реальні покупці, ентузіасти, учасники крипто і NFT спільноти.
Вартість: 1$ / 1 передплатник (в залежності від обсягу замовлення - можлива

знижка)

1.2 Шиллинг (после 2 недель работы в команде)



Цель шиллинга - 2000-5000 подписчиков в каждой социальной сети проекта.

Состав: реальные покупатели, энтузиасты и члены крипто и НФТ сообщества.
Стоимость: 1$ / 1 подписчик (в зависимости от объема заказа - возможна

скидка)

○ Community management

At least 1-year experience in building relationships on social media

The community manager is responsible for:

● Responding to comments;
● Respond to customers in a timely manner;
● Maintaining audience interest;
● Forming a loyal community around the project;
● Collecting feedback from users;
● Search for new ways of engagement;
● Creating and filling new accounts to increase the engagement of other subscribers.

Additional services include the creation of:
● Templates for posts for different social networks ;
● Elements templates;
● Banner examples.

Optional
● Guerrilla marketing manager that engages customers from other social
networks/groups/blogs/discussions

Управління спільнотами

Мінімум 1 рік досвіду побудови відносин у соціальних мережах

Менеджер спільноти має відповідати за:

Відповіді на коментарі;
Своєчасне реагування на звернення клієнтів;
Підтримання інтересу аудиторії;
Формування лояльної спільноти навколо проекту;
Збір зворотного зв'язку від користувачів;
Пошук нових способів залучення;
Створення та наповнення нових акаунтів для збільшення залучення інших

підписників.



Додаткові послуги включають в себе створення
Шаблонів постів для різних соціальних мереж;
Шаблонів елементів;
Приклади банерів.

Додатково
Партизанський маркетолог, який залучає клієнтів з інших соціальних

мереж/груп/блогів/дискусій

Управление сообществом

Опыт построения отношений в социальных сетях не менее 1 года

Менеджер сообщества отвечает за:

Ответы на комментарии;
Своевременное реагирование на запросы клиентов;
Поддержание интереса аудитории;
Формирование лояльного сообщества вокруг проекта;
Сбор обратной связи от пользователей;
Поиск новых способов вовлечения;
Создание и наполнение новых аккаунтов для повышения вовлеченности других

подписчиков.

Дополнительные услуги включают создание:
Шаблоны постов для различных социальных сетей ;
Шаблонов элементов;
Примеры баннеров.

Дополнительно
Менеджер партизанского маркетинга, привлекающий клиентов из других

социальных сетей/групп/блогов/дискуссий

● Legal
Price from 20 000$
Button Explore
Button Contact us

Бриф: Legal opinion (Legal Opinion) will be necessary for any company engaged in
issuing tokens (TGE).

Thanks to many years of experience in packaging and launching projects in various areas
of the crypto industry, our team of specialists will analyze in detail your project, the sale
of tokens, the structure and features of your token from a legal point of view, and choose
the most appropriate and simple way to regulate the turnover of your token!



Why do you need a legal opinion?
For the purpose of placement on cryptocurrency exchanges (markets);
Strengthen its utility and, thereby, build confidence among regulatory authorities;
To protect your investors;
To ensure compliance with the laws that apply to your cryptocurrency business.

We have partners in law all over the world, and we know the peculiarities of regulation in
all available jurisdictions for registering tokens.

What can we help you prepare:
Decide on the legal structure of the token.
Choose the appropriate jurisdiction.
Resolve tax issues.
Prepare the necessary documentation:
- Token Sale Agreement (Agreement on the sale of tokens).
- Terms of Conditions (rules of use).
- Private Policy (Privacy Policy).
- AML (Anti-Money Laundering) Policy. AML policy describes the actions of the project
team and is aimed at combating money laundering and terrorist financing.

Юридичні послуги
Ціна від 20 000$
Кнопка Explore
Кнопка Зв'язатися з нами

Бриф: Юридичний висновок (Legal Opinion) буде необхідний будь-якій компанії,
що займається випуском токенів (TGE).

Завдяки багаторічному досвіду в упаковці і запуску проектів в різних сферах
криптоіндустрії, наша команда фахівців детально проаналізує Ваш проект, продаж
токенів, структуру і особливості Вашого токена з юридичної точки зору, і вибере
найбільш доцільний і простий спосіб регулювання обороту Вашого токена!

Для чого потрібен юридичний висновок?
● З метою розміщення на криптовалютних біржах (ринках);
● Посилити свою корисність і, тим самим, побудувати довіру серед

контролюючих органів;
● Захистити своїх інвесторів;
● Забезпечити дотримання законодавства, яке поширюється на Ваш

криптовалютний бізнес.

У нас є партнери в галузі права по всьому світу, і ми знаємо особливості
регулювання у всіх доступних юрисдикціях для реєстрації токенів.

Що ми можемо допомогти вам підготувати:
Визначитися з юридичною структурою токена.



Вибрати відповідну юрисдикцію.
Вирішити податкові питання.
Підготувати необхідну документацію:
- Token Sale Agreement (Договір про продаж токенів).
- Terms of Conditions (правила використання).
- Private Policy (Політика конфіденційності).
- AML (Anti-Money Laundering) Policy (Політика протидії відмиванню грошей).

AML політика описує дії команди проекту і спрямована на боротьбу з відмиванням
грошей та фінансуванням тероризму.

Юридическая поддержка

Цена от 20 000$
Кнопка Исследовать
Кнопка Связаться с нами

Бриф: Юридическое заключение (Legal Opinion) понадобится любой компании,
занимающейся выпуском токенов (TGE).

Благодаря многолетнему опыту упаковки и запуска проектов в различных
областях криптоиндустрии, наша команда специалистов детально проанализирует ваш
проект, продажу токенов, структуру и особенности вашего токена с юридической точки
зрения, и подберет наиболее подходящий и простой способ регулирования оборота
вашего токена!

Зачем вам нужно юридическое заключение?
● С целью размещения на криптовалютных биржах (рынках);
● Укрепить свою полезность и, тем самым, вызвать доверие у

регулирующих органов;
● Для защиты ваших инвесторов;
● Для обеспечения соблюдения законов, применимых к вашему

криптовалютному бизнесу.
●

У нас есть партнеры в области права по всему миру, и мы знаем особенности
регулирования во всех доступных юрисдикциях для регистрации токенов.

Что мы можем помочь вам подготовить:
Принять решение о юридической структуре токена.
Выбрать подходящую юрисдикцию.
Решить налоговые вопросы.
Подготовить необходимую документацию:
- Token Sale Agreement (соглашение о продаже токенов).
- Terms of Conditions (правила использования).
- Private Policy (политика конфиденциальности).
- Политика AML (Anti-Money Laundering). Политика AML описывает действия

команды проекта и направлена на борьбу с отмыванием денег и финансированием
терроризма.



○ Companies foundation
○ Licensing
○ KYC\AML
○ Terms of use
○ Privacy Policy

● Go-to-market strategy

● Listings on CEX

Centralized exchanges (for example, Binance) are the most popular among
cryptocurrency holders. But not all exchanges have real liquidity and actively participating
traders.

There are several levels, divided into 3 categories:

Exchanges Stage1
● Binance
● Okex
● Bybit

Exchanges Stage2
● Huobi
● Kucoin
● Gate

Exchanges Stage3
● Exmo
● HitBTC
● Bittrex

There are more exchanges in each category; there are examples of the composition of the
groups.

As a rule, without a listing on the first level, it is very difficult to get an exchange
approved by Stage 3.

If possible, it is necessary to choose two exchanges from Stage 1. Then the best option
would be to choose one exchange from Stage 2 and start the development of the coin there.

As a rule, there is not enough liquidity on the exchanges in Stage 1. The only
exception is HitBTC, where it is possible to attract at least some volumes. As a result, the
ratio of spent efforts to attract liquidity is much higher on second-level exchanges.



Order of going public

To apply for listings on Stage 3 exchanges, it is required to:
● Registered Company
● White paper
● Tokenomics
● Project Community
● Website, presentation media materials,

План лістингу для CEX

Централізовані біржі (наприклад - Binance) є найбільш популярними серед
власників криптовалют. Але не всі біржі мають реальну ліквідність та активних
трейдерів, що беруть участь у торгівлі.

Існує кілька рівнів, які поділяються на 3 категорії:

Біржі 1-го рівня
Binance
Okex
Bybit

Біржі 2 рівня
Huobi
Kucoin
Gate

Біржі 3-го рівня
Exmo
HitBTC
Bittrex

У кожній категорії більше бірж, є приклади з описом груп, до яких вони входять.
Як правило, без лістингу на першому рівні дуже складно отримати схвалення

біржі на третьому рівні.
Якщо є можливість, необхідно вибрати 2 біржі з 1-го рівня. Потім найкращим

варіантом буде вибрати 1 біржу зі 2-го рівня і почати розвиток монети там.
Як правило, на біржах 1 рівня недостатньо ліквідності. Виняток становить хіба

що HitBTC, де можна залучити хоч якісь обсяги. Тому співвідношення витрачених
зусиль і залученої ліквідності набагато вище на біржах другого рівня.

Порядок виходу на біржу

Для того, щоб подати заявку на лістинг на біржі 3-го рівня, необхідно:

● Мати зареєстровану компанію



● Вайт пейпер
● Токеноміка
● Спільнота проекту
● Веб-сайт, презентаційні медіа-матеріали

Після проходження 3-го етапу лістингу компанія зможе зареєструватися на
Coinmarketcap, CoinGecko та інших криптовалютних трекерах. Ці процедури необхідні
для подачі заявки на біржі 2-го етапу. Також необхідно буде показати відповідність
наступному рівню біржі технічних даних інструменту, таких як спред, ліквідність, обсяги
торгів, кількість трейдерів, а також розмір спільноти в 50 000 чоловік.

План листинга для CEX

Централизованные биржи (например, Binance) являются наиболее
популярными среди держателей криптовалют. Но не все биржи имеют реальную
ликвидность и активно участвующих трейдеров.

Существует несколько уровней, которые делятся на 3 категории:

Биржи первого уровня
Binance
Okex
Bybit

Биржи второго уровня
Huobi
Kucoin
Gate

Биржи третьего уровня
Exmo
HitBTC
Bittrex
В каждой категории больше бирж; есть и примеры композиции групп бирж.
Как правило, не пройдя листинг на первого уровня, очень сложно получить

одобрение биржи на третьем уровне.
Если есть возможность, необходимо выбрать 2 биржи из 1-го уровня. Затем

лучшим вариантом будет выбрать 1 биржу из 2-го уровня и начать разработку монеты
там.

Как правило, на биржах 1-го уровня нет достаточной ликвидности.
Единственное исключение - HitBTC, где можно привлечь хоть какие-то объемы.
Поэтому соотношение затраченных усилий и привлеченной ликвидности гораздо выше
на биржах второго уровня.

Порядок выхода на биржу

Чтобы подать заявку на листинг на биржах третьего уровня, необходимо:
● Иметь зарегистрированную компанию



● Вайт пейпер
● Токеномика
● Сообщество проекта
● Веб-сайт, презентационные медиаматериалы

После завершения листинга на бирже 3-го уровня компания сможет
зарегистрироваться на Coinmarketcap, CoinGecko и других криптовалютных трекерах.
Эти процедуры необходимы для подачи заявки на участие в биржах 2-го уровня. Также
необходимо будет показать удовлетворительные для следующего уровня биржи
технические данные инструмента, такие как спред, ликвидность, объемы торгов,
количество трейдеров и размер сообщества в 50 000 человек.

○ Listings on DEX

DEX is a decentralized exchange. Recently, such sites have become popular. Users do
not deposit money into the exchange accounts but connect their own wallets to the system.

The process of market-making on decentralized exchanges is complicated and not
always possible for inexperienced specialists. At the same time, the high costs of the
operations discourage many users.

Despite the ample opportunities to use DEXs, they are often used to improve the
quantitative indicators of the project. For example, Coinmarketcap requires the presence of
the project on three exchanges. If this condition is met, full information about the project is
displayed.

Listing on such exchanges is usually free. At the same time, it is necessary to deposit
collateral for trading in the form of coins and an asset in a pair.

Order of going public

To apply for listings on Stage 3 exchanges, it is required to:
● Registered Company
● White paper
● Tokenomics
● Project Community
● Website, presentation media materials

План лістингу для DEX

DEX - це децентралізована біржа. Останнім часом такі майданчики стали
популярними. Користувачі не вносять гроші на рахунки біржі, а підключають до системи
власні гаманці.

Процес маркет-мейкінгу на децентралізованих біржах складний і не завжди
можливий для недосвідчених фахівців. У той же час, висока вартість операцій відлякує
багатьох користувачів.

Незважаючи на широкі можливості використання DEX, вони часто
використовуються для поліпшення кількісних показників проекту. Наприклад,



Coinmarketcap вимагає присутності проекту на трьох біржах. При виконанні цієї умови
відображається повна інформація про проект.

Лістинг на таких біржах зазвичай безкоштовний. При цьому необхідно
внести заставу для торгів у вигляді монет і активу в парі.

Порядок виходу на біржу

Щоб подати заявку на лістинг на біржах Stage 3, необхідно:
● Мати зареєстровану компанію
● Вайт пейпер
● Токеноміка
● Спільнота проекту
● Веб-сайт, презентаційні медіа-матеріали

План листинга для DEX

DEX - это децентрализованная биржа. В последнее время такие площадки
стали популярны. Пользователи не вносят деньги на счета биржи, а подключают к
системе собственные кошельки.

Процесс маркетмейкинга на децентрализованных биржах сложен и не всегда
под силу неопытным специалистам. В то же время высокая стоимость операций
отпугивает многих пользователей.

Несмотря на широкие возможности использования DEX, их часто применяют
для улучшения количественных показателей проекта. Например, Coinmarketcap
требует присутствия проекта на трех биржах. Если это условие выполняется, то
отображается полная информация о проекте.

Листинг на таких биржах обычно бесплатный. При этом необходимо
внести залог для торговли в виде монет и актива в паре.

Порядок выхода на биржу

Для подачи заявки на листинг на биржах третьего этапа необходимо:
● Иметь зарегистрированную компанию
● Вайт пейпер
● Токеномику
● Сообщество проекта
● Веб-сайт, презентационные медиаматериалы

○ B2B partnerships

The challenge of raising funds for the project can be a daunting task. A strong and
consistent investment strategy can be created by breaking the tasks down into a checklist.



Finding investors who are invested in the project is necessary to raise money in a private
round. We offer a specialist who aids in luring investors and business-to-business partners to
provide funding for the project.

B2B партнерства

Проблема залучення коштів для проекту може бути складним завданням. Сильну і
послідовну інвестиційну стратегію можна створити, розбивши завдання на контрольний
список.

Пошук інвесторів, які вкладаються в проект, необхідний для залучення коштів у
приватному раунді. Ми пропонуємо послуги фахівця, який допоможе залучити
інвесторів та бізнес-партнерів для фінансування проекту.

B2B партнерство

Задача привлечения средств для проекта может оказаться сложной. Сильную и
последовательную инвестиционную стратегию можно создать, разбив задачи на
контрольный список.

Поиск инвесторов, заинтересованных в проекте, необходим для привлечения средств в
рамках частного раунда. Мы предлагаем услуги специалиста, который поможет
привлечь инвесторов и партнеров по бизнесу к финансированию проекта.

○ Private funds raising

The challenge of raising funds for the project can be a daunting task. By breaking the tasks
down into a checklist you can create a strong and consistent investment strategy.

Finding investors who are invested in the project is necessary to raise money in a private
round. We offer a specialist who aids in luring investors and business-to-business partners to
provide funding for the project.

Залучення приватних коштів

Проблема залучення коштів для проекту може бути складним завданням. Розбивши
завдання на контрольний список, ви можете створити сильну і послідовну інвестиційну
стратегію.

Пошук інвесторів, які вкладаються в проект, необхідний для залучення коштів у
приватному раунді. Ми пропонуємо послуги фахівця, який допоможе залучити
інвесторів та бізнес-партнерів для фінансування проекту.

Привлечение частных инвестиций



Привлечение средств для проекта может стать сложной задачей. Разбив задачи на
контрольные списки, вы сможете создать сильную и последовательную
инвестиционную стратегию.

Поиск инвесторов, заинтересованных в проекте, необходим для привлечения средств в
рамках частного раунда. Мы предлагаем услуги специалиста, который поможет
привлечь инвесторов и партнеров по бизнесу к финансированию проекта.

● Tokensale

● IDO\ICO\IEO\STO

ICO is an acronym that means "initial coin offering," which is how funds are raised for a new
cryptocurrency offering. It's similar to an IPO (initial public offering), which raises funds when
a new company ventures onto the stock market. Related words: IPO. blockchain.

If a project is launching an IDO, it means the project is launching a coin or token via a
decentralized liquidity exchange. This is a type of crypto asset exchange that depends on
liquidity pools where traders can swap tokens, including crypto coins and stablecoins. For
instance, USDT/ETH is a liquidity pair.

An IEO, for short, is where a cryptocurrency exchange oversees the token sale. The benefits
are clear: blockchain projects go through a comprehensive vetting process where their white
paper is scrutinized, and their crowdfunding drives will also get publicity.

The Security Token Offering (STO) is a digital token backed by blockchain technology that
represents a stake in STO assets, enabling digital fundraising while still complying with
government regulations. Security tokens require extensive regulations. STOs are digital
representations of real-world assets such as bonds, stocks, or gold. As a result, security
token offering services enable asset tokens for many businesses.

We help in launching and maintaining all described public offerings, having a large
background of experience.

IDO\ICO\IEO\STO

ICO - це абревіатура, що означає "первинна пропозиція монет", яка є способом збору
коштів для нової криптовалютної пропозиції. Це схоже на IPO (первинне публічне
розміщення акцій), яке збирає кошти, коли нова компанія виходить на фондовий ринок.
Пов'язані слова: IPO. блокчейн.

Якщо проект запускає IDO, це означає, що проект запускає монету або токен через
децентралізовану біржу ліквідності. Це тип біржі криптоактивів, який залежить від пулів



ліквідності, де трейдери можуть обмінюватися токенами, включаючи криптомонети і
стейблкоіни. Наприклад, USDT/ETH - це пара ліквідності.

Коротко кажучи, IEO - це місце, де криптовалютна біржа контролює продаж токенів.
Переваги очевидні: блокчейн-проекти проходять всебічну перевірку, під час якої
ретельно вивчається їхній технічний паспорт, а їхні краудфандингові кампанії також
отримують публічний розголос.

Пропозиція токенів безпеки (STO) - це цифровий токен, що підтримується технологією
блокчейн, який представляє собою частку в активах STO, що дозволяє здійснювати
цифровий збір коштів, дотримуючись при цьому державних норм. Токени безпеки
вимагають детального регулювання. STO - це цифрове представлення реальних
активів, таких як облігації, акції або золото. Таким чином, послуги з розміщення токенів
безпеки дозволяють багатьом компаніям використовувати токени активів.

Ми допомагаємо у запуску та підтримці всіх описаних публічних пропозицій, маючи
великий досвід у цій сфері.

IDO\ICO\IEO\STO

ICO - это аббревиатура, означающая "первичное размещение монет", то есть способ
привлечения средств для нового предложения криптовалюты. Это похоже на IPO
(первичное размещение акций), когда новая компания выходит на фондовый рынок.
Связанные слова: IPO. блокчейн.

Если проект запускает IDO, это означает, что он выпускает монету или токен через
децентрализованную биржу ликвидности. Это тип биржи криптоактивов, который
зависит от пулов ликвидности, где трейдеры могут обмениваться токенами, включая
криптомонеты и стейблкоины. Например, USDT/ETH - это пара ликвидности.

IEO, для краткости, - это когда криптовалютная биржа контролирует продажу токенов.
Преимущества очевидны: блокчейн-проекты проходят всестороннюю проверку, в ходе
которой тщательно изучается их техническая документация, а их краудфандинговые
кампании также получают широкую огласку.

Security Token Offering (STO) - это цифровой токен, основанный на технологии
блокчейн, который представляет собой долю в активах STO, что позволяет
осуществлять цифровой сбор средств, соблюдая при этом государственные нормы.
Охранные токены требуют обширного регулирования. STO являются цифровым
представлением реальных активов, таких как облигации, акции или золото. Таким
образом, услуги по размещению токенов ценных бумаг позволяют многим
предприятиям получить токены активов.

Мы помогаем в запуске и сопровождении всех описанных публичных предложений,
обладая большим опытом.



● B2B sales
B2B sales are one of the most effective ways to grow in the blockchain industry. We help to
attract investments or partners to the project on mutually beneficial terms. Thanks to a large
network of connections, we help sell the product through different ways of distribution:
through selected methods or directly to investors.

B2B продажі
B2B продажі - один з найефективніших способів зростання в блокчейн-індустрії. Ми
допомагаємо залучити в проект інвестиції або партнерів на взаємовигідних умовах.
Завдяки великій мережі зв'язків, ми допомагаємо продати продукт через різні способи
дистрибуції: через обрані методи або безпосередньо інвесторам.

B2B продажи

B2B-продажи - один из самых эффективных способов роста в индустрии блокчейна.
Мы помогаем привлечь инвестиции или партнеров в проект на взаимовыгодных
условиях. Благодаря большой сети связей мы помогаем продавать продукт
различными способами: через выбранные методы или напрямую инвесторам.

● MM

○ Development of the MM System Tactics for the Project Community

Based on the company's objectives and resources, we help assess the current position on
the market and construct the best marketing and market-making model.

In order to get profit from capital turnover, we develop solutions that will aid in the execution
of the market-making strategy for the phases of token accumulation and market distribution.
These solutions also increase market capacity indicators, promote the token in the ratings,
increase its popularity, and create a liquid, volatile instrument that piques traders' and
investors' interest.

For a successful token issue as well as the success and profitability of the project, all three
must be accomplished: proper asset allocation, market entry algorithms, and the use of tools
to preserve the coin's value and interest in it.

Our  market-making solutions are required to keep the economy strong and guarantee
profitability throughout a project's life cycle.

Розробка тактики системи ММ для проектного співтовариства



Виходячи з цілей і ресурсів компанії, ми допомагаємо оцінити поточну позицію на ринку
і побудувати оптимальну модель маркетингу і маркет-мейкінгу.

З метою отримання прибутку від обороту капіталу ми розробляємо рішення, які
допоможуть у виконанні стратегії маркетмейкінгу для фаз накопичення токенів і
розподілу ринку. Ці рішення також збільшують показники ємності ринку, просувають
токен в рейтингах, підвищують його популярність, створюють ліквідний, волатильний
інструмент, що викликає інтерес у трейдерів та інвесторів.

Для успішної емісії токенів, а також для успіху і прибутковості проекту необхідно
виконати всі три складові: правильний розподіл активів, алгоритми виходу на ринок і
використання інструментів для збереження вартості монети і інтересу до неї.

Наші маркетмейкерські рішення необхідні для підтримки економіки та гарантування
прибутковості протягом усього життєвого циклу проекту.

Разработка тактики системы ММ для проектного сообщества

Исходя из целей и ресурсов компании, мы помогаем оценить текущее положение на
рынке и построить оптимальную маркетинговую и маркетмейкерскую модель.

Для получения прибыли от оборота капитала мы разрабатываем решения, которые
помогут в реализации стратегии маркетмейкинга на этапах накопления токенов и
распределения рынка. Эти решения также повышают показатели емкости рынка,
продвигают токен в рейтингах, повышают его популярность и создают ликвидный,
волатильный инструмент, вызывающий интерес трейдеров и инвесторов.

Для успешной эмиссии токенов, а также успеха и прибыльности проекта необходимо
выполнить все три условия: правильное распределение активов, алгоритмы выхода на
рынок и использование инструментов для сохранения стоимости монеты и интереса к
ней.

Наши решения по выходу на рынок необходимы для поддержания экономики и
гарантии прибыльности на протяжении всего жизненного цикла проекта.


