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Маркетинговый
план продвижения

MilkyDay.com

Ноябрь 2017



Клиенты: 
1. Мелкие фермеры, люди у которых несколько коров, коз, овец. Люди, которые хотят из молока 
своих животных производить такие продукты, как сметана, масло, йогурт, сливки и т.д. 
которые они могут потом продать.
2. Также, оборудование покупают частные пользователи, которые хотят его использовать в 
собственных нуждах.

Основные товары: молочные сепараторы, маслобойки, пастеризаторы

Основные регионы покупателей: США, ЕС, Австралия, Канада, Южная Америка (СНГ не брать в 
расчёт).

Вводные данные
Сайт: milkyday.com
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План
Этапы продвижения сайта
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Маркетинговый план продвижения можно разбить на 3 основные этапа. Улучшение работы сайта, 
контента, юзабилити, настройка аналитики и непосредственно продвижение по всем возможным 
каналам.

Сайт Аналитика Продвижение



Сайт
Как улучшить сайт компании
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Настройка  
технической 

составляющей  сайта

Работа в 3 этапа 5

Тех. часть

Улучшение удобства 
работы сайта

компании

Юзабилити

Составление 
продуманного 

контента на сайте

Контент



Технические настройки 6

 Настроить 301 редирект.  Прописать какой 
“сайт” будет основным: www.milkyday.com или 
milkyday.com, т. к. поисковые роботы 
воспринимают их как два разных сайта, один 
из которых является дублем другого.

301 редирект:
Настроить расширенные снипеты для поиска - 
с ценами, наличием, рейтингами, отзывами. 
Подробнее: 
https://developers.google.com/search/docs/data-t
ypes/products

Снипеты:

https://developers.google.com/search/docs/data-types/products
https://developers.google.com/search/docs/data-types/products


7Дополнить теги - title ( расширить описание).

Проверить, при необходимости - дополнить,  теги 
kaywords, description…

Поправить разметку тегов заголовков - H3 нет на 
странице описания товара, есть сразу Н4. 

Необходимо добавить заголовки в описание товара.

Использовать тег rel="canonical" - для страниц каталога, 
дабы не создавать кучу страниц которые будут между 
собой конкурировать в гугл поиске (страницы которые 
пользователь может выбрать на сайте по разным 
параметрам). Подробнее: 
https://seoprofy.ua/blog/optimizaciya-sajtov/rel-canonical

Настройка   Robots.txt - на данный момент не настроен. 
Должен содержать какие страницы или разделы сайта 
следует и не следует индексировать поисковым 
роботам.

Работа с тегами и 
разметкой страниц: 1

2

3

4

5

6

https://seoprofy.ua/blog/optimizaciya-sajtov/rel-canonical
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Необходимо улучшить скорость загрузки сайта (т.к. сейчас достаточно низкий 
показатель), при этом количество пользователей что заходят на сайт с мобильных 
устройств составляют 36%, по данным Google Analytics.

Скорость загрузки сайта:
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1. Проверить и убрать все баги и недочеты 
(провести тестирование)
2. Убрать пустые пункты меню в которых нет 
товаров (рис. слева)
3. Исправить переход по ссылкам на которые 
предполагают подробной информации, а 
перебрасывают на главную.
4. Поправить пропадающий скрол-  если 
нажать на какой то заголовок на странице 
https://prnt.sc/gzriiv

Работа с багами:
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Вывести блок новостей (анонс) или статей на 
главную страницу сайта, для регулярной 
индексации.

А также:

https://prnt.sc/gzriiv


Работа с контентом 10

1. Проставить рейтинг товарам
2. Запросить отзывы от клиентов - можно 
прозвонить и написать с их слов, (разместить от 
их имени - с их разрешения)

Отзывы, рейтинг
7. Регулярно добавлять статьи или новости (хотя 
бы раз в неделю) - даст понять гуглу что сайт 
живой

Обновление контента

3. Добавить ко всем товарам видеообзор товара 
в работе, распаковки товара а также при 
возможности видео-отзывы от клиентов

Видео
8. Сделать внутреннюю перелинковку на сайте
9. Проверить плотность ключевых слов (3-5%)

Перелинковка 

4. Добавить картинки в описание, переписать +\- 
товара
5. Контент индивидуальный под каждую модель

Описание
10. В Google Search Console проверить поисковые 
запросы пользователей и использовать их для 
контекстной рекламы и наполнения сайта 
текстами

Ключевые запросы

6. Наполнить все карточки товаров полным 
комплектом фотографий  с разного ракурса, всех 
деталей, в интерьере, в работе, результат 
работы

Фото
11. Если есть, добавить сертификаты качества и 
прочие документы

Сертификаты



1. Убрать “прибитость” верхнего меню - 
чтоб оно могло прокручиваться

2. Убрать лишние кнопки что постоянно 
на экране - обратная связь

Юзабилити 11

Мобильная версия

Необходимый минимум, т.к. 
Показатель отказов с 

телефонов на 17% выше, 
чем с ПК

3.Скрыть Сео тексты со страницы 
каталога

4.Проверить наличие “багов” в мобильной 
версии



Струкрура сайта: 12

Вывести сразу развернутый каталог без 
вложенности, убрать дополнительное 
меню 

Меню 

Вынести в верхнее меню - контакты, 
информацию о доставке и оплате.

Дополнительная информация

Перенести поиск выше (что позволит 
убрать дополнительный блок с  меню, 
увеличив полезную область) 

Строка поиска

Если необходимо увеличить количество 
заказов по телефону, можно вынести 
номер телефона в шапку сайта.

Телефон



Улучшить структуру 
и дизайн сайта

Улучшить процесс 
оформления заказа
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1. Поработать над юзабилити - 
разработать макеты основных 
посадочных страниц - каталог, товар, 
корзина (самые посещаемые страницы по 
отчету с Гугл аналитикс).

2.  Провести А/Б тестирование 
(желательно).

3. Когда меняются урл - делать редирект на 
старые - чтобы не терять трафик 

1. Убрать у некоторых полей атрибут - 
обязательно к заполнению (иногда человек 
еще хочет уточнить что-то по телефону, 
он не знает где будет во время доставки - 
и не может указать адрес, элементарно 
может не быть емейла) 

2. При добавлении товара в корзину - 
выводить всплывающее окно с корзиной 
(не все знают что товар упал в корзину и 
отображается)

3. При выборе оплата по инвойсу - приходит 
просто письмо с информацией о заказе - 
куда оплачивать - никакой информации - 
надо добавить.

4. Письмо приходит от имени  - noreply - 
исправить на имя магазина.

5. Добавить возможности оформить в 1 клик



Аналитика
Все что возможно - необходимо отследить
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Настройка Dashboards 15

Для быстрого 
ежедневного 
анализа 
необходимо 
настроить 
разные доски с 
отчетностью 
в Google Data 
Studio.

Полный отчет, 
как на рис. 
слева, можно 
посмотреть  
по ссылке. 

https://datastudio.google.com/open/1WVey1AxV2ErZUG8Ca5OB-UBcJ2ovT8Gf
https://datastudio.google.com/open/1WVey1AxV2ErZUG8Ca5OB-UBcJ2ovT8Gf


10. Настроить передачу расходов из других 
источников трафика
11. Настроить отслеживание страницы 404
12. Проверить доступы в GA
13. Создать динамические отчеты
14. Настроить передачу информации о заказах 
принятых по телефону 
15. Настроить передачу дополнительных 
данных в FB
16. Настройка User_ID
17. Настроить отслеживание всех отзывов и 
упоминаний (чтобы все шло на единый емейл  с 
которого пересылалось ответственным людям)
18. Сделать полный анализ конкурентов и 
лучшие идеи взять себе (если бизнес только 
запускается - это делается на первых этапах, 
сейчас же надо отладить сначала свой по 
максимуму). 

1. Проверить и исправить ошибки которые 
отобразятся в  Google Search Console
2. Установить GTM и все коды через него (не 
обязательно)
3. Продумать логику  UTM меток, создать файл 
где это все вести - для каждого канала, ресурса, 
кампаний отдельно. 
4. Настроить фильтры в GA
5. Настроить Цели и модули е-коммерс в GA
6. Настроить отслеживание событий на сайте 
(клики по баннерам, скачивание инструкций, 
заполнение форм обратной связи…)
7. Настроить расширенную передачу данных в 
GA
8. Добавить представление без фильтров
9. Настроить  передачу данных об отмененных 
заказах из CRM или из админки сайта.

16Полный перечень задач



Продвижение
Привлекаем клиентов
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181. Настроить код ретаргетинга - чтобы получать 
полную информацию - кто был на сайте и купил, кто не 
купил, кто купил продукцию с каждой категории…

2. Запустить ретаргетинговую рекламу на тех кто был и 
не купил, на тех кто бы и купил (дополнительные 
товары)

3. Проанализировать посещаемость страницы в ФБ и на 
ее основании составить план постов

4. Доработать оформление страницы 
5. Придерживаться плана постов
6. Внести товары на страницу
7. Запустить рекламу полезных постов
8. Загрузить товарный фид (со всеми товарами, наличием 

и ценами)
9. Запустить рекламу по каталогу

10. Запустить рекламу по аудиториям (локация + 
аудитория+интересы)

11. Запустить рекламу в инстраграм
12. Добавить всевозможные сертификаты в отдельную 

папку с фото
13. Пополнять инстаграм фото
14. Связать инстаграм и ФБ
15. Договорится о кроспостинге с  другими похожими 

страницами 
16. Настроить репостинг с твитером
17. Постоянный анализ и корректировка по ситуации

Facebook
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1. Рекламу с видео запустить только на каналы по 
тематикам (а не везде)
2. Запустить ретаргетинговую рекламу на тех кто был 
и не купил, на тех кто бы и купил (дополнительные 
товары)
3. Запустить баннерную рекламу на тематических 
площадках
4. Настроить поисковую рекламную кампанию по 
ключевым словам на конкурентов (люди вводят название 
магазина конкурентов  и получают в поиске объявление 
Милки Дей)
5. Добавить список минус слов
6. Проанализировать ключевые слова и дополнить его
7. Создать разные объявления (протестировать - 
оставить лучшие) на основные группы товаров
8. Запустить рекламу каталога товаров (Google 
Merchant Center)

AdWords
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1. Сделать красивое письмо подтверждения заказа 
(добавить подвал, каталог товаров, соц сети)

2. Настроить регулярную рассылку на тех кто уже 
совершал покупку ( на доп товары или полезные статьи)

3. Настроить рассылку на тех кто скачивал каталог - но 
не покупал

4. Настроить триггерные письма (незавершенная 
покупка, спасибо за регистрацию..)

E-mail

1. Гугл мой бизнес - подтвердить страницу (сделать ее 
официальной странице компании).

2. Убрать полное описание товара в роликах на Ютуб, 
добавить поисковые слова и ссылки.

3. Если нет никакой системы ведения клиентов - тогда 
подключать CRM систему - сначала с базовыми 
настройками, далее интегрировать с аналитикой и 
настраивать бизнес процессы.

Прочее
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Спасибо


