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Представьте себе ситуацию – вы летите на встречу в другой город. Сначала покупаете билеты на Flyscanner, затем бронируете жилье на Booking или Airbnb. Заказываете трансфер в Uber. Ищете хороший ресторан по рекомендациям в Instagram или Facebook. И заказываете на Amazon подарок, который оплачиваете онлайн в LiqPay. Круто же было бы делать все в одном приложении?!

У нас для вас хорошая новость – команда проекта MOUN собирается дать вам такую возможность.

Удобство – наше все
Как рассказывают сами ребята из MOUN идея их проекта родилась, когда они обсуждали как дать пользователю возможность заказывать товары или услуги только у проверенных поставщиков. И каждый вспомнил, как покупка не соответствовала фотографиям, доставка затянулась на неделю, деньги за товар «ушли» мошенникам из соцсетей, гостиница отменила бронирование, а на автосервисе не приняли машину по записи. А еще у каждого был смартфон, где они искали совета у друзей или спрашивали мнение людей в сети.
И они абсолютно правы. Потому что по данным NTRS (Northern Trust Corporation) 36% активных пользователей совершают покупки внутри приложений, а 44% людей готовы заплатить больше, если быстрее получат товар или услугу. При этом 88% людей, которые ищут информацию о услугах или продуктах поблизости, пользуются результатами поиска или приходят к поставщику в течение 24 часов. А еще каждый год в мире на «другие услуги» (бьюти-сфера, домашние сервисы, фриланс) тратится 8,1 миллиарда долларов. И самое главное – в среднем на смартфонах установлено 32 приложения, из которых активно используются всего десяток. То есть люди хотят уменьшить количество иконок на своем смартфоне, выбирая только самые полезные.
Так и появился проект MOUN – единая экосистема программных решений на блокчейне. Или социальная сеть, торговая площадка, органайзер и платежный сервис в одном приложении.

Почему MOUN лучше других?
Соцсети уже стали маркетплейсом, потому что тут любой может бесплатно предлагать свои услуги или товары. И большая часть людей зарегистрированы и активно пользуются фейсбуком и другими площадками. Но здесь есть и риски, о которых мы все знаем.
Проект MOUN выведет идею «соцсеть как маркетплейс» на новый качественный уровень. Доступ к приложению будет платным, что уже отпугнет «неадекватных» пользователей и мошенников. Проверкой размещаемых услуг будут заниматься модераторы и система искусственного интеллекта. Доверие в сделках и платежах обеспечат смарт-контракты. Встроенный мессенджер использует крипто-шифрование и переводчик, чтобы снять языковой барьер и защитить вашу переписку. Система поощрения бонусами в виде токенов будет стимулировать предоставление реальных услуг и отзывов. Использование криптовалют сделает финансовые транзакции более анонимными и привлечет больше пользователей из крипто-сообщества. И это далеко не все.
Еще одним важным отличием проекта будет принцип «один город – один маркетплейс». Дело в том, что MOUN будет представлен сначала только в крупных мегаполисах – на первом этапе в Москве, Киеве, Лондоне, Париже и Дубае. Это важно, потому что в каждом городе будет работать оффлайн-команда, которая поддерживает проект, оценивает поставщиков, вплоть до личного визита. Она же будет обеспечивать актуальность предоставляемых услуг.
Команда MOUN обещает – риск получить некачественную услугу очень низкий. А если все-таки это случилось – ваша негативная оценка действительно повлияет на рейтинг продавца, а не останется каплей в море, как это происходит в классических соцсетях.
Добавьте ко всему вышеперечисленному встроенный органайзер, который автоматически будет заносить все выбранные услуги в календарь. И платежный сервис, который использует как фиатные деньги, так и криптовалюты.
Если все это будет реализовано, MOUN действительно станет маркетплейсом следующего поколения. И будет частью экосистемы «Интернета 3.0», о котором так много говорят в сообществе.

Токены MNT, смарт-контракты MOUN и ICO
Расплачиваться в MOUN можно и фиатными деньгами. Но использовать токены будет существенно выгоднее. Всего будет выпущено 400 000 000 монет MNT, стандарта ERC-20. Команда проекта использует токены, как средство привлечения первоначальных инвестиций, а пользователи смогут оплачивать ими услуги поставщиков, вносить абонплату, осуществлять P2P-переводы, оплачивать услуги платформы. Или зарабатывать MNT за качественные отзывы.
Одну функцию MNT хочется выделить отдельно – потому что это «смарт-бронирование». Пользователь вносит токены MNT как гарантию того, что он действительно воспользуется услугой. Если так и происходит, человек получает токены обратно, а поставщик получает клиента. В обратном случае токены перечисляются поставщику услуг, как компенсация. Все это происходит автоматически, благодаря применению смарт-контрактов.
О смарт-контрактах скажем еще немного. Большинство операций внутри MOUN реализованы через них. Кроме описанного выше бронирования, это P2P-переводы, участие в опросах, просмотры и оплата рекламы, сделки о продаже товаров или услуг. Даже покупка пользователями токенов MNT на стадии ICO осуществляется через смарт-контракт инвестирования!
Кстати, об ICO. На всех стадиях привлечения будет продана половина всех токенов. Еще 28% MNT останется в резерве, а остальные уйдут на различные программы.
Пресейл токенов стартует в конце августа. На этом этапе будут проданы 20 миллионов монет по цене 0,10 USD. Основное ICO стартует позже, оно будет разбито на три этапа. Каждый раз будет увеличиваться количество проданных монет, как и их цена. Вместе с первым этапом основного ICO будет проводиться разработка MVP, а первичное тестирование готового приложения запланировано на март 2019-го года. И уже в апреле жители Москвы и Киева смогут использовать MOUN и убедиться в его полезности и перспективах.

Действительно ли MOUN перспективен?
Учитывая все вышеописанное, проект может быть очень популярен – как среди пользователей, так и среди продавцов и поставщиков услуг. Потому что продукт, который разрабатывает команда, до сих пор не имеет достойных конкурентов. Классические соцсети не дают гарантий безопасности сделок и привлекают мошенников. А криптовалютные проекты больше заточены на активность пользователей, что снижает стоимость их токенов и генерирует некачественный контент. И совершенно точно ни один проект не создает оффлайн-подразделений, которые будут поддерживать работу платформы в каждом городе.
Отметим, что на стадии привлечения инвестиций и развития проекта, 75% денег будут направлены на агрессивную маркетинговую политику и привлечение новых пользователей. Вместе с теми преимуществами, которые должен предложить готовый продукт MOUN, это должно дать соответствующий эффект.
Если вы все еще задаете себе вопросы о перспективности проекта, подумайте – вы бы сами пользовались приложением MOUN? Это и будет ответом.



