
АУДИТ
сайта sunlight-group.uz

Впечатление от сайта приятное. Сайт светлый, яркий, видно,
что сделан с душой. Очень хорошо, что есть возможность
изменить язык сайта, это увеличивает аудиторию.

1. На главной странице сайта отсутствует заголовок.
Заголовок сайта должен быть выполнен самым большим и 
заметным шрифтом и отражать уникальность вашего 
(торгового) предложения. Он должен быть 
конкурентоспособным и вызывать у покупателя желание 
приобрести товар, преимущества которого он раскрывает.
Наличие правильного заголовка объясняет посетителю сайта 
почему он должен выбрать именно Вас.
Вот, например, заголовки на сайтах ALWAYS и KOTEX

2. Было бы здорово добавить раздел с преимуществами 
сотрудничества с Вашей компанией с подробным описанием 
преимуществ.



3. В правом верхнем углу необходимо разместить телефон и 
(если нужно сделать продающий сайт) разместить форму 
обратного звонка. 

4. Фото продукции качественные и интересные, нужно 
добавить под каждым продуктом его описание, сильные 
стороны и характеристики.

Примеры:

Примеры:



5. На сайте ничего нет о цене или о возможности купить. 
Например указать основные магазины, где можно купить 
продукцию, или возможность приобрести оптом, с 
количеством в оригинальной упаковке. 

6. Видео о продукте очень 
повышает доверие к компании. 
Например, добавить видео о 
производстве.

7. Обязательно необходим раздел с отзывами на 
продукцию. Причем не просто текст, а с контактами 
клиента, например в соц. сетях. Еще лучше, если это будет 
видео отзыв. 



8. Не указаны условия оплаты, 
есть ли возможность 
безналичного расчета, 
возможность оплатить картой…

9. Так же должны быть указаны 
условия доставки. Самовывоз, 
доставка курьером

10. Обязателен так же блок с 
гарантиями и сертификатами. 
Сертификаты должны быть хорошо 
читаемыми, с возможностью 
увеличить их.

11.  Очень важный раздел – Политика конфиденциальности –
клиент должен быть уверен, что оставленные им данные не 
будут переданы третьим лицам.



12. Акции. Если Вы проводите акции, то неплохо было бы 
указать их на сайте. Указывать сразу с подробностями, без 
необходимости что-то скачать или звонить.  

Желательно установить 
дедлайн – счетчик обратного 
отсчета. По статистике он 
очень хорошо работает, 
потому что создается 
ощущение потери выгоды.

13. Если Вы хотите сделать продающий сайт, например для 
продажи на экспорт, то необходимо сделать форму для 
оформления заявки на заказ. Желательно с рабочим 
калькулятором, для того чтобы клиент мог самостоятельно 
рассчитать объем и стоимость заказа.



• P.S. Внимание! Все эти изменения не обязательны, но если 
их внести, сайт будет доброжелательным, понятным и 
продающим.
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