
Магазин аудиотехники

Кейс по продвижению



В аккаунте 21150 
подписчиков

Средний чек с 
продажи 50$

Обезличенный 
аккаунт

Шапка профиля и 
нечеткое УТП не 
соответствовали 
задачам аккаунта

Исходные данные



сформировать 
УТП

увеличить 
продажи 
техники 

настроить 
алгоритм доп.
продаж

Цели



Наша работа ●  Проанализировали основную ЦА и выделили 2 
реальных группы целевых покупателей;

● Провели аудит аккаунта и анализ 5 конкурентов (3 
из этого же города, 2 из смежных ниш)

● Поменяли шапку профиля;
● Сформулировали четкое УТП;
● Создали новый дизайн сторис;
● Создали контент-план на месяц;
● Правильно оформили посты с отзывами;
● Изменили подход к написанию текстов: добавили 

продающие тексты, экспертные тексты с полезной 
информацией для новой ЦА

● Добавили видео-контент обзора техники, что 
увеличило доверие подписчиков к аккаунту и 
поспособствовало увеличению продажам

● Создали алгоритм дополнительных продаж, что 
существенно поменяло цену среднего чека до 120$



Итоги работы нашей команды

Наша 
работа

Средний чек 
увеличился с 
50$ до 120$

На аккаунт 
подписалось 466 

живых 
подписчиков

Появились живые 
комментарии под 

постами от 
потенциальных 

клиентов

Аудитория стала 
вовлекаться в 

продукт и 
интересоваться 

им



 
Наушники QCY-11



Выявление 2х целевых аудиторий

Основная живая аудитория данного бизнеса – парни и 
девушки, которые делятся на 2 группы: 18-22 года 
(покупают более дешёвые товары, маржа с которых не 
очень велика); 23-33 года (берут более дорогие и 
качественные товары, где маржа продавца составляет 
40% от заявленной стоимости, средний чек - 80-90$);



Немного статистики (от более новых РК к 
старым РК):

Аir pods 



Колонка JBL



Наушники-трансформеры SODO MH5
⠀



XTREME BIG (Колонка)

⠀



Как можно заметить, цена клика с каждой рекламной кампанией начала падать, 
ибо постоянно менял и обновлял настройки РК.

● Потратили 3272 рубля. 

● В общей сумме получили 924 клика по объявлениям, 

● Что означает средний клик по всем объявлениям - 3 рубля 50 копеек. 

● Средний клик мог быть ещё меньше, если бы в первых двух РК он был 
не таким дорогим (ну там только пытался понять нишу наушников и 
колонок)



Динамика роста 
аккаунта клиента за 
время нашей работы



Оформление ДО и ПОСЛЕ.



Желаете увеличить свои продажи и количество 
заинтересованной аудитории на вашем аккаунте? Обращайтесь 

к нам и мы принесем вам хороший результат.

Связаться можно:

► instagram.com/alex.brizzi

► vk.com/alex.brizzi

► t.me/alexbrizzi

► По телефону: +380990662977

► Наш сайт: http://wildup.tilda.ws/

http://wildup.tilda.ws/

