
Кейс: Інтернет магазин медицинського одягу 

Початкова ситуація

Клієнт виробник одягу для лікарів. До цього реалізовував продаж своїх товари на Allegro. Також
має свою базу клієнтів для оптових продажів.

Наше завдання

Налаштування таргетованої реклами. Ми мали тестовий період 2 неділі, щоб перевірити цей
інструмент для даної ниші.



Аналіз ринку, аналіз реклам конкурентів, аналіз
посадкової сторінки.
Визначення та опрацювання ЦА.
Налаштування аналітика на сайті.
Рекомендації що до банерів (робив клієнт).
Створення та оптимізація рекламних кампаній
Facebook/Instagram.
Робота з вже існуючою базою (створення на її
базі Looka-Like).
Аналіз результатів рекламних кампаній та
розробка стратегій для поліпшення їх
ефективності.
Створення звітності для аналітики ефективності
реклами.

Рішення та дії



Результати 
(наступний місяць після тесту)

ROAS: 9 593,47%

Бюджет: 4 593,89 PLN
Покупки на сайті: 149
Загальна сума продажів: 44 071,38 PLN

Вартість за клік (CPC): 0,47 PLN

Покази: 437 169
Клікабельність (CTR): 2,25%
Кількість кліків: 9837


