ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНА ДІЯЛЬНІСТЬ ПІДПРИЄМСТВ

 КОНТРОЛЬНА РОБОТА

для студентів  заочної форми навчання та
 студентів, які здобувають другу вищу освіту  
зі спеціальності 7.03060101 “Менеджмент організацій  та адміністрування”, 
	Варіант
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	1
	1. Основні характеристики тарифних методів регулювання зовнішньої торгівлі.

2.Особливості цінової політики на зовнішньому ринку. Підходи до встановлення ціни зовнішньоторговельного контракту Методи обґрунтування ціни експортного контракту. Способи фіксації ціни товару в контракті.
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	1.Організація управління ЗЕД на рівні підприємства

2. Класифікація і характеристика форм виходу підприємства на зовнішні ринки. Критерії вибору форм виходу підприємства на зовнішні ринки. Процедура дослідження зовнішнього ринку та потенційних можливостей підприємства. Пошук, вибір та встановлення контакту із закордонними партнером.
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	1.Суть та особливості зовнішньоекономічної політики країни.

2. Особливості оформлення зовнішньоекономічного контракту. Ціна міжнародного контракту. Способи фіксації ціни товару в контракті.


	4
	1. Валютне регулювання та валютний контроль ЗЕД

  2. Способи встановлення контактів між контрагентами в процесі підготовки до укладання контракту. Особливості оформлення зовнішньоторгового контракту.



	5
	1. Особливості здійснення компенсаційних угод.

2. Лізинг як форма міжнародного співробітництва.


	6
	1. Основні характеристики нетарифних методів регулювання зовнішньої торгівлі.

2. Спеціальні види контролю на митному кордоні України.


	7
	1.Загальна характеристика товаросупроводжувальних документів
2. Поняття про посередників. Фактори, що визначають доцільність використання посередників на зовнішньому ринку. Види торгово-посередницьких операцій.


	8
	1.Тактика та стратегія проведення переговорів при укладанні зовнішньоторговельної угоди.

2. Поняття про базисні умови поставки. Термінологія базисних умов поставки. Основні транспортні умови договору купівлі-продажу.

	9
	1. Види міжнародних перевезень. Організація міжнародних автомобільних, залізничних, повітряних, морських перевезень. Форми посередництва в транспортних операціях.

2. Операції по перепродажу. Комісійні операції. Агентські операції. Брокерські операції. Суть та порядок проведення кожного виду операцій

	10
	1. Умови платежів та розрахунків за експортно/імпортними операціями 
2. Міжнародні лізингові операції

	
	


                                         Розрахункові завдання

                                                 Варіант 1
                                                          Задача 
Українська компанія ввозить до країни партію товару з метою продажу в Україні.  Розмір партії – 100од., ціна – 5Є за од., курс НБУ 10грн. = 1 Є, сума перевезення  та страхування  до митного кордону України – 5,5% від вартісті партії. Витрати імпортера в Україні -500грн. Середня ціна продажу товару в Україні – 180грн з ПДВ за одиницю. Розрахувати з яким прибутком та рентабельністю імпортер зможе продавати товар в Україні за середньою ціною і яка буде ціна товару, якщо рентабельність буде складати 20%.  

Додаткові умови:

- ставка мита – 7% 

-акцизний збір-9,0%;

- ПДВ- 20%

                                                 Варіант 2, 10
                                                       Задача 

. Українська компанія ввозить до країни партію товару з метою продажу в Україні.  Розмір партії – 100од., ціна – 50дол. за од., курс НБУ 8грн. = 1 дол., сума фрахту та страхування  до митного кордону України – 8% від суми  вказаної в рахунку-фактурі. Витрати імпортера в Україні -5000грн. Середня ціна продажу товару в Україні – 800грн. за одиницю з ПДВ. Розрахувати з яким прибутком та рентабельністю імпортер зможе продавати товар в Україні за середньою ціною  без ПДВі яка буде ціна товару без ПДВ, якщо рентабельність буде складати 10 %.  

Додаткові умови:

- ставка мита -  0.5 дол. за одиницю;

-акцизний збір-10%;

- ПДВ- 20%

Варіант 3
Задача
.Українська компанія ввозить до країни партію товару з метою продажу в Україні.  Розмір партії – 200од., ціна – 20дол. за од., курс НБУ 8грн. = 1 дол., сума фрахту до митного кордону України –  500 дол.  Вартість страхування до митного кордону України 5% від суми  вказаної в рахунку-фактурі. Витрати імпортера в Україні -3000грн. Середня ціна продажу товару в Україні – 290грн. за одиницю з ПДВ. Розрахувати з яким прибутком та рентабельністю імпортер зможе продавати товар в Україні за середньою ціною без ПДВ  і яка буде ціна товару без ПДВ, якщо рентабельність буде складати 10%.  

Додаткові умови:

- ставка мита-  1.2 дол. за одиницю;

- ПДВ- 20%

-акцизний збір-8%;

Варіант 4, 12, 19, 27

Задача

Українська фірма “Продекспо” (Ковель, Волинська обл.) планує укласти контракт на купівлю сухого молока . З цією метою менеджери фірми знайшли дві пропозиції іноземних компаній на постачання 100 тонн сухого молока:

1 Пропозиція фірми “Mleko” (Нідерланди) на продаж сухого молока:

· Ціна пропозиції одиниці продукції на умовах поставки FCA (Амстердам) – 200 євро за тону.

· Вартість транспортування і страхування Амстердам - Устилуг -1,5 євро за 1 км, відстань – 1500 км.

· Вартість транспортування і страхування Устилуг – Ковель-18 грн за 1 км, відстань – 70 км.

· Вартість навантаження транспортного засобу  ( 230 євро. Вартість розвантаження транспортного засобу  ( 1900 грн. Експортні формальності  і накладні витрати фірми постачальника (  0,15 % від вартості поставки на умовах EXW.

· Інші накладні витрати імпортера в Україні – 3500 грн. 

· Маршрут транспортування: Амстердам- Устилуг(митний кордон України)-Ковель

2 Пропозиція фірми “Uniform Milk” (Румунія ) на продаж сухого молока:

· Ціна пропозиції одиниці продукції на умовах поставки FОВ (Констанца, Румунія) – 210 євро за тону.

· Витрати на фрахтування судна Констанца - Одеса складають 1400 євро- сплачуються на умовах 100% передплати за місяць до відвантаження товару.

· Вартість страхування  ( 2% від вартості поставки на умовах FОВ .

· Вартість навантаження судна в порту ( 450євро. Вартість розвантаження транспортного засобу в порту поставки ( 1200 грн. Експортні формальності  і накладні витрати фірми постачальника ( 250 євро.

· Вартість навантаження авто транспортного засобу в Одесі – 1000грн.

·  Вартість транспортування Одеса-Ковель -18 грн. за 1 км., відстань – 835 км. 

· Інші накладні витрати імпортера в Україні – 3000 грн. 

· Маршрут транспортування: Констанца-Одеса(морське перевезення, митний кордон України)- Ковель(автомобільне перевезення)

Загальні умови постачання:

· Курс валют: 1Є=10 ГРН. ;

· Імпортне мито в Україні- 2 євро за 1т.

Визначити митну вартість товару, розмір ПДВ та  найбільш вигідний для імпортера (з точки зору мінімізації витрат) варіант імпорту в гривнях (на умовах поставки DDР Ковель). Місяць відвантаження і  поставки товару для двох пропозицій однаковий. 
Варіант 5
Задача
Українська фірма “Продекспо” планує укласти контракт на купівлю сухого молока на умовах поставки DDP Одеса. З цією метою менеджери фірми знайшли дві пропозиції іноземних компаній на постачання 200 тонн сухого молока:

1 Пропозиція фірми “Mleko” (Данія) на продаж сухого молока:

· Ціна пропозиції одиниці продукції на умовах поставки EXW (Копенгаген) – 2000 євро за тону.

· Витрати на фрахтування судна Копенгаген - Одеса складають 5000 євро.

· Вартість страхування  ( 10% від вартості поставки на умовах EXW.

· Витрати на доставку продукції до порту – 1200 євро. Вартість навантаження транспортного засобу в порту ( 250 євро. Вартість розвантаження транспортного засобу в порту поставки ( 1500 грн. Експортні формальності  і накладні витрати фірми постачальника (  0,15 % від вартості поставки на умовах EXW.

· Інші накладні витрати імпортера в Одесі – 4500 грн. 

2) Пропозиція фірми “Uniform Milk” (Болгарія) на продаж сухого молока:

· Ціна пропозиції одиниці продукції на умовах поставки FOB (Бургас) – 2200 доларів за тону.

· Витрати на фрахтування судна Бургас - Одеса складають 3000 доларів – 100% платіж за місяць до поставки

· Вартість страхування  ( 8% від вартості поставки на умовах FOB.

· Вартість навантаження транспортного засобу в порту ( 290 доларів 

· Вартість розвантаження транспортного засобу в порту поставки ( 1500 грн. Експортні формальності  і накладні витрати фірми постачальника ( 0,15% від вартості поставки на умовах FOB.

· Інші накладні витрати імпортера в Одесі – 4000 грн. 

Загальні умови постачання:

· Ставка ввізного мита на сухе молоко: ( 5%; 

· Курс валют: 1$=8грн., 1Є=1.3$ 

 Визначити митну вартість товару, розмір ПДВ та  найбільш вигідний для імпортера (з точки зору мінімізації витрат) варіант імпорту в гривнях (на умовах поставки DDР Одеса). Місяць відвантаження і  поставки товару для двох пропозицій однаковий. 

Варіант 6
Задача

Українська компанія ввозить до країни партію товару з метою продажу в Україні.  Розмір партії – 500од., ціна – 20Євро  за од., курс НБУ 10грн. = 1 Є., вартість транспортування  до митного кордону України –  300 євро.  Вартість страхування до митного кордону України 5% від суми  вказаної в рахунку-фактурі. Витрати імпортера в Україні -6000грн. Середня ціна продажу товару в Україні – 350грн. за одиницю з ПДВ. Розрахувати з яким прибутком та рентабельністю імпортер зможе продавати товар в Україні за середньою ціною без ПДВ і яка буде ціна товару без ПДВ, якщо рентабельність буде складати 15%.

 Додаткові умови:

- ставка мита – 5% 

- ПДВ- 20%

-акцизний збір-10%;

Варіант 7
Задача

 Українська фірма “Експо” планує укласти контракт на купівлю товару на умовах поставки DDР Київ. З цією метою менеджери фірми знайшли дві пропозиції іноземних компаній на постачання 100 тонн товару:

1. Пропозиція фірми “АВ” (Прага, Чехія):

· Ціна пропозиції одиниці продукції на умовах поставки CІP(Ужгород) – 150 євро за тону.

· Витрати на транспортування   Прага-Ужгород – 1.5 євро за 1 км, відстань 885 км. 

· Витрати на страхування перевезення Прага-Ужгород -3% від ціни EXW ( Прага)

· Витрати на транспортування  і страхування Ужгород-Київ – 15грн.за 1км, відстань 812км

· Вартість навантаження транспортного засобу  ( 380 євро.  Експортні формальності  і накладні витрати фірми постачальника (  200євро.

· Витрати на розвантаження на складі покупця – 4500 грн. 

2. Пропозиція фірми “Unit” ( Будапешт, Угорщина) :

· Ціна пропозиції одиниці продукції на умовах поставки  FCA (Будапешт) – 190 доларів за тону.

· Витрати на навантаження транспортного засобу – 400 доларів

· Витрати на транспортування і страхування Будапешт -Чоп (Україна) – 2 дол. за 1 км, відстань 305 км. 

· Витрати на транспортування і страхування Чоп -Київ – 15 грн. за 1 км, відстань 815 км

· Витрати на розвантаження на складі покупця – 4500 грн. 

· Експортні формальності  і накладні витрати фірми постачальника (  280 доларів

Загальні умови постачання:

· Ставка ввізного мита на товар: (  5%  

· Курс валют: 1$=8грн., 1Є=1.4$ 
Визначити митну вартість, розмір мита і  ПДВ та  найбільш вигідний для імпортера (з точки зору мінімізації витрат) варіант імпорту в гривнях (на умовах поставки DDР Київ). Місяць поставки товару для двох пропозицій однаковий. 

Варіант 8
Задача
Українська фірма “Продекспо” планує укласти контракт на купівлю сухого молока на умовах поставки DDP Чернівці. З цією метою менеджери фірми знайшли дві пропозиції іноземних компаній на постачання 100 тонн сухого молока:

1 Пропозиція фірми “Mleko” (Нідерланди) на продаж сухого молока:

· Ціна пропозиції одиниці продукції на умовах поставки EXW (Амстердам) – 280 євро за тону.

· Вартість страхування  ( 2% від вартості поставки на умовах EXW.

· Вартість транспортування -1,5 євро за 1 км, відстань – 1850 км.

· Вартість навантаження транспортного засобу  ( 250 євро. Вартість розвантаження транспортного засобу  ( 1500 грн. Експортні формальності  і накладні витрати фірми постачальника (  0,15 % від вартості поставки на умовах EXW.

· Інші накладні витрати імпортера в Україні – 3500 грн. 

2 Пропозиція фірми “Uniform Milk” (Італія ) на продаж сухого молока:

· Ціна пропозиції одиниці продукції на умовах поставки FAS (Генуя, Італія) – 270 євро за тону.

· Витрати на фрахтування судна Генуя - Одеса складають 5500 євро.

· Вартість страхування  ( 4% від вартості поставки на умовах FAS .

· Вартість навантаження транспортного засобу в порту Генуя ( 450євро. Вартість розвантаження транспортного засобу в порту поставки ( 1500 грн. Експортні формальності  і накладні витрати фірми постачальника ( 250 євро.

· Вартість навантаження автотранспортного засобу в Одесі – 1000грн.

·  Вартість транспортування Одеса-Чернівці -8 грн. за 1 км., відстань – 740 км. 

· Інші накладні витрати імпортера в Україні – 3000 грн. 

Загальні умови постачання:

· Курс валют: 1Є=10 ГРН. ;

· Імпортне мито в Україні- 2.5 євро за 1т.
Визначити найбільш вигідний для імпортера (з точки зору мінімізації витрат) варіант імпорту в гривнях (на умовах поставки DDР Чернівці  без ПДВ).  Місяць поставки товару для двох пропозицій однаковий. 
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Приклади рішення задач
Задача 1

Умова
1. Українська компанія ввозить до країни партію товару з метою продажу в Україні.  Розмір партії – 1000од., ціна – 10Є за од., курс НБУ 10грн. = 1 Є, сума фрахту та страхування  до митного кордону України – 5% від суми  вказаної в рахунку-фактурі. Витрати імпортера в Україні -5000грн. Середня ціна продажу товару в Україні – 180грн. за одиницю з ПДВ. Розрахувати з яким прибутком та рентабельністю імпортер зможе продавати товар в Україні за середньою ціною і яка буде ціна товару, якщо рентабельність буде складати 25%.  

Додаткові умови:

- ставка мита – 7% але не більше 0.5 Є за одиницю;

-акцизний збір-10%;

- ПДВ- 20%

Рішення

 Ціна партії   1000* 10 * 10 = 100тис. грн.

Митна вартість 100 + 100 * 0,05=105 тис. грн.

Мито 105 * 0,07 = 7,35 тис. грн.

Акциз (105+7,35) * 0,1= 11,235 тис. грн.

ПДВ (105+7,35+11,235) * 0,2=24,717 тис. грн.  податковій кредит

Повні витрати імпортера  105+7,35+11,235 + 5 =128,585 тис. грн. Витрати на одиницю 128,585 Грн

Середня ціна продажу товару в Україні – 180грн. за одиницю з ПДВ, без ПДВ  150грн.

Прибуток імпортера при продажу за середньою ціною 150-128,585= 21,415грн.

 Рентабельність  21,415/ 128,585= 16.7%

Ціна при рент. 25% без Пдв  128,585 * 0,25 +128,585 = 160.73 грн.

Ціна при рент. 25%  з  Пдв  160.73*1,2= 192,88 грн.

Задача 2
Умова завдання: Українська фірма “Експо” планує укласти контракт на купівлю товару на умовах поставки DDР Київ. З цією метою менеджери фірми знайшли дві пропозиції іноземних компаній на постачання 10тонн товару:

1. Пропозиція фірми “АВВ” (Прешов, Словаччина):

· Ціна пропозиції одиниці продукції на умовах поставки CIP (Ужгород) – 150 євро за тону.

· Витрати на транспортування Прешов-Ужгород – 2 Є за 1 км, відстань 85 км. 

· Витрати на транспортування Ужгород-Київ – 18грн.за 1км, відстань 812км

· Вартість страхування  ( 10% від вартості поставки на умовах CIP 

· Вартість навантаження транспортного засобу  ( 450 євро.  Експортні формальності  і накладні витрати фірми постачальника (  0,15 % від вартості поставки на умовах EXW.

· Інші накладні витрати імпортера в Україні – 4500 грн. 

2. Пропозиція фірми “Unit” (Польща) :

· Ціна пропозиції одиниці продукції на умовах поставки FCA (Краков) – 190 доларів за тону.

· Витрати на транспортування і страхування  Краков-Краківець (Україна) – 2, 2 дол. за 1 км, відстань 385 км. 

· Витрати на транспортування  і страхування Краківець-Київ – 20 грн. за 1 км, відстань 670 км 

· Вартість навантаження транспортного засобу  ( 420 доларів

· Інші накладні витрати імпортера в Україні – 4500 грн. 

Загальні умови постачання:

· Ставка ввізного мита на товар: ( 5 євро за 1 т; 

· Курс валют: 1$=8грн., 1Є=1.3$ 

· ПДВ -20%

Визначити розмір ПДВ та  найбільш вигідний для імпортера (з точки зору мінімізації витрат) варіант імпорту в гривнях без ПДВ (на умовах поставки DDР Київ). Місяць поставки товару для двох пропозицій однаковий. Визначити ціну реалізації товару, придбаного за найбільш вигідним контрактом, в Україні, якщо рентабельність 15%.

РОЗВ'ЯЗАННЯ ЗАДАЧІ  2
І. Розглянемо пропозицію фірми «АВВ» (Прешов, Словаччина):

1) знаходимо вартість партії товару на умовах поставки СІР (Ужгород):

    [переведемо євро в гривні: 1€=8грн×1.3$=10.4грн]

     (150×10)×10.4=15600 грн     

2) знаходимо розмір мита:

     М(10×5)×10.4=520 грн

3) витрати на транспортування Ужгород – Київ:

    18×812=14616 грн

4) знаходимо вартість страхування:

    15600×0.1=1560 грн

5) враховуємо ПДВ:

    (15600+520)×0.2=3224 грн

6) знаходимо загальну ціну товару з врахуванням всіх витрат:

Загальна ціна = 15600+520+3224+14616+1560+4500=40020 грн.

ІІ. Розглянемо пропозицію фірми «Unit» (Польща):

1) знаходимо вартість партії товару на умовах поставки  FCA (Краков):

     (зразу ж переводимо в гривні 1$=8грн)

    (190×10)×8=15200 грн

2) витрати  на страхування та транспортування Краків – Краковець (Україна):

     (3×8)×385=9240 грн

3) розмір мита =520 грн (як і у попередньому випадку)

4) Митна вартість становитиме:

     15200+9240=24400 грн

5) Враховуємо ПДВ:

     (520+24400)×0.2=4984 грн

6) витрати  на страхування та транспортування Краківець – Київ:

     25×670=16750 грн

7) Загальна ціна = 24400+520+4984+16750+4500=51154 грн.

Висновок: нам буде вигідніше прийняти першу пропозицію(фірма «АВВ»(Прешов,Словаччина)), адже це дешевше для нас.

Визначаємо ціну реалізації товару, придбаного за найбільш вигідним контрактом, в Україні, якщо рентабельність 15%:

Рентаб.15% = прибуток / витрати;

витрати×0.15 = прибуток;

40020×0.15 = 6003 грн;

Ціна = 40020+6003 = 46023грн;

46023/10 = 4602.3грн(за 1 тонну).

