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         ОСОБЛИВОСТІ ФІНАНСУВАННЯ
СТАРТАПІВ У СУЧАСНИХ УМОВАХ

Вступ. В сучасних умовах  стартапи відіграють важливу роль у розвитку національної економіки, адже вони виступають зародком підприємницької діяльності. Рушійною силою для розвитку стартапу є висока мотивація стартапера, наявність великої кількості новаторських ідей і докладання всіх сил на їх втілення [6]. Як правило, стартапи реалізуються командою молодих людей. Питання підтримки та розвитку стартапів набувають особливої актуальності, зважаючи на стрімке зростання чисельності таких вітчизняних економічних проектів, які стають конкурентноздатними на міжнародному ринку [4].
Мета роботи: дослідження необхідності та основних шляхів фінансування стартапів у процесі формування сталого розвитку економіки.
Виклад основного матеріалу. У сучасних економічних умовах стартап набуває особливого значення в якості першого кроку до підприємницької діяльності [6]. Ключові ознаки сучасних стартапів викладені у таб. 1 [5].
Таблиця 1.
Ключові ознаки стартапу
	Ознака
	Опис

	1. Проект з короткою історією існування.
	Низька впізнаваність і розповсюдженість проекту через недостатню кількість публікацій в ЗМІ, числа операцій та угод. 

	2. Створюється основа для  розвитку економічного потенціалу проекту.
	Активне освоєння цільової аудиторії і відповідного ринкового сегменту, використання інноваційних методів управління і організації.

	3. Крім стартового капіталу, проект реалізується за рахунок ентузіазму засновників та наявності інноваційних ідей.
	Основою для створення стартапу виступає актуальна проблема:  наукова, інформаційна,  комерційна, соціальна, чи будь-яка інша.

	4.Представлення проекту на  професійних  і тематичних форумах.
	Популяризація відбувається за допомогою ЗМІ; проект презентується інвесторам, як вартий уваги, але ще не відзначений нагородою.



Стартап як економічний проект проходить у своєму розвитку декілька етапів: посівну стадію (seed stage), стадію запуску (startup stage), стадію зростання (growth stage), стадію розширення (expansion stage) і стадію «виходу» (exit stage) [3, c. 67].
У 2018 році Україна посіла 42 місце у світі за кількістю стартапів зі 137 країн, що ввійшли до міжнародного рейтингу, має великий потенціал їх розвитку, але подальша популяризація цього напрямку ведення бізнесу ускладнена застарілістю законодавчої бази, незацікавленістю інвесторів у вкладенні коштів до проектів з високим коефіцієнтом ризику, неготовністю до зміни направленості бізнесу [2].
Головними інвесторами стартапів в Україні є бізнес-інкубатори, бізнес-янголи, венчурні фонди та краудфандингові компанії. Також фінансування може здійснюватися за рахунок власних коштів, отримання кредиту або перемоги в конкурсі на отримання гранту [4]. 
Як правило, бізнес-інкубатори пропонують допомогу у залученні інвестицій, розвитку проекту до рівня, коли ним можуть зацікавитися потенційні інвестори, надання інфраструктури та складання бізнес-плану. Існує декілька варіантів участі у роботі: 
1. Безкоштовний вхід для учасника з подальшим наданням частки бізнес-інкубатору в працюючому проекті. 
2. Оплата за комплекс послуг, які були надані. Стартаперам може пропонуватися змішаний варіант - плата за навчання та мінімальний пакет акцій в майбутній компанії.
Бізнес-янголи - це нова для України категорія інвесторів. Це зазвичай фізична особа, яка готова вкладати власні кошти в стартап на початковому етапі натомість отримуючи частку в майбутній компанії. Ними виступають досвідчені підприємці, топ-менеджери компаній, співробітники венчурних фондів [6].
Головною особливістю венчурних компаній є готовність ризикувати при  інвестуванні в бізнес-ідею або проект, що знаходиться в початковій стадії. Такі інвестиції дають можливість отримати високі відсотки на відносно невелику суму вкладень. Фонди закладають у план роботи можливість повного або часткового повернення вкладеного капіталу. При конкурсному відборі стартапів для інвестування визначальними є: розмір цільового ринку, досвідченість автора проекту у даній сфері, наявність  детального бізнес-плану, що передбачає якісну бізнес модель функціонування проекту [4].
Ще одним джерелом фінансування стартапів може бути краудфандинг (з англ. «сrowdfunding», сrowd – «натовп», funding – «фінансування»). Це платформа для фінансування, що функціонує за рахунок залучення фінансових ресурсів від великої кількості людей. Механізм працює за рахунок соціальних проектів, платформ, де стартапери обмінюються своїми ідеями. Головними інструментами виступають соціальні медіа, забезпечуючи інформування про краудфанлигові проекти, створюючи зв'язок для прямої комунікації між стартаперами і спонсорами для вільного поширення проекту [1]. 
На жаль, економічна та політична нестабільність в Україні стримує фінансування стартапів за рахунок банківських кредитів і зменшує державну підтримку. Перешкодою для банківського кредитування є високий рівень ризику стартапів, що може призвести до неповернення вкладених коштів та високих кредитних ставок, необхідності надання ліквідної застави або поручительства [3, c. 68].
В Україні інвестиційна підтримка держави знаходиться на стадії зародження і розвитку. На сьогодні інвестиції від держави на інноваційні проекти стартапери можуть отримувати за рахунок спеціальних грантів, програм пільгового кредитування, фінансування наукових розробок, проектів з інноваційною ідеєю.
Висновки. Таким чином,  сутність стартапу полягає у скороченні циклу виходу на ринок, інноваційності, створенні максимально швидко за мінімальні кошти при обмеженості людських та фінансових ресурсів. Саме тому на етапі створення цього типу бізнесу однією з основних проблем стає отримання необхідного фінансування. Важливим фактором суттєвого збільшення залучення коштів виступає державна підтримка, яка на сьогоднішній день є недостатньою. Прогрес у вирішенні даного питання на державному рівні може стати запорукою сталого економічного розвитку за рахунок оптимального використання великого інтелектуального потенціалу України. 
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